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ДОКЛАД
за дейността на дружеството към 30.09.2009 год.
Въведение


От началото на 2009 год., в дружеството са се случили следните по-значими събития:

I.   Изпълнение на  планови  задачи 
_________________________________________________________________
                             

№ 
РАЗРАБОТКИ

Eтапи 
                    _______________________________________________________________

1. Наливна парфюмерия- 51 броя

Етап Т3-1 Документация-Досиета

Етап Т3-3-Внедряване 

Нови разработки:

1.Течност за чистачки -зимна

Етап Т1-1- Техническо задание 



Етап Т2-1- Лабораторна технология

2. Антифриз БР

Етап Т1-1- Техническо задание 



Етап Т2-1- Лабораторна технология



Етап Т3-1- Документация –MSDS в   

                                                                           съответствие с (ЕО) Регламент 1907/2006

3. Освежителни кърпички Роза

Етап Т1-1- Техническо задание 



Етап Т2-1- Лабораторна технология



Етап Т3-1- Документация –MSDS в   

                                                                             съответствие с (ЕО) Регламент

                                                                            1907/2006/одеколон Роза/



Досие на освежителна кърпичка Роза



Разработка на задание за фолио

4. Освежителни кърпички Лавандула              Етап Т1-1- Техническо задание 



Етап Т2-1- Лабораторна технология



Етап Т3-1- Документация –MSDS в   

                                                                             съответствие с (ЕО) Регламент

                                                                            1907/2006/одеколон Лавандула /



Досие на освежителна кърпичка 


Лавандула



Разработка на задание за фолио

5. . Освежителни кърпички Лимон                    Разработка на задание за фолио

6. Масло от плодове на хвойна за

Ароматерапия

Етап Т1-1- Техническо задание 



Етап Т2-1- Лабораторна технология



Етап Т3-1- Документация –MSDS в   

                                                                             съответствие с (ЕО) Регламент

                                                                            1907/2006/масло от плодове на хвойна/



Досие на Масло от плодове на 



хвойна за Ароматерапия




Разработка на задание за етикет

Приходи


Приходите от продажби към 30.09.2009 год. са 3088 хил. лв., в това число 2789 хил. лв. от продажба на продукция, 223 хил. лв. от извършени услуги и 73 хил. други приходи /от продажба ДМА 10 хил. лв., материали 35 хил. лв., от наеми 15 хил. лв. и други 13 хил. лв./


Съгласно изготвената и утвърдена бизнес програма на дружеството, приходите от продажби за деветмесечието следва да бъдат 3409 хил. лв., като неизпълнението  е с 321 хил. лв. Това се дължи на понижените приходи от продажба на готова продукция и най-вече от натуралните продукти. 


Приходите от продажби за същия период на 2008 год. са били 5050 хил. лв.  Приходите от продажби само на продукция са 3884 хил. лв., или 1095 хил. лв. повече спрямо текущия период. 


По-високия обем на продажбите през миналата година се дължи на продажби на натуралните продукти. За деветте месеца на 2008 г. са реализирани 118 кг роз. масло за 1176 х. лв., а през 2009 продажбите 81 кг за 768 х. лв. През 2008 г. оборота от розов конкрет е 271 кг за 350 х. лв. – 2009 г е 56 кг за 76 х. лв., лавандулово масло през 2008 г. 2697 кг за 246 х. лв., а рез 2009 г. 1019 кг на стойност 114 х. лв., розова вода 2008 г. 9776 кг за 50 х. лв., през 2009 г. 5653 кг за 25 х. лв. Само от натурални продукти приходите през 2009 г. са намалели с 839 х. лв. Намалели са и продажбите на соуси, като за същия период на 2008 г. са 317 хил. лв., а през 2009 г. са 181 х. лв. – 136 хил. лв. по-малко.


Оборотът през 2008 г. на козметичните продукти е 1345 хил. лв., а за деветмесечието на 2009 г  са 1364 хил. лв. – 19 х. лв. повече. 

Приходи от продажби на продукция

С най-голям дял в приходите от продажба на продукция са:

1. Козметични продукти – 1345 хил. лв. /чист оборот/ или 48,23 % в.т.ч.


С най-голям дял в продажбите за полугодието в козметиката са продуктите от серията Розе – 335 х. лв. 24,9% . На второ място са глицериновите сапуни 256 хил. лв. – 19 %, след тях е серия „Лейдис джой” 253 хил. лв. – 18,8 %, разфасовани натурални води 209 хил. лв. – 15,5 % и ароматерапия 59 хил. лв. – 4,4 %, сувенирни мускали 47 хил. лв. – 3,5 % и ароматизиращи перли 45 хил. лв. – 3,3 %.

Средната търговска отстъпка, която се дава на клиентите на козметика за отчетния период е 11,4 % и е в размир 176 хил. лв. Търговската отстъпка е 6,3 % от общия обем на продажбите на продукция.

2. Натурални ароматични продукти 1085 хил. лв. или 38,9 % от продажбите на продукция в.т.ч.


- розово масло 81 кг за 768 хил. лв. – 70,8 % от НАП

- розов конкрет 56 кг за 76 хил. лв.- 7 % от НАП

- розова вода 5650 кг за 25 хил. лв. - 2,3 % от НАП

- розово абсолю 47 кг за 92 хил. лв. – 8,5 % от НАП

- лавандулово масло 1019 кг за 114 хил. лв. – 10,5 % от НАП

- тютюнево абсолю 60 кг за 10 хил. лв. – 0,9 % от НАП

3. Тютюневи соуси 27940 кг за 181 хил. лв. или 6,5 % от продажбите на продукция.

4. Фруктови есенции за хранително-вкусовата промишленост – 5560 кг на стойност 77 хил. лв. или 2,8 % от продажбите на продукция.

5. Натурални пропиленгликолови и спиртни екстракти, парфюмни композиции и други 65 хил. лв. или 2,3 % от продажбите на продукция.

Графика за размера на приходите от продажби на продукция
   към 30 септември  2007 до 2009 г. в хил. лв.
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Общо приходите от продажба на продукция за деветмесечието на 2009 г. са спаднали спрямо 2007 г. с 47 %, а спрямо предходната година с 28,2 %.
Разходите за заплати и осигуровки за периода са 742 х. лв. и представляват 26,6 % от приходите от продажби на продукция. Планираните разходи за труд са 780 хил. лв. или 38 х. лв. повече от действително изразходваните. Средно списъчния състав на „Българска роза” АД към 30.09.2009 г. е 99 човека, а средната работна заплата e 564 лв., като за 2008 г. съответно 121 човека със средна рбатна заплата 568 лв.

Към 30.09.2009 год., „Българска роза” АД гр. Карлово  реализира загуба в размер на 174 хил. лв.
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Ликвидност

Вземания от клиенти и доставчици

Вземанията към 30.09.2009 год., от предоставени аванси и продадена продукция са 824 хил. лв. За същия период на миналата година те са били 722 хил. лв. По-големия обем на вземанията през настоящата година от 102 хил. лв. се дължи на увеличаване продажбите с разсрочени плащания, както и забавяне на плащания, за които няма утоворено разсрочване. 
По-големи вземания от авансирани средства:

Ангел Павлов – 13 х. лв., ЗПК Китката – 10 х. лв., Румен Чонов – 17 х. лв., Ирина Тонева – 6 х. лв., Баралан – 19 х. лв. 

По-големите вземания от клиенти и доставчици:

Интермед-1  - 178 х. лв., ЕТ Вемурд – 13 х. лв., ЦЛВ-57 – 11 х. лв., Сънфикс – 10 х. лв., Розимекс – 93 х. лв., Вигалекс – 23 х. лв., Розбио България – 16 х. лв., Билборд – 26 х. лв., Банхноф Апотеке – 99 х. лв., Титан трейд – 33 х. лв. 

Задължения към клиенти и доставчици


Дългосрочни задължения: 


Към 30.09.2009 г., дружеството има дългосрочни задължения към „Интерлийз Ауто” – 32 х. лв. и „Лизингова компания” – 5 х. лв.


Краткосрочни задължения:


Краткосрочните задължения към 30.09.2009 г. на „Българска роза” АД са 2233 хил. лв., като за същия период на 2008 год., те са били 1464 хил. лв. 
По-големите задължения към доставчици и клиенти са:


„Салина - 7” горива- 216 х. лв., „Интермед” ЕООД  - 123 х. лв., „ЕВН България”  – 5 х. лв., „Спартак инвест” – 61 х. лв., „Промишлена енергетика” услуга – 10 х. лв., КООП Добрила-Д – 12 х. лв., „Хемофарма” материали – 16 х. лв., „Тетра” – 11 х. лв., Сабри Алишов – 10 х. лв., ЕТ АР-95 – 8 х. лв., „Джамо комерс” – 16 х. лв., Финтех – 7 х. лв., „Агроексперт” ООД – 220 х. лв., Балкантекс АД – 24 х. лв., Жан Ниел – 15 х. лв., Берже – 6 х. лв., Автоцар – 10 х. лв.
ІІ. Описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен емитентът през останалата част от финансовата година.
За отчетния период по-сериозно намаление на продажбите се наблюдава при натуралните продукти. 
ІІІ. Информация за сключените големи сделки между свързани лица.

Към 30.09.2009 год., дружеството няма сключени големи сделки със свързани лица. 

На междинния финансов отчет на „Българска роза” АД гр. Карлово за второто тримесечие на 2009 год., не е направена одиторска заверка.
Този доклад е изготвен в съответствие с чл. 100о, ал. 4, т. 2 от ЗППЦК.
Прокурист:
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