                           МЕЖДИНЕН    ДОКЛАД  ЗА  ДЕЙНОСТТА 

                                НА  „ РУНО-КАЗАНЛЪК “  AД  
I . ИНФОРМАЦИЯ  ПО  ЧЛ.33 АЛ. 1  ОТ  ЗАКОНА  ЗА  СЧЕТОВОДСТВОТО
1. ПРЕГЛЕД  НА  ДЕЙНОСТТА  за 1-ВО ТРИМЕСЕЧИЕ НА   2009   Г.  

Основната дейност на “Руно-Казанлък” АД и през 1-ВО тримесечие на 2009 г. е свързана с преработка на вълна и производство на вълнени изделия. Приходите от дейността в тази насока се формират от производство и реализация на вълнени ленти, прана вълна, полукамгарна прежда и отпадни продукти от решенето на вълна. Тези продукти се получават в различните фази на производствения процес, като една част от тях се реализира като краен продукт, а друга се използва в производството на крайния продукт на предприятието – сурови вълнени ленти. Също така Дружеството работи на ишлеме, като по-голямата част от дейността в това направление е насочена към производството на вълнени ленти и прана вълна. 
Второто направление в дейността на “Руно-Казанлък” АД е производство на електроенергия  от  възобновяеми  източници  - ВЕЦ .
Трето  направление  в  дейността  на  Руно-Казанлък  АД   е  производство  на топлоенергия  от  собствена  Парова централа . Топлоенергията  е предназначена  за  собствени  нужди  и   продажба  на  „Катекс “  АД.
Четвърто  направление  в  дейността  на „ РУНО-КАЗАНЛЪК „ АД   е  извършване на  инвестиции в  селско  стопанство  , а  именно  създаване  на  масив  от  около  1000 дка  с  плододаващи  дръвчета  .Дружеството  е  регистрирано  и  като  земеделски  производител  от  м.06.2008 г.
            Пето  направление  в  дейността  на  дружеството  е  инвестиране  в  изграждане  на  фотоволтаични  системи  за  производство  на  ел.енергия  от  слънчеви  колектори.
II .РЕЗУЛТАТИ ОТ ДЕЙНОСТТА, ФИНАНСОВО СЪСТОЯНИЕ 
Финансовото  състояние  на  дружеството  през  1-во тримесечие на  2009 г.  е  в рамките на  прогнозираното . 

  Финансови резултати   
	
	
	
	хил.лв.

	СЪДЪРЖАНИЕ
	Бележки
	31.03.2009
	31.03.2008

	а
	б 
	1
	2

	ПРИХОДИ
	
	
	

	 1. Нетни приходи от продажби 
	4.1.
	1968
	1772

	 2. Промени в салдата на продукция и незавършено    производство
	4.1.
	-229

	75


	Общо приходи:
	
	1739
	1847

	
	
	
	

	РАЗХОДИ 
	
	
	

	 1. Капитализирани собствени разходи
	4.2.
	(9)
	(25)

	 2. Разходи за материали
	4.2.
	332
	475

	 3. Разходи за външни услуги
	4.2.
	112
	177

	 4. Разходи за амортизации
	4.2.
	420
	397

	 5. Разходи за персонала
	4.2.
	197
	222

	 6. Други оперативни разходи
	4.2.
	16
	17

	 7. Балансова стойност на продадени активи 
	4.2.
	25
	28

	Общо разходи:
	
	1093
	1291

	
	
	
	

	Нетни финансови приходи (разходи)
	4.3.
	(403)
	(522)

	
	
	
	

	Печалба (загуба) преди данъци
	
	243
	34

	
	
	
	

	Данъци върху печалбата
	4.4.
	
	

	
	
	
	

	Нетна печалба за годината
	
	243
	34

	
	
	
	


Приходите от продажби на “Руно-Казанлък” АД за 1-во тримесечие на  2009 г. са разпределени между приходи от вълнена продукция и  топлоенергия (46 %от общите приходи от дейността) и от електрическа енергия (54 %). За 1-во тримесечие на  2009г.  дружеството  реализира  счетоводна  печалба в  размер  на  243 хил.лв. , въпреки  заемите и  лихвите , които  изплаща .
По съществени  промени  в разходите 

1.В разходите  за  материали  и суровини   - нов момент е  увеличение цената  на вълна от  руски  произход  , повишена цена на топлоенергията  от  поредното увеличаване на  цената на  природния  газ  .
 Останалите  разходи са в рамките  на  очакваните .

1.2  Таблицата по-долу представя коефициенти за финансов анализ  на Дружеството към 31.03.2009г. С цел осигуряване на сравнимост на финансовото състояние на Дружеството също така са представени коефициенти към 31.03.2008 г.
	КОЕФИЦИЕНТИ  
	31.03.2008
	30.03.2009

	1.Коефициент за  финансова автономност
	0,51
	0,90

	2.Коефициент на задлъжнялост
	1,97
	1.11

	3.Коефициент на обща ликвидност
	1,36
	0.48

	4.Коефициент на  бърза  ликвидност
	1.40
	0.68

	5.Коефициент на незабавна ликвидност
	0,04
	0.20


Коефициентите свидетелстват за високото ниво на задлъжнялост на Дружеството, свързана най-вече със облигационната емисия и инвестиране в нови дейности . Дългосрочните задължения представляват 50.71% от общите активи, а общо задълженията са 52,91 % от активите към 31.03.2009г. Коефициентът за финансова автономност, който е изчислен като съотношението между собствения капитал/привлечен капитал , има стойност от 0,89 към 31.03.2009 г. Тези коефициенти все още разкриват наличието на риск за дружеството, свързан с възможността за изплащане на лихвите по взетите заеми в срок. Въпреки това, Дружеството няма просрочени плащания и продължава да управлява успешно платежоспособността си и през 1-во тримесечие на  2009  година.

1.3. КАПИТАЛОВИ  РЕСУРСИ

· Дружеството няма  съществени  ангажименти  за  извършване на капиталови  разходи  към края на oтчетния период.

· Съществени  тенденции / положителни или не / за капиталовите ресурси на дружеството  - няма .

· Очаквани  съществени  изменения на съотношението  и  относителната цена на тези  ресурси –няма.
· Изменения на  собствения капитал , дълга и  задбалансово  отчетените  споразумения за  финансиране   

   В сравнение с    2008 г.  собствения  капитал  е увеличен  от  16259 хил.лв.   на  16 502 х.лв . Текуща  печалба  в размер на 243 х.лв.  в сравнение с  2008 г – 517  х.лв.  показва ,че  през анализирания период  финансовият резултат от използването на 100 лв. собствен капитал е  3.18 лв. печалба. 
 1.4.Необичайни  или  спорадични  събития  ,сделки или съществени  икономически  промени ,  които се отразяват  съществено  на  размера  на отчетените  приходи от  дейността  на  дружеството  -  няма .
1.5.Влияние  на  тези събития  върху  размера  на приходите   - няма .
1.6.Тенденции  или  рискове  , които според  очакванията  на  управителните органи  ще имат  благоприятно или  неблагобриятно  въздействие  върху приходите от  основна дейност  на дружеството :
Рискове, свързани с дейността “Преработка на вълна и производство на вълнени изделия”

Ликвиден риск


Ликвидният риск представлява вероятността  компанията  да не разполага с  достатъчно средства за закупуване  суровини и материали необходими за производствения процес .  Това произтича от спецификата в осигуряването на основната суровини. Допълнително повечето доставчици на вълна , природен газ и мазут изискват авансово плащане, което обуславя необходимостта на дружеството от постоянни  средства  в  размер  на около  300 х.лв .
Лихвен риск


Лихвеният риск се отнася до евентуално неблагоприятно влияние на промените на пазарните лихвени нива върху цената на финансовия ресурс на Дружеството. Лихвеният  риск  за дружеството  отнасящ  се  за сектора  е  минимален .
Конкурентна среда

Риск, оказващ все по - съществено влияние върху дейността на “Руно-Казанлък” АД, е падането на текстилните квоти между страните членки на Световната търговска организация. Увеличаване на конкуренцията от по-евтини, но подобни по качество вълнени изделия от азиатски производители. Този риск  продължава да се задълбочава , допълнен  с  кризата на световните финансови пазари , която неминуемо  ще окаже влияние  и  още по-голяма стагнация на  пазарите.
Зависимост от малко на брой клиенти

 “Руно-Казанлък” АД продължава да продава около 35% от продукцията си на “Катекс” АД, а останалите 65% са изкупени от “Декотекс” АД. Така реализираната продукция свидетелства за високата степен на зависимост на Дружеството от тези клиенти. За да ограничи ефекта от този риск “Руно-Казанлък” АД непрекъснато се стреми да разширява клиентската си база както в България така и в чужбина.
По отношение на дейността по производство на електроенергия, основните фактори, влияещи съществено върху приходите от дейността са следните:

·  Законът за енергетиката гарантира изкупуването на електроенергия, произведена от възобновяеми източници.В резултат на това електроразпределителните предприятия, с които “Руно-Казанлък” АД има сключени договори за изкупуване на електроенергия,  изкупуват цялата произведена енергия на Дружеството. 

· Държавната комисия за енергийно регулиране (ДКВЕР) определя преференциални цени за производители, използващи възобновяеми енергийни източници, в т.ч. ВЕЦ с инсталирана мощност до 10 MW, като тази цена съответства на 80% от средната продажна цена за битови потребители.

· Договорите за изкупуване на електроенергия, които “Руно-Казанлък” АД е сключило с ЕРП компании и “НЕК” ЕАД, детайлизират годишното производствено и продажбено количество на електроенергия, което за 1-во тримесечие на 2009 г. е в размер kWh .Съгласно Решение на ДКВЕР цената, по която се изкупува електрическата енергия от водноелектрическите централи с инсталирана мощност до 10 MW, е.  0.09712  лв./ kWh. 
1.7.ПРОМЯНА  В  СЪОТНОШЕНИЕТО  МЕЖДУ ПРИХОДИ И РАЗХОДИ , АКО УПРАВИТЕЛНИТЕ  ОРГАНИ ЗНАЯТ  ЗА СЪЩЕСТВУВАНЕТО НА  ФАКТОРИ , КОИТО  ЩЕ  ДОВЕДАТ  ДО  ТОВА  СЪОТНОШЕНИЕ  - НЯМА .
1.8.НАРАСТВАНЕ НА  ПРИХОДИТЕ  ОТ  ОСНОВНА  ДЕЙНОСТ   И СТЕПЕНТА  ДО КОЯТО ТОВА  НАРАСТВАНЕ  Е  РЕЗУЛТАТ  ОТ  УВЕЛИЧЕНИЕ  НА  ОБЕМА ИЛИ  КОЛИЧЕСТВАТА  НА  ПРЕДЛАГАНИТЕ СТОКИ  И  УСЛУГИ   - НЯМА .
2.Важни  събития  , настъпили  след датата  на  междинния  финансов  отчет  -  няма .

3.Предвиждано  развитие  на  дружеството 
Основни тенденции и насоки за развитие


По отношение на преработката на вълна и производството на вълнени изделия

Най-общо стратегията за развитие на дружеството е насочена към технологично обновление с цел поддържане на качество, отговарящо на пазарните изисквания, увеличавайки  ефективността на производството . 

В оперативен план постигането на тези цели е свързано с балансиране на производствено-икономическите компоненти на процеса, а именно: 

· Инвестиции в оборудване, обезпечаващо пазарно ориентирана продуктова структура и качество, отговарящо на пазарните изисквания; 

· Kадрова обезпеченост, отговаряща на характера на дейността, организационната структура и покриваща като квалификация нарастналите и динамично променящи се пазарни изисквания; 

· Непрекъснат процес на контрол и оптимизиране на разходите, който да доведе до увеличаване на производителността, ефективни режими на работа и пряк контрол на всеки разход за регулирането му с цел достигането на оптимална стойност на единица продукция. Основен принцип на доставки на суровини и материали  е оптимално съответствие на качество и цена, които да осигуряват  качество и конкурентност на стоковия асортимент; 

· Инвестиции във всички компоненти на маркетинг и реклама за разширяване на клиентската структура, респективно увеличаване на пазарния дял. 

По отношение на производството на електроенергия

· Изкупуването на електроенергията, произведена от възобновяеми източници, в това число и от ВЕЦ, е гарантирано със  Закона за енергетиката .Според него общественият доставчик и/или обществените снабдители, които имат лицензия за снабдяване с електрическа енергия, са длъжни да изкупят цялото количество електрическа енергия, произведено от централа, използваща възобновяеми енергийни източници, регистрирано със сертификат за произход. 

· Предвижда се поетапно въвеждане на система за търговия с т.нар. “зелени сертификати”, което ще даде на енергопроизводителите от възобновяеми източници допълнителни възможности за ефективно повишаване на крайната продажна цена на електроенергията. Това представлява допълнителен потенциал за увеличаване на техните приходи и печалба.

· Протоколът от Киото позволява страните, които са големи замърсители на околната среда от работата на ТЕЦ, да купуват определени количества емисии от други държави, произвеждащи ток от мощности, които не замърсяват околната среда. Предвижда се този принцип да бъде пренесен и на равнище компании, като на всяко предприятие ще бъде определена квота за допустими замърсявания на околната среда. Тези, които надвишават определеното ниво, ще трябва да закупуват “непроизведени емисии”, респективно тези, които не го достигат, ще могат да продават “непроизведени емисии” и по този начин да увеличават приходите си.Във  връзка  с  Протоколът  от  Киото  компанията  има  сключени  договори  за участие  в  търг   за  закупуване на редукции  на  емисии   от  парникови газове на Австрийската  Л/CDM  програма .

Във връзка с тенденциите в производството на електроенергия и с възможностите за оптимизиране на производството на ВЕЦ Дружеството е предвидило да инвестира в обновяване и поддръжка на производствените мощности. ВЕЦ се отличават с ниски експлоатационни разходи и дълъг срок на експлоатация. На тази база са предвидени инвестиции в размер на около 40 хил. лв. на година за срока на облигационната емисия.

4.Важни  научни  изследвания  и  разработки   - няма .
5.Информация  по чл. 187д   и  247  от Търговския  закон .

5.1. Информация  по  чл. 187 д 
       - Броят  и номиналната стойност  на придобитите и прехвърлените през  годината  собствени  акции  , частта  от  капитала  ,която те  представляват  , както и цената ,по  която е станало придобиването или прехвърлянето   -  няма  такива .

       - Основанието  за  придобиванията  извършени  през  годината   -  няма .

       - Броят  и  номиналната стойност на притежаваните собствени акции и частта от  капитала ,която те представлявят   - няма такива .

5.2. Информация  по  чл.247 

    - Възнагражденията  , получени  към  31.03.2009 г  . от членовете на  Съвета на директорите :

	ИМЕ ,ПРЕЗИМЕ ,ФАМИЛИЯ
	        ВЪЗНАГРАЖДЕНИЕ    В  ЛЕВА

	1.ИЛИЯ ДИМИТРОВ  ВАНДОВ
	900

	2.ЕВГЕНИ РУМЕНОВ ЯНКОВ
	900

	3.ЕМИЛИАН ПЕТКОВ БЕЛЯШКИ
	900


· Придобитите , притежаваните и прехвърлените от  членовете на съветите  през  годината акции  и     облигации  на  дружеството  -  няма  .
· Правата  на  членовете  на  съвета  да  придобиват  акции  и   облигации  на  дружеството – не са  предвидени в устава  на дружеството .
· Участие на  членове на съвета  в търговски  дружества  като  неограничено  отговорни съдружници , притежаването на  повече от  25 на сто  от  капитала на друго  дружество , както и участието  им  в управлението на други дружества или кооперации като прокуристи , управители или членове на  съвети   - В управление  на  други  дружества , като Управител и член  на  Управителен съвет участват : Илия Димитров  Вандов и  Емилиан Петков Беляшки .
· Договори по  чл.240 б., сключени  през  годината няма .

                                                                                         ИЗП.ДИРЕКТОР:

                                                                                         ИЛИЯ ВАНДОВ
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