РУНО – КАЗАНЛЪК   АД  

 ДОПЪЛНИТЕЛНА  ИНФОРМАЦИЯ 

1.Информация  , относно  основните категории  стоки , продукти  и /или предоставени услуги в стойностно и количествено  изражение и техния дял  в приходите  от  продажби като цяло  и  промените  настъпили през отчетната финансова  година .

Приходите на произведена продукция  от  “Руно - Казанлък” АД  по основни продуктови групи за 1-во тримесечие на  2008 и  2009 г.  са представени в следващата таблица.  

	
	
	31.03.2008
	
	      
	31.03.2009
	                   
	

	ПРОДУКТИ
	МЯРКА
	Произведена продукция в натура
	приходи

    в хил лв.
	Отн.

дял в 

       %
	Произведена продукция в натура
	приходи

    в хил лв.
	Отн.

дял в 

       %

	1.КАМГАРНА ЛЕНАТА
	тон
	70
	165
	9.2
	29
	37
	2.3

	2.ДРЕБ
	тон
	3
	4
	0.2
	
	
	

	3.Топлоенергия
	мвч
	5609
	365
	20.20
	3975
	305
	19.2

	4.Конфекция
	бройки
	3014
	22
	1.2
	1011
	7
	0.4

	5.Ел.енергия
	Х.квтч
	14642
	1247
	69.2
	12767
	1240
	78.1

	ОБЩО :
	
	
	1803
	100
	
	1589

	100


Както се вижда от таблицата основната част от приходите от дейността по преработка на вълна и производство на вълнени изделия на “Руно – Казанлък” АД се формират от продажби на камгарна лента и  топлоенергия  . Приходите от продажби  от направление „Производство на вълнени ленти” на вътрешния пазар са съответно 9.2%  за   2009 г.

Голям  дял  заема  продажбата на  топлоенергия  за същия период   20, 20  %  от  общите приходи.


Основните клиенти на вътрешния пазар по отношение на камгарните ленти са “Травел текс ” ЕТ и “Декотекс” АД, съответно с 25 % и с 35 % от приходите от продажбата на този продукт през 2009 г. Реализацията на полукамгарна прежда през 1-во тримесечие на 2009г. е предназначена изцяло за  “Декотекс” АД . Реализираната  топлоенергия  от  собствена  парова централа  е  предимно  за  „Катекс” АД и за собствени нужди на Руно. Създадения  цех „Конфекция “ за  производство на  мъжки панталони работи  предимно на ишлеме.Основни клиенти са Рила – Стил .
Относителния  дял  на  приходите от продажба  на ел.енергия в общите приходи е  69.20 %  за  1-во тримесечие на  2009  г.   

Основни  клиенти  по отношение  на  ел.енергията  са „ ЕВН –Електроразпределение “ АД , “ЧЕЗ  - електроснабдяване” АД , “Е.ОН  България “АД , “НЕК “ ЕАД.
2.Информация  относно  приходите  , разпределени  по отделните категории дейности  , вътрешни и външни  пазари ,както и информация за източниците  за  снабдяване с материали , необходими за производството на стоки или предоставянето на услуги  с отразяване  степента на зависимост по отношение на всеки отделен  продавач или  купувач / потребител , като в случай  , че относителният дял  на някой от  тях  надхвърля   10 на сто от   разходите или приходите от  продажби , се предоставя информация за  всяко лице  поотделно  , за неговия дял в продажбити или покупките  и връзките му с емитента  .

2.1. Приходи по категории  дейности  

	
	ВИД  ПРИХОДИ
	    1-во тримесечие  на    2009 г.

     Х.лв 
	      1-во тримесечие  на    2008 г.

      Х.лв

	I 
	Приходи  от  основна  дейност 
	
	

	1. 
	Приходи от продажба  на продукция 
	1922
	1722

	
	в т.ч  Вътрешен пазар 
	1922
	1722

	2
	Други  приходи 
	46
	50

	
	ОБЩО ПРИХОДИ ОТ ОСНОВНА  ДЕЙНОСТ:
	1968
	1772

	II
	Приходи от  финансиране 
	
	

	III
	Финансови  приходи 
	
	

	1
	Приходи от  лихви
	1
	1

	2
	Приходи от операции с инвестиции
	
	

	3
	Приходи от промяна на валутни курсове 
	3
	

	
	ОБЩО  ФИНАНСОВИ  ПРИХОДИ 
	4
	1

	IV.
	ВСИЧКО  ПРИХОДИ :
	1972
	1773


2.2. Източници  за снабдяване с  материали  : 

 2.2.1  За  производство  на  вълнени  ленти

 -  Купени серяви  вълни от  български  доставчици 

-  Серяви  вълни  от  Сърбия и Русия                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                 
- Материали , перилни препарати  - от  български доставчици.

2.2.2.  За производство  на топлоенергия

-  Природен  газ  от  Ситигаз  -  България .Паровата централа има  възможност да работи и  на мазут , което ни дава гаранция   за самостоятелност и ефективност  на   централата . Основен  доставчик  на  мазут  -  Интерком ойл .
2.2.3  За   производството на електроенергия: 

Специфичната дейност на ВЕЦ се характеризира с ниски експлоатационни разходи, като основните такива са разходите за персонал и разходите за амортизации. За нуждите на ВЕЦ се доставят трансформаторни масла, ел.кабели, резервни части, извършвани специализирани ремонти и др. За целта се ползват фирми, избрани чрез представяне на оферти и провеждане на конкурси.  

Не съществува  зависимост  на  дружеството   от  доставчици   , надвишаваща  изискуемия  процент.

3. Информация  за  сключени  големи сделки и такива от съществено значение  за дейността на емитента – няма  такива .
4.Информация  относно  сделките , сключени между емитента и свързани лица , през  отчетния период , предложения за сключване на такива сделки , както и сделки , които са извън обичайната му дейност или съществено  се  отклоняват  от  пазарните условия , по които емитента или негово дъщерно дружество е страна с посочване на стойността на сделките , характера на свързаността  и всяка информация , необходима за оценка на въздействието  върху финансовото състояние на емитента .

Свързани лица към  31.03.2009 г.   

4.1. „КАТЕКС  „ АД  

· Наемен  договор  за  машини и оборудване и други  услуги  в размер  на  163 х.лв.

· Покупка от  Руно-Казанлък  АД  на  вълнени  ленти  и  топлоенергия  . Покупко-продажбите се.осъществяват  по пазарни цени .
5.Информация  за  събития и  показатели с необичаен за емитента  характер , имащи съществено влияние върху дейността му  и  реализираните от  него приходи и извършени разходи , оценка на влиянието им  през текущата година -- Няма  такива.

6.Информация за сделки , водени  извънбалансово  - характер и бизнес  цел , посочване на финансовото въздействие на сделките върху дейността ако рискът и ползите от тези  сделки са съществени за еметента и ако разкриването на тази информация е съществено за оценката финансовото състояние на емитента -   няма  такива .

7. Информация за дялови участия на емитента , за основните му  инвестиции в страната и чужбина / в ценни книжа , финансови инструменти , нематериални активи , недвижими имоти / , както и инвестициите  в дялови ценни книжа извън неговата икономическа група  и източниците / начините на финансиране.

За 1-во тримесечие на 2009 г. дружеството няма  формирани  дялови  участия.

8.Информация относно сключените от  емитента , от негово дъщерно дружество или дружество майка , в качеството им на заемополучатели , договори за заем  с посочване на условията по тях ,включително на крайните срокове за изплащане , както и информация за предоставените гаранции  и поемане на задължения .

 През 1-во тримесечие на  2009 г .не са сключени  нови  договори  за  заеми .
9.Информация  относно  сключените от  емитента  , от  негово  дъщерно дружество  или дружество майка , в качеството им на заемодател , договори за заем , включително предоставяне на гаранции от всякакъв вид  в това число на свързани лица , с посочване на конкретните условия по тях  , включително на крайните срокове  на плащане  , и целта  за която са били отпуснати -  няма такива.
10.Информация  за  използването на средствата от извършена нова  емисия  ценни  книжа през  отчетния  период  -  няма  такава .

11.Анализ  на съотношението   между постигнатите  финансови резултати  , отразени  във финансовия отчет  за финансовата година  и  по-рано  публикуваните прогнози  за  тези  резултати .

Финансовия  резултат  отговаря   предварителните прогнози за 1-во тримесечие на  2009г. 

  12.Анализ  и оценка на политиката  относно  управлението на финансовите  резултати  с посочване на възможностите  за  обслужване на задълженията , евентуалните заплахи и мерки , които емитента е предприел  или  предстои  да предприеме  с оглед  отстраняването им .

Дружеството е  в състояние  с  приходите от  дейността си    да обслужва  задълженията си  .  

13.Оценка  на  възможностите  за  реализация  на  инвестиционни  намерения  с посочване на размера на разполагаемите  средства  и  отразяване на възможните промени в  структурата на финансиране  на  тази  дейност .

Дружеството  постоянно  търси  възможност за  влагане на средства  в  нови  дейности  - в процес  на създаване  е масив  от около  1000   д/ка  плододаващи  дръвчета  - Черешова градина е с нови непознати  досега  сортове . По-конкретна  информация след  създаването на масива. В процес  на  изграждане  са  и  фотоволтаични  системи  за  произдодство  на ел.енергия . До 31.03.2009 г. размерът на инвестираните средства  е  407 х.лв.
14.Информация  за настъпили промени  през отчетния период в основните  принципи за управление  на емитента  и на неговата  икономическа  група .

 Поддържане и развиване на   сегашното производство ,  намерения  и   проучвания  за  нови  дейности  и  производства  , отговарящи  на  бързо променящата се  пазарна конюнктура .
15.Информация  за  основните характеристики  на прилаганите от  емитента  в процеса на изготвяне  на финансовите  отчети  , система за  вътрешен контрол  и система за управление на рисковете .

15.1.Система за вътрешен  контрол :

 -   Спазване на счетоводната политика  , осигуряваща  достатъчна  коректност на  финансово-икономическата  информация и  съответствието и с действащото  законодателство .

-Одиторски  контрол 

- лимитиране  на разходи , като се извършва съпоставимост на извършените разходи с  лимитите.

15.2.Система  на управление  на  клиентския риск  -  За  дружеството през 1-во тримесечие на 2009  г.  не е съществувал  клиентски  риск . Всички  сключени договори с клиенти  през 1-во тримесечие на  2009 г. се  спазват  от  контрагентите  ни. 

16.Информация  за  промените в управителните  и надзорни  органи през   1-во тримесечие на  2009 г.   
· Няма  извършени  промени  в управителните и надзорни органи 
17.Информация за размера на възнагражденията  , наградите  и/или ползите на всеки от членовете на управителните и на контролните органи  за отчетната финансова година ,изплатени от емитента  и негови дъщерни дружества , независимо от това дали са били включени в разходите  на емитента или произтичат от  разпределение  на  печалбата , включително :

А \  получени  суми  и непарични възнаграждения 

Б\  условни  или  разсрочени възнаграждения възникнали през  годината , дори и ако възнагражденията се дължат в по-късен момент .

В\ сума , дължима от емитента или негови дъщерни дружества  за изплащане на пенсии , обезщетения при пенсиониране или други  подобни 
Посочени са в  т.  5.2. от Междинния доклад  за дейността.
18. Информация  за  известните на дружеството договорености  / включително и след приключване на на  финансовата  година / в резултат  на  които в бъдещ  период  могат  да настъпят  промени  в притежавания относителен  дял  акции  или  облигации от  настоящи  акционери или облигационери  .

     До приключването на  1-во тримесечие на 2009 г.    на   дружеството и неговите управителни органи не    са известни договорености в резултат  на които  да настъпят  съществени  промени .

19.ИНФОРМАЦИЯ ЗА  ВИСЯЩИ  СЪДЕБНИ , АДМИНИСТРАТИВНИ  ИЛИ  АРБИТРАЖНИ  ПРОИЗВОДСТВА 

РУНО – КАЗАНЛЪК  АД  не  е страна  по  съдебни , административни и арбитражни  производства  .

Съществени  промени във  финансовото и търговско  състояние на емитента  след  датата  на изготвяне на  Междинния   финансов  отчет  за  2009 г  няма .
Междинния  финансов  отчет  за 1-во тримесечие на  2009 г.    е  
Неодитиран.
20.Данни  за  директора за връзка  с инвеститорите , включително  телефон и адрес  кореспонденция 

    Дружеството  няма  Директор  за връзка с инвеститори  тъй  като  не е публично .

    Адрес  за  кореспонденция 

    Гр.Казанлък

    Ул”.Маньо  Стайнов „  4

    Тел. 0431 / 6 32 43 , 6 23 90

    Красимира  Янева

    Е-мейл  : krasi_yaneva@runo-kazanlak.com

                                                                            ИЗП.ДИРЕКТОР:
                                                                             ИЛИЯ  ВАНДОВ
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