„ПЕТЪР КАРАМИНЧЕВ”АД РУСЕ

МЕЖДИНЕН  НЕКОНСОЛИДИРАН ДОКЛАД 
От Съвета на директорите на “ Петър Караминчев” АД  РУСЕ през първото тримесечие на 2009 г.

Преглед на развитието и резултатите от дейността на Петър Караминчев АД през първото тримесечие на 2009 година.
 Информация за дружеството.

 Регистрация

Дружеството е регистрирано в  Русенски окръжен съд по ф.д. № 162/1989 г. Дружеството е вписано в търговския регистър към Агенция по вписванията с ЕИК 117000995 на 29.02.2008 г. Капиталът му е 3 310 140 лева, разпределен в 3 310 140 броя акции с номинална стойност 1 лев всяка.

Седалище и адрес на управление. Публичност.

Петър Караминчев АД е с адрес на управление гр.Русе 7009, ул.”ТЕЦ – ИЗТОК” № 71

Собственост и управление


Петър Караминчев АД е публично дружество съгласно Закона за публично предлагане на ценни книжа. Основен акционер на дружеството е Синергон Холдинг АД (притежава 89,98  %) от акционерния капитал.

Петър Караминчев АД е с едностепенна форма на управление. Управлява се от Съвет на директорите състоящ се от трима членове. Дружеството се управлява и представлява от изпълнителния директор Валентин Маджаров.

Дъщерни дружества

“Интериор Текстил” АД – София е регистрирано в Софийски градски съд по ф.д. № 4273/1991 г. Вписано е в търговския регистър към Агенция по вписванията с ЕИК 121015138.
Основна дейност

Предметът на дейност на дружеството през първото тримесечие на 2009 година включва следните видове операции и сделки:

· производство на изделия за строителството
· търговска дейност 
През отчетния период “Петър Караминчев” АД не е извършвало дейности от допълнителния си предмет на дейност като търговия и складиране на горива и зърнени продукти, транспортни, спедиторски, хотелиерски и туристически  услуги, и други.

Продукти

Продуктовата гама през първото тримесечие на 2009 година включва следните категории:

· от производствената дейност на дружеството:
         Експандиран полистирен

· от търговската дейност  на дружеството:
Подови настилки

                    Изкуствени кожи вкл. Синтетичен брезент и Книговинил

                    Покривки за маса


        Хидроизолационно фолио

                    ПВЦ фолиа и пекалити 

                    Мек пенополиуренан

                    Кожено – галантерийни изделия


Дружеството  произвежда  експандиран   полистирен  с марката „Рупор”. Плочите Рупор са предназначени предимно за топлоизолация в строителството и хладилната техника, но са пригодни за специфични приложения и в други отрасли.
Пенополистиреновите плочи „Рупор” се предлагат в четири титулярни обемни плътности /диапазона/, които диференцират и регламентират областта им на приложение: „Рупор 1012”, „Рупор 1416”, „Рупор 1820” и „Рупор 2025”.

Дружеството произвежда сухи строителни смеси с марката „Лакол” на база договор за франчайзинг с „Лакпром” АД София.


Производствената гама включва следните типове: Лакол – Бетон, Лакол – Зидария,  Лакол – Термо, Термо с фибри.

 
 Дружеството разполага със Сертификати за съответствие издадени от НИСИ  за двата продукта – ЕПС и сухи строителни смеси.  

Търговската дейност на дружеството е ориентирана към продукти на база меко PVC и полиуретан.
          „Петър Караминчев” АД предлага винилни подови настилки, внос от Франция и Холандия като включва три типа настилки - винилно подово покритие за битово приложение, за индустриално и битово приложение с високо експлоатационно натоварване и само за индустриално приложение. Освен от  внос дружеството предлага и подови настилки от  преустановеното си през 2004 година ПВЦ производство. За съжаление  наличностите от „Рувитекс АМЩ” и  „Рувитекс МТЕ”, които бяха уникални със своята структура,  са съвсем ограничени.

         Групата на изкуствените кожи включва следните основни  видове изделия: Изкуствена кожа върху памучно трико, Изкуствена кожа върху синтетично трико, Материал за защитни облекла, Книговинил, Синтетичен брезент. Голяма част от тези изделия са внос от Турция. Ръководството на дружеството възнамерява да увеличи асортимента на предлаганите вносни артикули, поради изчерпване на наличните такива произведени на ишлеме, или от преустановената дейност на дружеството.  Продуктите от тази група са предназначени за тапицерия, галантерия, за производство на книговезки изделия, покривала, тенти и други.

         Предлаганите от дружеството покривки за маса, ПВЦ фолиа и пекалити, са също от преустановеното ПВЦ производство и голяма част от тях са залежали поради неактуалност на модели и разцветки. Употребата на тези изделия  все по-вече намалява и  се измества от нови съвременни екологични продукти. 

         Предлаганото от „Петър Караминчев” АД армирано поливинилхлоридно фолио за хидроизолация на покриви е внос от Чехия и успешно замества произвежданото от фирмата аналогично изделие.Изделието се използва единствено за хидроизолация на плоски покриви. Това и много евтините му заместители на битумна основа ограничават възможността за по-голяма реализация.  

         Като дистрибутор на „Паралел” ЕООД – гр. Севлиево, ”П.Караминчев” АД предлага мека блокова полиуретанова пяна Ковафоам. Изделията се предлагат в голяма гама от плътности и обемни тегла и са предназначени главно за тапицерия.

         Групата на кожено-галантерийните изделия включва – Завеси за баня, Калъфи за бърза помощ, Калъфи за изделия от дунапрен, Възглавници от дунапренов пух и други изделия от изкуствена кожа.
         Настъпилите значителни промени през предходните години, в производствената дейност на дружеството  доведе и до промени в търговските  позиции на дружеството. Изчерпването на наличната готова продукция и ориентирането към аналогични вносни продукти се отрази на пазарните позиции на фирмата. Поради факта, че „Петър Караминчев” АД беше единствен производител в страната на тези изделия, предлаганите продукти имаха своята „уникалност” и пазарна ниша.  Именно за това внедряването на вносните артикули оказа  драстична  промяна в търговските позиции. 

Характерно за продуктите, които в момента предлагаме е много доброто качество и атрактивни цени. Добрите технически показатели различават предлаганите от нас стоки от масово срещаните на пазара ниско-качествени аналогични изделия. Разнообразието от модели и десени, както и по - големите количества на склад са предимства, които правят тези артикули конкурентни.  Дружеството е насочено предимно към клиентите на едро – фирми, училища, болници и др. , именно при нас те намират по-големи количества от един десен и модел. Ръководството запази договорите с част от дистрибуторите, които успяха да се преориентират към новите продукти. За съжаление те нямат база и опит в търговията със строителни материали и по тази причина се ограничават само в търговията на ПВЦ продукти. Търговията на дребно се осъществява както от складовете на дружеството така и от фирмен магазин.

 Продуктите предлагани от  „Петър Караминчев” АД са конкурентни на българския пазар. Ръководството търси оптималния вариант между добро качество и цена в стремежа си за по добри пазарни позиции и конкурентноспособност. Основни конкуренти при ПВЦ продуктите са по-евтините и не до там качествени изделия. Пазарът е пренаситен, а търсенето на тези изделия силно ограничено.  Слабото потребление  е  продиктувано от една страна от липсата на средства в институциите ползващи нашите изделия, и от друга страна  от възможността те да бъдат заменени със по-съвременни аналогични продукти.

 Произвежданите сухи строителни смеси с марката „Лакол” са конкурентни в ценово отношение, но многото предлагани марки сухи строителни лепила и късното появяване на пазара са причина за слабата реализация. Аналогично е положението и със експандирания полистирен – добра цена и голямо предлагане на пазара. Пет са производителите на ЕПС само в Русе и шест на сухи строителни смеси.  Друг факт, който допълнително  затруднява   реализацията на тези продукти е ниската им цена и големия им обем, което прави неефективни доставките над 100 километра. 

. 
Приходи, разходи и резултати от дейността

Отчетът за доходите  е изготвен съгласно изискванията на Международните стандарти за финансови отчети, като дружеството е възприело схема на отчета по функционален признак на разходите 
	Показатели за приходите
	31.03.09г.
х. лв.


	% спрямо общите приходи
	31,03.08г
х. лв.
	% спрямо общите приходи

	Приходи от продажби
	157
	37,9
	332
	50,4

	Други доходи
	
	62,1
	199
	30,2

	Финасови приходи
	257
	4,0
	25
	3,8

	Нетна загуба за периода
	
	
	103
	15,6

	Общо приходи
	 414
	100,0
	659
	100,0

	Отчетна стойност стоки
	83
	20,0
	107
	16,2

	Отчетна стойност материали
	4
	1,
	19
	2,9

	Изменение запаси гот.продукция и незавършено производство
	22
	5,3
	57
	8,6

	Разходи за материали
	12
	2,9
	37
	5,6

	Разходи за външни услуги
	75
	18,1
	293
	44,5

	Разходи за персонал
	60
	14,5
	69
	10,5

	Разходи за амортизации
	16
	3,9
	48
	7,3

	Други разходи
	5
	1,2
	28
	4,2

	Финансови разходи
	1
	0,2
	1
	0,2

	Разходи за данъци
	14
	3,4
	-
	-

	Нетна печалба за периода
	122
	29,5
	
	-

	Общо разходи
	414
	100,0
	659
	100,0



Приходи


Реализираният оборот на дружеството  от продажби за първото тримесечие на 2009 г.   е   157 х.лв.  и от финансови   приходи  за  257 х.лв.   


Приходите от продажба са от готова продукция  са 33 х.лв. и на  стоки за 105 х.лв.  Извършени са услуги за 2 х.лв и приходи от наеми за 10 х.лв. Продадени са материали на стойност 7  х.лв.


 През първото тримесечие на  2009 г. приходите от продажби са намалели с  175 х.лв. спрямо предходния период на 2008 г. Изменена е структурата на продажбите през 2009 г. спрямо 2008 г., като е намален размерът на продажбите на  готова продукция, по направленията от преустановеното през 2004 година ПВЦ производство, което се дължи на изчерпване на наличните количества.
Разходи



Размера на разходите чувствително е намален през първото тримесечие на 2009 година спрямо предходния период на 2008 г.Намалението е в размер на 245 х.лв., като в това число са намалели чувствително разходите за външни услуги с 218 х.лв, което се дължи на обстоятелството, че през предходния период са направени  разходи за  демонтаж и съхранение на радиоактивни отпадъци и прекурсори  за освобождаване на площадката, намираща се на бул.”Липник” № 73.
Резултати


От комбинираното влияние на тези и други фактори за дружеството е отчетена счетоводна печалба преди данъци в размер на 136 хил. лв. След приспадането на корпоративния данък счетоводната печалба е в размер на 122 х.лв.

Показатели, включени в баланса на дружеството

	Показатели на активите
	31.03.09
х. лв.
	%

спрямо общите активи
	31.12.08
х. лв.
	%

спрямо общите активи

	 
	 
	 
	 
	 

	Имоти, машини и оборудване
	5055
	15.4
	5097
	15,5

	Инвестиционни имоти
	8878
	27.1
	8417
	25.7

	Инвестиции дъщерни дружества
	691
	2.1
	691
	2.1

	Инвестиции в асоциирани дружества
	-
	-
	1960
	6.0

	Материални запаси
	1229
	3.7
	1279
	3.9

	Търговски и други вземания
	16673
	50.9
	14891
	45.4

	Парични средства и парични еквиваленти
	272
	0,8
	465
	1.4

	     Общо активи:
	32798
	100%
	32800
	100%

	Показатели на собствения капитал и пасивите
	31.12.2008 х.лв.
	%

спрямо общите пасиви
	31.12.2007 х.лв.
	%

спрямо общите пасиви

	Капитал
	3310
	10.1
	3310
	10.1

	Резерви
	6290
	19.2
	12920
	39.4

	Натрупани печалби
	16362
	49.9
	16230
	49.5

	Всичко собствен капитал
	25962
	
	32460
	

	Пасиви по отсрочени данъци
	57
	0.2
	57
	0.2

	Текущи задължения
	6779
	20,6
	283
	0.8

	     Общо собствен капитал и пасиви:
	32798
	100%
	32800
	100



 Измененията на показателите включени в баланса, се дължат на следните причини.

През м.Март 2009 г. са продадени инвестициите в асоциирани дружества,представляващи 20 % от капитала на „Синергон хотели” АД Пловдив.

Намалението на другите резерви и  увеличаването на текущите задължения се дължи на взето решение на редовното общо събрание на дружеството проведено на 30.03.2009 г. да се разпредели дивидент в размер на 6620280 х.лв.

Финансово-икономически показатели и критерии за оценка на финансовото състояние на дружеството

От съществено значение за анализ и оценка на дружеството през първото тримесечие на 2009 година са показателите  за финансово-счетоводен анализ на предприятието.

Настоящите финансови показатели са изчислени на база на формите одобрени от заместник-председателя ръководещ управление „Надзор на инвестиционната дейност” на Комисията за финансов надзор

	Анализ на рентабилност на собствения капитал
	31.03.2009 г. 
	
	31.03.2008 г.

	 Коефициенти на:
	
	
	
	

	Рентабилност на приходите от продажби
	
	0,058
	
	-0,067

	Рентабилност на собствения капитал
	
	0,005
	
	-0,005

	Рентабилност на  пасивите
	
	0.018
	
	-0,414

	Рентабилност на   активите/капитализация на активите

	
	0,04
	
	-0,005


Показатели за рентабилност-тези показатели дават количествена характеристика за ефективността на приходите от продажби, собствения капитал, пасивите и активите на  дружеството.
-Коефициент на рентабилност на приходите от продажби- за  изминалият период той показва нива от 0,058, тоест един лев приходи от продажба носят 0,058 лева печалба.

-Коефициент на рентабилност на собствения капитал – показва ниво от 0,005, или с един лев собствен капитал е получена 0,005 печалба.Показателя показва степента на възвращаемост на собствения капитал.

-Коефициент на рентабилност на пасивите – нивото му е 0,018 .Ниското му ниво се дължи на увеличения обем краткросрочни и дългосрочни задължения сравнени с текущия резултат.

-Коефициент на рентабилност на активите/капитализация на активите/- показва ниво 0,04 –показва  постигнатият резултат с един лев активи.
	
	
	31.03.2009 г. 
	
	31.03.2008 г.

	Показатели за анализ на финансовата стабилност
	
	
	

	 Коефициенти на:
	
	
	
	

	Финансова автономност 
	
	3,798
	
	79,402

	Финансова зависимост/задлъжнялост
	
	0,263
	
	0,013


Показатели за финансова автономност-те характеризират платежоспособността на  дружеството в дългосрочен план, финансовата му независимост и способността му да обслужва дългосрочните си задължения.

-Коефициент на финансова автономност-показва ниво от 3,798 и представлява съотношението между собствените и привлечени средства в капиталовата структура на дружеството. Значителното му намаление се дължи на  значителното намаление на собственият капитал за сметка на увеличените  краткосрочни задължения.
-Коефициент на задлъжнялост –показва ниво от 0,263 и представлява отношението на пасивите към собствения капитал. Ниските нива показват, че дружеството работи изцяло със събствен капитал и поема много малък финансов риск.

.

	Анализ на ликвидността
	31.03.2009 г. 
	
	31.03.2008 г.

	 Коефициенти на:
	
	
	
	

	Ефективност на разходите
	
	1,061
	
	0,938

	Ефективност на приходите
	
	0,943
	
	1,066


Показатели за ефективност-представляват съотношения на приходите и разходите и характеризират способността на дружеството да получава изгоди от инвестиране на средства в дейноста. Те имат пряка връзка с показателите за рентабилност.

-Коефициент на ефективност на разходите –показва ниво от 1,061, тоест с един лев  разходи са получен приходи в размер на 1,061
-Коефициент за ефективност на приходите-този показател за дружеството е в размер на 0,943 лв, тоест за получаване на един лев приходи са направени 0,943 лева разходи
	Анализ на ликвидността
	31.03.2009 г. 
	
	31.03.2008 г.

	 Коефициенти на:
	
	
	
	

	Обща ликвидност
	
	2,681
	
	43,876

	Бърза ликвидност
	
	2,495
	
	34,073

	Абсолютна ликвидност
	
	0,040
	
	4,556


Показатели за ликвидност-те дават информация за готовността на дружеството да погасява краткосрочните си задължения с наличните  краткотрайни активи.
-Коефициент на обща ликвидност -2,681.Този показател показва, доколко наличните краткотрайни активи са достатъчни за обслужване на краткосрочните  

му задължения.Високият му размер се дължи на големия обем на краткотрайните активи и малкият ръст на задлъжнялост.
-Коефициент на бърза ликвидност – 2,495.Този показател показва, доколко бързоликвидните краткотрайни активи- вземания и парични средства са достатъчни за обслужване на краткосрочните задължения.
-Коефициент на незабавна и абсолютна ликвидност-0,040.Показателят показва, доколко най-бързо ликвидните крайткотрайни активи-финансови активи и парични средства са достатъчни за обслужване на краткосрочните задължения.

 Основни рискове, пред които е изправено дружеството

В хода на обичайната си стопанска дейност дружеството може да бъде изложено на различни финансови рискове, най-важните от които са валутен риск, кредитен риск и ликвиден риск.


Управлението на риска се осъществява текущо под прякото ръководство  на изпълнителния директор и финансовите експерти на дружеството, съгласно политиката, определена от Съвет на директорите, който е разработил основните принципи на общото управление на финансовия риск, на базата на които са разработени конкретните процедури за управление на отделните специфични рискове, като валутен, ценови, лихвен, кредитен и ликвиден, при използването на недеривативни инструменти.


По-долу са описани различните видове рискове, на които е изложено дружеството при осъществяване на търговските му операции, както и възприетият подход при управлението на тези рискове.

Валутен риск


Дружеството осъществява своите сделки основно на вътрешния пазар. То не е изложено на значителен валутен риск, защото почти всички негови операции и сделки са деноминирани в български лева и евро. 
Ценови риск


 Дружеството не  е повлияно от специфичен ценови риск, тъй като не е изложено на евентуални негативни промени в цените на суровини и материали, които са обект на търговия на световни стокови пазари.

Кредитен риск

 
При осъществяване на своята дейност дружеството е изложено на кредитен риск, който е свързан с риска някои от контрагентите му да не бъде в състояние да изпълни изцяло и в обичайно предвидените срокове задълженията си към него. 


Събираемостта и концентрацията на вземанията се следи текущо, съгласно установената политика на дружеството. За целта ежедневно се прави преглед от финансово-счетоводния отдел на откритите позиции по клиенти, както и получените постъпления, като се извършва анализ на неплатените суми и състоянието на клиента. 


Дружеството няма значителна концентрация на кредитен риск. 


Финансовите активи на дружеството са концентрирани в две групи: парични средства и вземания от клиенти.


Паричните средства на дружеството и разплащателните операции са концентрирани в Банка ДСК ЕАД с висока репутация и стабилна ликвидност, което ограничава риска относно паричните средства и паричните еквиваленти.


Вземанията са съсредоточени предимно в предоставения депозит на „Синергон холдинг” АД София.
Ликвиден риск


Ликвидният риск се изразява в негативната ситуация дружеството да не бъде в състояние да посрещне безусловно всички свои задължения, съгласно техния падеж.


То провежда консервативна политика по управление на ликвидността, чрез която постоянно поддържа оптимален ликвиден запас парични средства и добра способност на финансиране на стопанската си дейност. 


Дружеството управлява ликвидността на активите и пасивите си чрез задълбочен анализ на структурата и динамиката им и прогнозиране на бъдещите входящи и изходящи парични потоци.

Риск на лихвоносните парични потоци

Дружеството притежава лихвоносни активи, които осигуряват допълнителен паричен ресурс на дружеството  

Пазарен дял на продуктите през първото тримесечие на  2009г
Приходите от продажби на стоки и готова продукция  за първото тримесечие на 2009 г. в размер на   138  х.лв. са формирани от: 


Реализирана готова продукция   


Подови настилки -


  1 х.м.кв.


  3  х.лв                     
            Изкуствени кожи -


  8 х.м.кв.

            17  х.лв                                       

            Фолиа

       -





              1 х.лв.

Покривки за маса - 


  5 х.м.кв.


  6  х.лв.   
                 


Други           
       -   






  5  х.лв    
                        


Експандиран полистирен-
            19 м.куб.

              1  х.лв.       


Общо реализирана готова продукция


            33 х.лв.


Релизирани са следните видове  стоки:


Подова настилка  - 


  6 х.м.кв.

            40  х.лв.                   


Изкуствена кожа  -                              5 х.м.кв. 
                               36  х.лв.
                 


Материал за ЗРО -  


  1 х.м.кв.


  9  х.лв.                

  
Дунапрен             -





            15  х.лв                                                                        


Други 








  5  х.лв    


Общо реализирани стоки




          105  х.лв         


	Продукти
	Стойност – хил.лв.
	% дял

	Подови настилки
	  3
	  2,15

	Изкуствени кожи
	17
	12,23

	Фолиа
	  1
	0,72

	Покривки за маса 
	 6
	4,31

	Други изделия ГП
	 5
	3,60

	Експандиран полистирен
	 1
	0,72

	Подови настилки внос
	40
	29,50

	Изкуствена кожа внос
	36
	25,90

	Материал ЗРО
	 9
	6,48

	Дунапрен
	15
	10,79

	Други Стоки
	 5
	3,60

	Общо:
	
	100,00


Промените настъпили през отчетния период спрямо предходният са:

	Продукти
	Ст/т хил.лв.

31.03.09 год.
	% дял
	Ст/т хил.лв.

31.03.08 год.
	% дял
	Промени

хил.лв.

	Подови настилки
	3
	2,15
	10
	4,57
	-7

	Изкуствени кожи
	17
	12,23
	34
	15,53
	-17

	Фолиа
	1
	0,72
	0
	0,00
	+1

	Покривки за маса
	6
	4,31
	14
	6,39
	-8

	Други изделия ГП
	5
	3,60
	9
	4,10
	-4

	Сухи стр. смеси
	0
	0,00
	4
	1,83
	-4

	Експ. полистирен
	1
	0,72
	14
	6,39
	-13

	Подови наст. внос
	41
	29,50
	44
	20,09
	-3

	Изк. кожа внос
	36
	25,90
	33
	15,07
	+3

	Материал ЗРО
	9
	6,48
	15
	6,85
	-6

	Хидроиз. фолио
	0
	0,00
	6
	2,74
	-6

	Дунапрен
	15
	10,79
	26
	11,87
	-11

	Други Стоки
	5
	3,60
	10
	4,57
	-5

	Общо:
	138
	100.00
	219
	100
	-81



Производствената дейност на дружеството е обезпечена с основни и спомагателни материали, доставките на които се извършват от юридически и физически лица от страната и чужбина и не надвишават 10% от общата сума на доставките. 


.


През първото тримесечие на 2009  г. са извършени сделки със свързани лица (компанията-майка и други дружества под общ контрол), които не се отклоняват съществено от пазарните условия.  

Сделки, които са извън обичайната дейност на дружеството през първото тримесечие на 2009 г.:  


Реализирана е сделка на стойност  1 960 х.лв, представляваща продажба на 800 000 броя акции от  „Синергон хотели” АД Пловдив. Акциите са продадени на „Българска газова компания” ЕООД София, която не е свързано лице.  




 Дружеството не е извършвало сделки, които не са отразени в счетоводните регистри.


 Информация за дялови участия на   Петър Караминчев  АД:


 Дружеството притежава   95,84 % от дяловете в „Интериор Текстил” АД София. Регистрираният капитал е 651,709    лв. 



 Петър Караминчев АД не ползва банкови кредити и заеми при осъществяване на дейността си.

Петър Караминчев АД прилага политика на поддържане на максимални ликвидни активи (пари, парични еквиваленти и вземания с настъпил падеж) с цел да обезпечи парично всички сделки в съответствие с договорените и фиксирани срокове. Дружеството не се ангажира с рискови купувачи, а отложени плащания договаря само с клиенти с дълга история и доказана коректност. 
Структура на основния капитал 

	Акционери
	Дялово участие
	Брой

акции
	Номинална стойност (хил.лв.)

	1. “Синергон холдинг” АД 
	89,98 %
	2 978 548
	2 978

	2. “КРАТОС 22” АД – Пловдив
	5,85 %
	193 762
	   194

	6. Други юридически лица
	-
	12
	-

	7. Индивидуални участници
	4,17 %
	137 818
	   138

	          Всичко акции:
	100,00 %
	3 310 140
	3 310



Настоящият междинен доклад и комплектът финансови отчети представляващи неразделна част от него са изготвени в съответствие с изискванията на чл.100”о”,ал.4.,т.2 на ЗППЦК и са приети с протокол от заседание на Съвета на директорите №   149  /21.04.2009 г.
Гр.Русе,21.04.2009 г.







ИЗП.ДИРЕКТОР:










/В.Маджаров/
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