МЕЖДИНЕН ДОКЛАД ЗА ДЕЙНОСТТА  НА „КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД, ГР. ГАБРОВО ЗА ПЪРВО ТРИМЕСЕЧИЕ НА 2009Г.,СЪГЛАСНО ЧЛ.100О, АЛ.4, Т.2 ОТ ЗППЦК
1. Важни събития за „КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД, настъпили през първото тримесечие на 2009г. (01.01.2009г. – 31.03.2009г.)
На 31.03.2009г. дружеството е представило на БФБ, КФН годишен финансов отчет към 31-12-2008г.
На 30.01.2009г. дружеството е представило на БФБ, КФН тримесечен отчет за Четвърто тримесечие на 2008г.
2. Важни събития за „КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД, настъпили от началото на финансовата година с натрупване

Важните събития за „Капитан Дядо Никола” АД, настъпили от началото на финансовата година с натрупване са представени в т.1 от настоящия доклад.
3. Влияние на важните събития за „КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД, настъпили през първо тримесечие на 2009г. върху резултатите във финансовия отчет

Важните събития за „ КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД, настъпили през първото тримесечие на 2009г., отразени в предходните точки, не са оказали влияние върху резултатите на дружеството отчетени във финансовия отчет.

“Капитан Дядо Никола” АД е реализирало приходи от продажби в размер на 3 844хил. лева, финансови приходи в размер на 155 хил.лв., и отчита общо приходи от дейността в размер на 3 999 хил.лв.

Реализираната към  31.03.2009 г. нетна загуба е в размер на 145 хил.лв.
4. Описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправено „КАПИТАН ДЯДО НИКОЛА” АД през останалата част от финансовата година
1. Промяна  в цените на основни суровини и материали

Дружеството се е утвърдило като основен производител в страната на тръби от непластифициран поливинилхлорид и съединителни части за тях, като в последните години лансира производството на пластмасов амбалаж за хранителната и химическата промишленост, както и матрици за тяхното производство.
Основна суровина в производството на “Капитан Дядо Никола” АД са петролни деривати.
В последните няколко години се наблюдаваше тенденцията за покачване на цените на суровия петрол и петролните продукти, но започналата  в края на 2007 г. нова глобална криза се отрази съществено върху изключително чувствителната към сътресения на световните пазари цена на петрола. Към момента на изготвяне на настоящия документ върху котировките на суровините, и най-вече на петрола, който е и основна суровина за производството на пластмаса, основно влияние оказва паниката, в която изпадна световната икономика в края на 2007 г., както и изострения интерес към процеса и мерките за овладяване на финансовата криза, включително публикуваните наскоро данни, че спадът на растежа се разпространява в световен мащаб като голяма част от водещите икономики в Еврозоната вече са официално в рецесия. Котировките на суровия петрол отчитаха рязко покачване в началото на 2008 г, особено ясно изразено през второто тримесечие на 2008г. с тенденция рекордните стойности за барел, отчетени от началото на годината до средата на 2008г., да бъдат преминати в следващите отчетни периоди.
След последните няколко месеца, през които се наблюдаваха силни понижения на цените на горивата, през месец март 2009г., цените на основните суровини, включително цената на петрола се задържат относително стабилни. Доколкото се наблюдават слаби негативни трендове,те са със значително по – ниски  темпове в сравнение с предходните няколко месеца и към края на март цената на петрола е в интервала $49 – $51 за барел.

Ниските цени на основните суровините и материалите би трябвало да имат положителен ефект върху всяко едно производство. Ценовите изменения в търсенето и предлагането на суровини и материали, обаче, винаги са били силно чувствителни към същите изменения в цените на продукцията и стоките, за чието производство те се използват.
Основен фактор за натиска върху цената на петрола остават постоянно влошаващите се данни за потребителското доверие в САЩ, който е най-големият потребител на суровината в света. Влияние оказват и преобладаващите мнения, че предвижданата редукция на производството от страна на ОПЕК няма да е достатъчно голяма, за да може търсенето да се окаже по-голямо от предлагането. Големите производители като членовете на ОПЕК могат да повишават или понижават цената на петрола, което и правят, като намаляват или увеличават своето равнище на производство. И тъй като днешните цени на петрола отразяват и очакванията на бъдещото търсене и предлагане, тези монополни доставчици са способни да засилят нестабилността на пазара дори само чрез изявления за бъдещите им намерения. Възможните мерки за освобождаване от петролната зависимост като енергоспестяването и разработването на вътрешни петролни находища и алтернативни възобновяеми източници на енергия, за съжаление, ще отнемат години, за да станат ефективни. Но дори и преди да бъде променен балансът на властта над пазара, самото очакване за промяна ще свали цената на петрола. Това ще бъде вярно особено в случая, ако политическият импулс зад петролните цени бъде ограничен или елиминиран.

Политика на Дружество се провежда при внимателно съобразяване с пазарната конюнктура, в това число при отчитане на промените в цените на доставките на външен и вътрешен пазар.

Производството на тръби и фитинги е традиционно за дружеството производство. За съжаление то е и едно от най-чувствителните към цените на петролните деривати производства. “Капитан Дядо Никола” АД продължава да инвестира в закупуване на машини и технологии за повишаване на производствения капацитет и разнообразяване на гамата от фитинги като се очаква спадането на цената на петрола да позволи преодоляване на негативната тенденция в ценообразуването, отчетена през 2007г. и в началото на 2008г., когато при почти 60% увеличение на цените на основните производствени суровини не съществуваше обективна възможност за калкулиране на повишението във вече сключени договори и планирани поръчки, както за Емитента, така и за конкурентите му.
Производството на пластмасов амбалаж е насочено главно към пазарите за опаковки за хранително-вкусовата промишленост в Турция, а за България потребител е химическата промишленост. Въпреки че, тези продукти дълго време бяха новаторско производство в Турция, в последните години се появиха много конкурентни фирми, които навлязoха в пазара агресивно, което доведе до пренасищане на турския пазар и свиване на обема на поръчките за компанията. В отговор на постепенното изместване на дружеството от турските пазари, “Капитан Дядо Никола” АД преориентира производството на пластмасов амбалаж към Западноевропейския пазар. За съжаление  пласираните количества са все още с твърде ниски обеми. Основния пазар обаче остава Турция, въпреки  вече установените контакти със западни фирми – главно дислоцирани  в Швейцария. 
Глобална икономическа криза доведе до рязко понижение на интереса към нови видове матрици за пластмасови опаковки. Наблюдава се отдръпване на основни клиенти на това производство и като цяло нежелание на фирмите да извършват редовни  обновления на външния вид на опаковките. От една страна, това се дължи на опитите на повечето стопански субекти да редуцират оперативните си разходи, включително свързаните с маркетинг и реклама, пряко относими към промяна вида на опаковките, а от друга – на свитото потребление и от там свиването на производството на фирмите – потребители на пластмасов амбалаж.
След “затишието”  на   поръчките  на  матрици  за пластмасови изделия в хранително-вкусовата и химическа промишленост се появи изразен интерес към матрици  за  други    промишлености, което ще позволи на компанията да пренесе производството си към по-рентабилни сектори. Направени са значителни инвестиционни разходи за развиване на матричното производство като са закупени шприц автомати за повишаване на производствения капацитет и разширяване на гамата на фитингите и металорежещи машини, във връзка с което са създадени два цеха РИЦ 1 с изцяло нови машини за производство на сложни матрици - външни поръчки и РИЦ 2 за ремонт на матрици по отношение на по-старите машини.

Стратегическите    намерения    на    ръководството    на  компанията, в опит да се преодолеят затрудненията в условията на криза,  са:

-
Ограничаване на договорните отношения с клиенти, които не притежават достатъчно ликвиден ресурс да посрещат плащанията си по сключените договори, и са доказали своята неплатежоспособност - главно контрагенти от Турския пазар

-
Пренасочване на производството към  други пазари за пласиране на пластмасовия амбалаж. В тази връзка са осъществени преговори за продажба в Румъния.

-
Пренасочване на матричното производство към други отрасли на промишлеността, различни от химическа и хранително-вкусова

-
Ограничаване на инвестициите през следващите отчетни периоди

Усилията на дружеството ще бъдат ориентирани най-вече  в изграждане на дългосрочни връзки с клиенти на традиционното за Емитента  производство към подновяване на ВИК инсталации и газопреносни мрежи. Вече са налице няколко договора сключени с ВИК дружества в страната. 

2. Ръст в цените на енергоносителите, горивата, административни разходи

Увеличаването на цената на ел. енергията за промишлени нужди  ще доведе до покачване на себестойността на произвежданата продукция, тъй като производството на дружеството е енергозависимо. Средствата за неутрализиране на този риск са отново инструментите за ценообразуване в посока на покачване на цената на произвежданата продукция.

От своя страна понижаването на крайните заводски цени на горивата от страна на Лукойл в България в отговор на резките спадове на петрола на световните борси оказа благоприятен ефект върху всички икономически субекти в страната, включително върху емитента. Пласмента на продукцията на дружеството на вътрешните пазари е тясно обвързана с размера на транспортните разходи за неговото извършване. Това се отнася най-вече за  продукцията от PVC тръби и фитинги, тъй като тези продукти са обемни и традиционно свързани с високи транспортни разходи. Продължаващото понижаване на цената на горивата ще доведе до снижаване на  транспортните разходи, респективно до снижаване себестойността на произвежданата от компанията продукция. 
3. Секторен риск - конкуренция

“Капитан Дядо Никола”АД е безспорен лидер в производството на матрици за пластмасови изделия на вътрешния пазар с пазарен дял от 85%. Въпреки това дружеството приоритетно изнася тази продукция на външни пазари.
В производството на тръби  и фитинги дружеството държи около 27 % пазарен дял на вътрешния пазар. Това производство е затруднено и от високите транспортни разходи.
4. Макроикономически рискове

Според предварителните икономически прогнози на Европейската комисия  икономическото развитие на България като цяло ще претърпи сериозен спад през 2009г. и следващата 2010г. В глобален мащаб би било пресилено да се твърди, че последиците от световната финансова криза са дори и частично преодолени през 2008г. като негативният им ефект ще се пренесе през най-малко следващата една година. Прогнозата е реалният БВП в страната да бъде 1,8 на сто през 2009 г. и 2,5 на сто през 2010 г. Предвиденият в бюджета икономически растеж за 2009 година е 4,7 на сто, като според някои оценки само заради последствията от газовата криза ръстът може да се свие с до един процентен пункт.

Според последния доклад на Международния Валутен Фонд обаче, спадът на глобалната икономика ще бъде 1.3 % през тази година. През предходните няколко месеца от МВФ очакваха растеж от 0.5 %. Това е най-големият спад на икономиката от Великата депресия насам. В последните няколко седмици обаче МВФ ревизира всички свои прогнози. За американската икономика прогнозата за спад нарасна от 1.2 % до 2.8 %. България е една от страните с най-голяма промяна  - от очакван растеж от 1,8% на БВП за тази година последната прогноза на МВФ е за спад от 3.5 %.

България очаквано е сред страните с намален кредитен рейтинг, защото беше отчетено повишаване на уязвимостта й от външния икономически шок.

Най-силно засегнати са обичайните високорискови отрасли като строителство и селско стопанство. В строителството ръстът на просрочията е над 50% спрямо същия период на миналата година. Традиционно стабилните, предимно експортно-ориентирани отрасли като текстил и метали, обаче също са сериозно засегнати от драстично влошената конюнктура на международните пазари. Причините за това са намаляване на поръчките, спад на цените в световен мащаб и нестабилно финансово положение на техни традиционни партньори в чужбина.
5. Информация за сключени големи сделки между свързани лица през първото тримесечие на 2009г.

Дружеството не е сключвало големи сделки със свързани лица през първото тримесечие на 2009 г. 

Дата: 30 04.2009 г.                           За “Капитан Дядо Никола” АД:







Кямран Йозгур – Изп. директор

