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ПРОИЗВОДСТВО НА ПАРНИ И ВОДОГРЕЙНИ КОТЛИ

София, район Сердика кв. Военна рампа, ул. 202-ра 8
МЕЖДИНЕН ДОКЛАД ЗА ДЕЙНОСТТА
за деветмесечието на 2008 година

През деветте месеца на 2008 г. Има увеличение на реализацията на произведената продукция в сравнение с 2007 г. Със 737 хил.лева. Резултатът е 3052 хил.лева срещу 2315 хил.лева за деветте месеца на 2007 г.

            Продължават бизнес иотношенията със страни членки на Европейския съюз. Изработват се различни съоръжения – мембранни панели , економайзери, предкамери за котли, метални конструкции, части за енергийни и водгрейни котли и др. Сравнително добра реализация има и на парни пламъчно-тръбни котли. През отчетния период са реализирани 15 парни котли на стойност 1050 хил.лева и 4 броя парни котли ниско налягане за 131.6 хил.лева.Водогрейни котли през деветте месеца няма продадени.
            Износът за страни от Европейския съюз възлиза на 1317 хил.лева и това е от производство на части и обшивки за котли , економайзери и мембранни стени, а за други страни – 166 хил.лева. През периода са изработени резервни части за котли на стойност 121.6 хил.лева, а извършените услуги са н размер на 54 хил.лева. 

Икономическото състояние на дружеството за деветмесечието на 2008 г. е добро. Показател за това е финансовият резултат от дейността- печалба в размер на 693 хил.лева. 
Едновременно с това ликвидността на задълженията поддържа сравнително добро равнище, като коефициентите за обща и бърза ликвидност са съответно 1.733 и 0,643
Нивото на незабавната и абсолютна ликвидност е под единица в резултат на насочването на оборотните средства към  текущи поръчки без авнсови плащания за материали.

Наличните парични средства дават възможност, както за финансиране на текущата дейност , така и за нормални разплащания с контрагентите и персонала.

Показателите за  финансова атономност- 1,946 и задлъжнялост- 0,514 сочат нисък ръст на текущите задължения , както и стабилност на собствения капитал , който е в състояние да покрие пасивите.

Материалните запаси заемат 62,72 % от общия дял на текущите активи , като 21,50, % са материали , а 41,22 % представляват незавършено производство. Съотношението говори за една добра политика на намаляване дела на залежалите и негодни за употреба материали , но все още не са достигнати необходимите нива  на по-гъвкаво договаряне доставката на някои материали за основно производство с цел избягване на презапасяване и освобождаване на финансови ресурси за инвестиции и незабавно ликвидиране  задълженията към коректни доставчици.

Има какво да се желае и в насока на стимулиране на клиенти заплащащи частично или 100 %  авансово поръчаните изделия.

От началото на годината до края на периода дружеството няма дългосрочни задължения - банкови заеми и др.п., което условно увеличава финансовата независимост и стабилност на фирмата.

В сравнение с резултатите от същия период на миналата година, дружеството е завишило приходите от продажби с 1148 х.лв. - от 2535 х.лв през деветмесечието на 2007 г., на 3683 х.лв. за съответния период на 2008 г. В зависимост от това, но с по-малък процент  са завишени и разходите за производство и реализация , съответно от 2410 х.лв. през 2007-ма на 2994 х.лв. през същия период на 2008 г.

Дружеството работи с актуализирани цени на изделията от продуктовата номеклатура .
Приоритет в дейността на управителните органи на дружествата е непрекъснато да разкрива източници за промяна в съотношението между приходите и разходите от дейността. Усилията са насочени към:

· Изучаване структурата на пазара и стремеж за увеличаване  обема и количествата на най-търсените продукти и , от друга страна, намаляване производството на технически остарели  и неконкурентни изделия.
· Търсене на възможности за продажба на залежали и неизползваеми  материали, бракуване на непълно негодни за употреба запаси, както и въвеждане на по-гъвкава политика по договаряне и доставка на материали за производствени нужди.

· Разкриване на резерви за стимулиране на постоянни и дългосрочни клиенти, спазващи финансовите условия на договорите.За некоректните контрагенти се прилага диференциран подход като , по възможност, се предвижда преустановяване на сделките в полза на собствените дружества или търсене на неустойки.

· Ползване на временно нает персонал за конкретни видове услуги и дейности.

· Прецизиране на офертите за закупуване на материали и услуги и приемане на най-изгодните за фирмата.

· Разработка на нови продукти и технологии.

      Своемременното прилагане на така поставените изисквания ще окаже положително влияние върху финансовите показатели на дружествата и ще подобри резултатите от дейността им.   
Относително постоянни като събития и рискове, които биха влошили финансовото състояние на дружеството  са :

· намаляване пазарния дял на дружествата на вътрешния и най-вече на външния пазар;

· завишение на цените на основните материали и услуги;

· възможно неподновяване или отказ от сключени важни договори с вътрешни и външни клиенти;

· промени в покритието на застраховката на имуществото;

· остарялата техника и лошото състояние на машинния парк на дружествата;
· недостиг на квалифицирана работна ръка и ниска производителност на труда, което може да доведе до неспазване на договорени срокове и качество на производството, и плащане на неустойки;
· увеличаване на работната заплата и във връзка с това увеличаване на цената на продуктите, което я прави неконкурентноспособна.
      Членовете на СД на « Котлостроене « АД разглеждат и ръководят корпоративната стратегия , основните и текущи планове за действие, годишния бюджет и бизнес плановете, поставят цели свързани с дейността на дружествата , прецизират системите за финансово-счетоводна дейност дейност и осигуряват независим одит.СД контролира процеса на разкриване и представяне на информацията.Всяка информация, свързана с обстоятелства, които дават отражение върху имущественото или финансовото състояние на дружествата и за които законът предвижда публичност, е публично оповестена и е на разположение на акционерите.
Дата:25.10.2008 г.
ИЗПЪЛНИТЕЛЕН ДИРЕКТОР:…………………………
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