                                         ГОДИШЕН    ДОКЛАД  ЗА ДЕЙНОСТТА      

                                          НА  “РУНО – КАЗАНЛЪК”   АД      2007 Г.
1. ИСТОРИЧЕСКО РАЗВИТИЕ И ПРЕГЛЕД НА ДЕЙНОСТТА

“Руно-Казанлък” АД е вписано в Търговския регистър при Старозагорския Окръжен Съд с Решение №1046 от 25.03.2003 г., том 1, стр.10, по фирмено дело № 638/ 2003 г. Дружеството е с предмет на дейност: покупка на вълна с цел препродажба в преработен вид, производство на вълнени ленти, прежди и облекла, търговско посредничество и представителство, складови и всякаква друга дейност, незабранена със закон. 

“РУНО-КАЗАНЛЪК” АД е с основен капитал в размер на 2 900 000 лева, разпределен в 2 900 000 акции с номинална стойност 1 лев. 

 “Руно - Казанлък” АД наследява дейността по обработка на сурова вълна и производство на вълнена лента на едно от най-големите и добре известни (в това число и най-вече на международните пазари) български предприятия за производство на вълнен текстил – “Катекс” АД, гр. Казанлък. “Руно - Казанлък” АД е придобило (чрез непарична вноска) активи на “Катекс” АД, гр. Казанлък, свързани с гореописаните дейности. Дружеството функционира като самостоятелно от м. март 2003 г. 

На 15.09.2003 г. “Руно - Казанлък” АД придобива осем водно-електрически централи (ВЕЦ), обособени части от “НЕК” ЕАД на проведен търг с явно наддаване. Собствеността е прехвърлена вследствие на сключен договор за приватизация (№РД-01-287/28.10.2003 г.) между Агенция за приватизация и “Руно - Казанлък” АД като фактическият въвод във владение е извършен на 31.10.2003 г.. Това формира второто направление в дейността на дружеството, а именно производство и продажба на електроенергия.  

Дейност на Дружеството


Основната дейност на “Руно-Казанлък” АД е свързана с преработка на вълна и производство на вълнени изделия. Приходите от дейността в тази насока се формират от производство и реализация на вълнени ленти, прана вълна, полукамгарна прежда и отпадни продукти от решенето на вълна. Тези продукти се получават в различните фази на производствения процес, като една част от тях се реализира като краен продукт, а друга се използва в производството на крайния продукт на предприятието – сурови вълнени ленти. Също така Дружеството работи на ишлеме, като по-голямата част от дейността в това направление е насочена към производството на вълнени ленти и прана вълна. 

Произвежданите от дружеството вълнени ленти се реализират главно на вътрешния пазар (около 90%). Останалата част (около 10%) се експортира на външния пазар. До отделянето на “Руно - Казанлък” АД като самостоятелно юридическо лице, последното е функционирало като обособена част в рамките на текстилното предприятие “Катекс” АД. В този смисъл основния потребител на вълнени ленти – сурови (крайният и основен продукт) е “Катекс” АД. Това статукво се запазва и занапред, като обаче при новите условия текстилната фабрика e  клиент на “Руно - Казанлък” АД.

Второто направление в дейността на “Руно-Казанлък” АД е производство на електроенергия. Дружеството придобива осем водно-електрически централи при тяхната приватизация през октомври 2003 г. на обща стойност от 32.9 мил. лв. За да финансира покупката на 8те ВЕЦ, “Руно-Казанлък” АД сключва дългосрочни договори за заем с 4 дружества за срок над 10 години. Част от тези заеми са  изплатени със средствата, придобити чрез първичното частно предлагане на  емисия – облигации .
“Руно-Казанлък” АД има сключени едногодишни договори за изкупуване на електроенергия с електроразпределителни предприятия и НЕК ЕАД. Изкупуването на електроенергия, произведена от възобновяеми източници, в т.ч. и ВЕЦ, е гарантирано от Закона за енергетиката и Наредбата за регулиране на цените на електрическата енергия, като ЕРП и/или НЕК се задължават да изкупят на преференциални цени цялата произведена електроенергия от ВЕЦ с мощност до 10 MW . 

Трето  направление  в  дейността  на  РУНО-КАЗАНЛЪК  АД   е  извършване на  инвестиции в  селско  стопанство  , а  именно  създаване  на  масив  от  около  1000 дка  с  плодадаващи  дръвчета  .
2.РЕЗУЛТАТИ ОТ ДЕЙНОСТТА, ФИНАНСОВО СЪСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВИ

Отчетът за приходи и разходи на “Руно-Казанлък” АД, представен по-долу, е за последнитe    2006  и   2007   г. 

Финансови резултати                 Отчет  за доходите   в  хил.л
	I.Приходи  от  продажби
	12-месечие

2006 г.
	12-месечие 2007г.

	1.Продукция
	8067
	6698

	2.Услуги
	
	

	3.Други 
	153
	533

	Общо  приходи  от продажби 
	8220
	7231

	ФИНАНСОВИ  ПРИХОДИ
	989
	8143

	II. РАЗХОДИ   ПО  ИКОНОМИЧЕСКИ  ЕЛЕМЕНТИ
	
	

	1.РАЗХОДИ  ЗА  МАТЕРИАЛИ
	2233
	1896

	2.РАЗХОДИ  ЗА  ВЪНШНИ УСЛУГИ
	555
	579

	3.РАЗХОДИ ЗА  АМОРТИЗАЦИИ
	1521
	1573

	4.РАЗХОДИ ЗА ВЪЗНАГРАЖДЕНИЯ
	657
	696

	5.РАЗХОДИ ЗА ОСИГУРОВКИ
	164
	166

	6.ДРУГИ РАЗХОДИ 
	11
	13

	Общо  разходи по  икономически елементи
	5141
	4923

	
	
	

	III.Суми с корективен характер
	             550
	292

	
	
	

	IV. Финансови разходи 
	
	

	 1. Разходи за лихви
	1548
	1196

	2. Отрицателни разлики от промяна на валутни курсове
	116
	100

	3.Други разходи по финансови  операции
	13
	13

	Общо  финансови разходи 
	1677
	1308

	
	
	

	 Общо разходи за дейността 
	7368
	6523

	
	
	

	V.Разходи за данъци 
	
	

	    - ефект от временни данъчни разлики
	
	112

	
	
	

	Нетна печалба /загуба
	1562
	8739

	
	
	


Приходите от продажби на “Руно-Казанлък” АД за дванадесет месечието  на 2007 г. са разпределени между приходи от вълнена продукция и  топлоенергия (46 %от общите приходи от дейността) и от електрическа енергия (54 %). За дванадесетмесечието на  2007 г.  дружеството  реализира  счетоводна  печалба в  размер  на  8739 хил.лв. , въпреки  заемите и  лихвите , които  изплаща .Печалбата  е  резултат  от  финансов приход  в размер на 8046  х.лв.получен  от  продажба  на  1.38 % съучастие  в Сибанк  АД.
Данни за пазара. Основни конкуренти. 

Приходите на “Руно - Казанлък” АД  по основни продуктови групи за периодите 31.12.2005 – 31.12.2007г. и  са представени в следващите таблици.  

	
	
	        2005 г.
	2006
	
	2007
	

	ПРОДУКТИ
	НЕТНИ ПРИХОДИ

/В ХИЛ.ЛВ/
	 ОТНОСИТЕЛЕН ДЯЛ

/В % /
	НЕТНИ ПРИХОДИ

/В ХИЛ.ЛВ/
	ОТНОСИТЕЛЕН ДЯЛ

      ДЯЛ  /В %/
	НЕТНИ ПРИХОДИ

/В ХИЛ.ЛВ/
	ОТНОСИТЕЛЕН ДЯЛ

      ДЯЛ  /В %/

	1.КАМГАРНА ЛЕНАТА
	1338
	
33.14

	1526
	
42.6

	850
	34.6

	2.ПОЛУКАМГАРНА ПРЕЖДА
	488
	
   12.09

	269
	
   7.5

	98
	4.0

	3.ПРАНА ВЪЛНА
	115
	
      2.85

	41
	
      1.1

	1
	0.1

	4.ДРЕБ
	100
	
    2.47

	57
	
    1.6

	38
	1.5

	5.Топлоенергия
	1997
	       49,45
	1559
	43.5
	1398
	56.9

	6.Конфекция
	
	
	131
	3.7
	70
	2.9

	ОБЩО :
	4038
	         100


	3583
	         100


	2455
	100


Както се вижда от таблиците основната част от приходите от дейността по преработка на вълна и производство на вълнени изделия на “Руно – Казанлък” АД се формират от продажби на камгарна лента и  топлоенергия  от  изградената  парова  централа през  2004 г. Приходите от продажби  от направление Производство на вълнени ленти на вътрешния пазар са съответно 43.10 .%. Голям  дял  заема  продажбата на  топлоенергия   56, 9  %  от  общите приходи.


Основните клиенти на вътрешния пазар по отношение на камгарните ленти са “Травел текс ” ЕТ и “Декотекс” АД, съответно с 65 % и с 35 % от приходите от продажбата на този продукт през 2007 г. Реализацията на полукамгарна прежда през 2007г. се разпределя изцяло между “Катекс” АД и “Декотекс” АД в съотношение 5% : 95%. Праната вълна представлява изцяло ишлеме на “Катекс” АД. Реализиранта  топлоенергия  от  собствена  парова централа  е  предимно  за  „Катекс” АД. Създадения  цех Конфекция  за  производство на  мъжки панталони работи  предимно на ишлеме.Основни клиенти са Рила – Стил .
4.3.2. Преглед на дейността, свързана с производството на електрическа енергия


На 15.09.2003 г. “Руно - Казанлък” АД придоби осем водно-електрически централи (ВЕЦ), обособени части от “НЕК” ЕАД на проведен от Агенция за приватизация търг с явно наддаване. Собствеността е прехвърлена вследствие на сключен договор за приватизация (№РД-01-287/28.10.2003 г.) между Агенция за приватизация и “Руно - Казанлък” АД, като фактическият въвод във владение е извършен на 31.10.2003 г. Тази сделка формира второто направление в дейността на дружеството, а именно производство и продажба на електроенергия.  

Основни контрагенти по отношение на производството на електроенергия: 

1) Основни доставчици 

Специфичната дейност на ВЕЦ се характеризира с ниски експлоатационни разходи, като основните такива са разходите за персонал и разходите за амортизации. За нуждите на ВЕЦ се доставят трансформаторни масла, ел.кабели, резервни части, извършвани специализирани ремонти и др. За целта се ползват фирми, избрани чрез представяне на оферти и провеждане на конкурси.  

2) Основни пазари/ клиенти 

Търговските взаимоотношения между независимите производители на електроенергия, електроразпределителните дружества и “НЕК” ЕАД се осъществяват на основата на едногодишни договори  за покупко-продажба на електроенергия по преференциални цени, съгласно Наредбата за регулиране на цените на електрическата енергия. 

Понастоящем цялото произведено количество електроенергия се изкупува от съответното “Електроразпределение” (ЕРП), както следва: 
Каскада “Асеница” (ВЕЦ “Асеница I” и ВЕЦ “Асеница II”
ЕРП, гр. Пловдив
Каскада “Горни Лом” (ВЕЦ “Китка”, ВЕЦ “Горни Лом” и ВЕЦ “Миджур”) и ВЕЦ “Фалковец” 

ЕРП, гр. Плевен
ВЕЦ “Малуша” 






ЕРП, гр. Горна Оряховица
ВЕЦ “Ракита”






ЕРП, гр. Плевен и “НЕК” ЕАД.  

Следната таблица представя нетните приходи, реализирани от дейността по производство на електроенергия за периода  2004 г. до 31 .12. 2007 г. (В ХИЛ. ЛВ.)

	НАИМЕНОВАНИЕ
	31.12.2004
	31.12.2005
	31.12.2006
	31.12.2007 Г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1.ВЕЦ “АСЕНИЦА “ 1
	2124
	3 046
	3 046
	2361

	2.ВЕЦ”АСЕНИЦА”  2
	404
	651
	651
	496

	3.ВЕЦ “ГОРНИ ЛОМ “
	295
	373
	373
	252

	4.ВЕЦ “КИТКА “
	1135
	1421
	1421
	966

	5.ВЕЦ “МИДЖУР”
	28
	37
	37
	28

	6.ВЕЦ “ФАЛКОВЕЦ”
	31
	43
	43
	34

	577.ВЕЦ “МАЛУША “
	56
	99
	99
	57

	8. 86ВЕЦ”РАКИТА”
	156
	158
	158
	86

	ОБЩО :
	4229
	5828
	5828
	4280


Баланс  в  хил.лв.
	РАЗДЕЛИ , ГРУПИ , СТАТИИ 
	31.12.2007 Г
	31.12.2006 Г

	А.НЕТЕКУЩИ АКТИВИ
	
	

	I.ДЪЛГОТРАЙНИ  МАТЕРИАЛНИ  АКТИВИ 
	
	

	1.Земи / терени /
	1324
	1313

	2.Сгради  и конструкции
	2813
	2 297

	3.Машини  и оборудване 
	6135
	7 134

	4.Съоражения
	20353
	20 685

	5.Други дълготрайни материални активи
	2021
	1 962

	                                             ОБЩО  ДМА :
	32667
	33 391

	II.ДЪЛГОСРОЧНИ  ФИНАНСОВИ АКТИВИ
	
	

	1.ДЯЛОВЕ И УЧАСТИЯ
	
	3974

	2.Дългосрочни вземания
	
	

	
	
	

	III.Активи по отсрочени данъци
	42
	177

	
	
	

	Б.ТЕКУЩИ АКТИВИ
	
	

	1.Материални запаси
	938
	1101

	2.Краткосрочни вземания
	13189
	1375

	3.Парични средства в брой и безсрочни депозити
	907
	246

	                             ОБЩО  ТЕКУЩИ АКТИВИ :
	15034
	2722

	
	
	

	ОБЩО  АКТИВИ :
	47743
	40264

	
	
	

	В.УСЛОВНИ  АКТИВИ
	
	

	
	
	

	ПАСИВИ 
	
	

	А.СОБСТВЕН  КАПИТАЛ
	
	

	I.Основен  капитал
	2900
	2900

	II.Резерви от последващи оценки на активи
	620
	3586

	III.Финасов  резултат 
	8739
	1582

	 ОБЩО СОБСТВЕН КАПИТАЛ :
	15742
	7003

	
	
	

	Б.ДЪЛГОСРОЧНИ  ПАСИВИ
	
	

	1.Задължения към финансови предприятия
	310
	1543

	2.Задължения по търговски заеми 
	
	

	3.Задължения по облигационни заеми 
	11176
	13970

	4.Отсрочени данъци
	1229
	1252

	5.Други дългосрочни задължения 
	10196
	10207

	ОБЩО ДЪЛГОСРОЧНИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ:
	22910
	26972

	
	
	

	В.КРАТКОСРОЧНИ  ПАСИВИ 
	
	

	1.Задължения  към финансови предприятия
	
	1599

	2.Задължения към доставчици и клиенти 
	592
	677

	3.Други краткосрочни задължения 
	8499
	4013

	ОБЩО КРАТКОСРОЧНИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ:
	9091
	6289

	
	
	

	ОБЩО  ЗАДЪЛЖЕНИЯ:
	32001
	33261

	
	
	

	ОБЩО  ПАСИВИ :
	47743
	40264

	
	
	

	Г.УСЛОВНИ АКТИВИ
	
	

	
	
	


Представеният по-горе  одитиран Баланс на Дружеството е към 31.12.2007 година. и сравнен с 2006 г.
Общите активи на “Руно-Казанлък” към 31.12.2007 г. възлизат на 47.0 мил. лв. като дълготрайните материални активи са в размер 32.6 мил. лв. или 69,13 % от общите активи на дружеството. Балансът на “Руно-Казанлък” АД към 31.12.2007 г. включва активите на ВЕЦ, придобити през октомври 2003 г..   Дружеството  прилага     Международните  счетоводни стандарти   като основна счетоводна база.
Акционерният капитал на компанията към края 31.12.2007 г. е в размер на 2,900,000 лв., разпределен в 2,900,000 броя акции с номинал от 1 лев всяка. В сравнение с  2006г.  собствения  капитал  е увеличен  от  7003 мил.лв.   на  15742 мил.лева .Увеличението  е  в резултат на финансов приход от  продажба  на 1.38 %   съучастие  в Сибанк  Ад  през  1-во тримесечие  на  2007 г.
Дългосрочните задължения на “Руно-Казанлък” към 31.12.2007 г. са основно свързани с Обигационен заем и  задължения  към финансови институци – банки и други  посочени  подробно в приложената справка . Дългосрочните задължения възлизат на 49,59 % от стойността на активите тях Задълженията по Облигационния заем на “Руно-Казанлък” АД  са обезпечени с втори по ред залог върху вземанията на Дружеството по договори за изкупуване на електроенергия, сключени с ЕРП и НЕК ЕАД, като първият по ред залог е учреден е полза на банката-довереник по настоящата облигационна емисия.

	Разшифровка  на  статия  "Други " от група "Търговски и други вземания" на раздел 
	

	"Текущи активи"  от Бележките към  баланса  за   2007 г.
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	№ по
	Вид
	Основание за 
	Дата на
	Размер
	Срок  на
	Насрещна
	

	ред
	вземане 
	възникване
	възникване
	х.лв.
	погасяване
	страна
	

	0
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	

	1
	кредит
	Проучване и проект  за
	м.февруари
	7313
	31.12.2008
	Хидроенерджи
	

	 
	 
	изграждане на ВЕЦ
	2007 г.
	 
	 
	дивълпмент
	

	2
	кредит
	Проучване и проект  за
	м.февруари
	4708
	31.12.2008
	Енергия от
	

	 
	 
	изграждане на вятърни
	2007
	 
	 
	възст.източ-
	

	 
	 
	електроцентрали
	 
	 
	 
	ници
	

	3
	кредит
	доставка на вълнени
	20.12.2007
	65
	31.12.2008
	Инвекс
	

	 
	 
	ленти 
	 
	 
	 
	Мениджмънт
	

	 
	 
	ОБЩО:
	 
	12120
	 
	 
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Разшифровка  на  статия  "Други " от група "Търговски и други задължения" на раздел 

	"Текущи пасиви"  от Бележките към  баланса  за   2007 г.
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	№ по
	Вид
	Основание за 
	Дата на
	Размер
	Срок  на
	Насрещна
	

	ред
	задължение
	възникване
	възникване
	х.лв.
	погасяване
	страна
	

	0
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	

	1
	кредит
	Договор
	21.10.2005
	1310
	31.12.2008
	Притекс АД
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	2
	кредит
	Договор
	21.4.2007
	3325
	31.12.2008
	Енергийни
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	програми 
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	ООД
	

	3
	кредит
	Договор
	31.8.2007
	1034
	31.12.2008
	Индустриал
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	контрол ООД
	

	4
	кредит
	Договор за инвестиции
	 
	378
	 
	СИЕСАЙЕФ
	

	 
	 
	за закупуване на земе-
	07.5.2007
	 
	 
	 
	

	 
	 
	делски земи
	 
	 
	 
	 
	

	5
	финансиране
	Суми за извършване
	 
	48
	 
	Комуникал
	

	 
	 
	международен одит
	 
	 
	 
	кредит
	

	 
	 
	за вредни емисии
	 
	 
	 
	Австрия
	

	6
	кредит
	временна финансова
	 
	2154
	31.12.2007
	Хидроенер-
	

	 
	 
	помощ
	 
	 
	 
	гетика Б-я
	

	7
	Лични удръж.
	 
	31.12.2007
	42
	15.1.2008
	 
	

	 
	от заплати
	 
	 
	 
	 
	 
	

	 
	персонал
	 
	 
	 
	 
	 
	

	8
	Застраховки
	Застрахователни
	 
	20
	съгл.
	Булстрад
	

	 
	имуществени
	полици
	 
	 
	застр.
	Женерали
	

	 
	 
	 
	 
	 
	полици
	 
	

	9
	кредит
	Договор 
	31.12.2007
	60
	31.3.2008
	Катекс АД
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	 
	 
	ОБЩО:
	 
	8371
	 
	 
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Разбивка на задълженията към финансови предприятия е представена в таблицата по-долу. Всички задължения към СИБАНК са обезпечени с ипотеки на недвижимо имущество (земя и сгради).
                                                            СПРАВКА 

             ЗА   КРАТКОСРОЧНИТЕ  И  ДЪЛГОСРОЧНИ  ЗАДЪЛЖЕНИЯ 

              КЪМ  ФИНАНСОВИ  ПРЕДПРИЯТИЯ

                                                                         В  ХИЛ.ЛЕВА

	ВИД ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	31.12.2007
	31.12.2006 

	I.КРАТКОСРОЧНИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	
	

	1.СИБАНК - ПЛОВДИВ
	
	1599

	II.ДЪЛГОСРОЧНИ  ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	
	

	1.СИБАНК – СОФИЯ
	
	1013

	2.СИБАНК    -  ПЛОВДИВ
	310
	530

	
	
	

	ОБЩО I + II :
	310
	3142


Краткосрочните задължения към 31.12.2007 г. възлизат на 9 мил. лв. и са предимно свързани с дейността по производство и преработка на вълнени изделия, създаването на масив от  черешови насаждения.
Дружеството е взело заем от СИБАНК в размер на 1.3 мил. лв. във връзка с изграждане на парова централа.  Договорът за заем е от 01.07.2004 г. и е със срок 5 години при 9% лихва на годишна база. Заемът е обезпечен с ипотека върху учредено от “Катекс” АД в полза на “Руно-Казанлък” АД право на строеж.Към  31.12.2007 г.  инвестиционния кредит  възлиза на 310 хил.лв.
 Информация за събития през последната финансова година, свързани с платежоспособността на емитента

Таблицата по-долу представя коефициенти за финансова автономност на Дружеството към 31.12.2007г. С цел осигуряване на сравнимост на финансовото състояние на Дружеството също така са представени коефициенти към 31.12.2004 г.  ,  31.12.2005 г.,31.12.2006 г.

	КОЕФИЦИЕНТИ  ЗА  ФИНАНСОВА  АВТОНОМНОСТ
	31.12.2004
	31.12.2005
	31.12.2006
	31.12.2007

	 ОБЩО  ЗАДЪЛЖЕНИЯ / ОБЩО АКТИВИ 
	0,93
	0,87
	0,83
	
0.67
0

	ДЪЛГОСРОЧНИ  ЗАДЪЛЖЕНИЯ/ОБЩО  АКТИВИ
	0,80
	0.76
	0.65
	0.45

	ФИНАНСОВА  ЗАДЛЪЖНЯЛОСТ
	12,43
	6.76
	4.76
	2.03

	ДЪЛГОСРОЧНИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ / СОБСТВЕН КАПИТАЛ
	10,77
	5.89
	3.77
	1.45

	ФИНАНСОВА  АВТОНОМНОСТ
	0,07
	0.13
	0.34
	0.32


Коефициентите свидетелстват за високото ниво на задлъжнялост на Дружеството, свързана най-вече със заемите по придобиването на ВЕЦ и облигационната емисия. Дългосрочните задължения представляват 47.99% от общите активи, а общо задълженията са 67,02% от активите към 31.12.2007г. Коефициентът за финансова задлъжнялост, който е изчислен като съотношението между общите задължения към собствения капитал, има стойност от 2,03 към 31.12.2007 г. Тези коефициенти все още разкриват наличието на риск за дружеството, свързан с възможността за изплащане на лихвите по взетите заеми в срок. Въпреки това, Дружеството няма просрочени плащания и управлява успешно платежоспособността си през последната финансова година.

СДЕЛКИ  СЪС  СВЪРЗАНИ  ЛИЦА  
Към  31.12.2007 г.  РУНО – КАЗАНЛЪК  АД  е  реализирало  следните  сделки  със  свэрзани  лица 

Катекс  АД

1.Сделки  касаещи  оперативна  дейност  - доставка  на Топлоенергия  и  вълнени  ленти .
ПРИДОБИТО  ДЯЛОВО УЧАСТИЕ  В ДРУГИ  ДРУЖЕСТВА 
РУНО-КАЗАНЛЪК  АД   НЯМА  ПРИДОБИТО  ДЯЛОВО  УЧАСТИЕ  В  ДРУГИ ДРУЖЕСТВА   В СТРАНАТА И ЧУЖБИНА .
 Инвестиции 

Инвестиционната програма на “Руно-Казанлък” АД е разработена от специалисти на компанията след задълбочен анализ на техническото състояние на производствените мощности, свързани с дейността по преработка на вълна и производството на вълнени изделия, с цел обновяването и поддръжката им. Предвидени са също така инвестиции в мощностите на ВЕЦ и възможностите за оптимизиране на производството, в т.ч. по-ефективно използване на наличните водни количества.
Инвестиции в мощностите, свързани с преработката на вълна и производството на вълнени изделия
Инвестициите, които Дружеството е направило от началото на дейността си до 31.12.2007 г., са предимно в ново производство, по-точно за оборудване на цех Конфекция и закупуване на  нов дарак, създаване на масив от черешови насаждения . До падежа на облигационната емисия се предвиждат годишни инвестиции в размер на 20,000 лв. за периода 2005-2007 г. за текуща поддръжка на оборудването, а от 2008 г. нататък са предвиден по 50,000 лв. годишно за поддръжка и обновление на производствените мощности.

Инвестиции в мощностите, свързани с производство на електроенергия

За периода след придобиването на 8-те ВЕЦ до 31.12. на 2007 г. са извършени инвестиции в размер над 200 хил. лв., обезпечаващи нормалното функциониране на централите и повишаване на тяхната ефективност, които не са включени в представената по-долу инвестиционна програма. ВЕЦ се отличават с ниски експлоатационни разходи и дълъг срок на експлоатация. На тази база са предвидени следните инвестиции по години: 

[image: image1.wmf]Инвестиции (в лв.)

2004

2005

2006

2007

2008

2009

2010

2011

Строителна част, в т.ч. ремонти на XTC, 

сградоцентрали, напорен тръбопровод

12 075 

     

 

10 500 

    

 

13 650 

    

 

15 750 

   

 

15 750 

   

 

15 750 

   

 

15 750 

    

 

15 750 

   

 

Електрическа част, в т.ч. подмяна на 

акумулаторни батерии, ремонт на пръстени и 

четкодържатели на ротори на генератори, 

подмяна на кабели, релейни защити и други

10 000 

     

 

10 000 

    

 

-

 

         

 

-

 

        

 

5 000 

     

 

5 000 

     

 

5 000 

      

 

5 000 

     

 

Машинна част, в т.ч. Основен ремонт на турбини, 

подмяна на износени детайли по 

водохващанията и каналите

21 706 

     

 

11 457 

    

 

14 850 

    

 

12 050 

   

 

10 800 

   

 

10 800 

   

 

10 800 

    

 

10 800 

   

 

Транспортни средства

7 000 

       

 

7 000 

      

 

7 000 

      

 

7 000 

     

 

7 000 

     

 

7 000 

     

 

7 000 

      

 

7 000 

     

 

Персонал (повишаване на квалификацията)

1 000 

       

 

1 000 

      

 

1 000 

      

 

1 000 

     

 

1 000 

     

 

1 000 

     

 

1 000 

      

 

1 000 

     

 

Общо

51 781 

     

 

39 957 

   

 

36 500 

   

 

35 800 

  

 

39 550 

   

 

39 550 

   

 

39 550 

   

 

39 550 

  

 


Инвестиции свързани  със  закупуване  на  земя 

През  2006 г. дружеството  придобива  около  1000 декара земя  - собствена  и под аренда .Направената до 31.12.2007 г.  инвестиция възлиза  на   1231  х.лв.

Основни тенденции и насоки за развитие


По отношение на преработката на вълна и производството на вълнени изделия

Най-общо стратегията за развитие на дружеството е насочена към технологично обновление с цел поддържане на качество, отговарящо на пазарните изисквания, увеличавайки ефективността, и респективно, благосъстоянието на акционерите. 

В оперативен план постигането на тези цели е свързано с балансиране на производствено-икономическите компоненти на процеса, а именно: 

· Инвестиции в оборудване, обезпечаващо пазарно ориентирана продуктова структура и качество, отговарящо на пазарните изисквания; 

· Kадрова обезпеченост, отговаряща на характера на дейността, организационната структура и покриваща като квалификация нарастналите и динамично променящи се пазарни изисквания; 

· Непрекъснат процес на контрол и оптимизиране на разходите, който да доведе до увеличаване на производителността, ефективни режими на работа и пряк контрол на всеки разход за регулирането му с цел достигането на оптимална стойност на единица продукция. Основен принцип на доставки на суровини и материали  е оптимално съответствие на качество и цена, които да осигуряват  качество и конкурентност на стоковия асортимент; 

· Инвестиции във всички компоненти на маркетинг и реклама за разширяване на клиентската структура, респективно увеличаване на пазарния дял. 

По отношение на производството на електроенергия

· Изкупуването на електроенергията, произведена от възобновяеми източници, в това число и от ВЕЦ, е гарантирано със  Закона за енергетиката (Обн. ДВ, бр. 107 от 9.12.2003 г., изм. бр. 18 от 5.03.2004 г., в сила от 5.03.2004 г.), чл. 159 и чл. 160. Според него общественият доставчик и/или обществените снабдители, които имат лицензия за снабдяване с електрическа енергия, са длъжни да изкупят цялото количество електрическа енергия, произведено от централа, използваща възобновяеми енергийни източници, регистрирано със сертификат за произход. 

· Предвижда се поетапно въвеждане на система за търговия с т.нар. “зелени сертификати”, което ще даде на енергопроизводителите от възобновяеми източници допълнителни възможности за ефективно повишаване на крайната продажна цена на електроенергията. Това представлява допълнителен потенциал за увеличаване на техните приходи и печалба.

· Протоколът от Киото позволява страните, които са големи замърсители на околната среда от работата на ТЕЦ, да купуват определени количества емисии от други държави, произвеждащи ток от мощности, които не замърсяват околната среда. Предвижда се този принцип да бъде пренесен и на равнище компании, като на всяко предприятие ще бъде определена квота за допустими замърсявания на околната среда. Тези, които надвишават определеното ниво, ще трябва да закупуват “непроизведени емисии”, респективно тези, които не го достигат, ще могат да продават “непроизведени емисии” и по този начин да увеличават приходите си.Във  връзка  с  Протоколът  от  Киото  през  2005 г.  компанията  има  сключени  договори  за участие  в  търг   за  закупуване на редукции  на  емисии   от  парникови газове на Австрийската  Л/CDM  програма .

Във връзка с тенденциите в производството на електроенергия и с възможностите за оптимизиране на производството на ВЕЦ Дружеството е предвидило да инвестира в обновяване и поддръжка на производствените мощности. ВЕЦ се отличават с ниски експлоатационни разходи и дълъг срок на експлоатация. На тази база са предвидени инвестиции в размер на около 40 хил. лв. на година за срока на облигационната емисия.

ЦЕЛИТЕ  И ПОЛИТИКАТА НА   ПРЕДПРИЯТИЕТО  ПО УПРАВЛЕНИЕТО  НА  РИСКОВЕТЕ 
Рискове, свързани с дейността “Преработка на вълна и производство на вълнени изделия”

Ликвиден риск


Ликвидният риск представлява вероятността  компанията  да не разполага с  достатъчно средства за закупуване  на серява  вълна - основна  суровина   при производството  на вълнена  лента. Това произтича от спецификата в осигуряването на основната суровина, като необходимото количество за целогодишното потребление се закупува в рамките на 3-4 месеца. Допълнително повечето доставчици на вълна изискват авансово плащане, което обуславя необходимостта на дружеството от постоянен  овърдрафт  в  размер  на около  1,6 мил.лева с цел своевременно набавяне на необходимото  количество  серява  вълна със съответното  качество. 

Лихвен риск


Лихвеният риск се отнася до евентуално неблагоприятно влияние на промените на пазарните лихвени нива върху цената на финансовия ресурс на Дружеството. Лихвеният  риск  за дружеството  отнасящ  се  за сектора  е  минимален .В този сектор дружеството  ползва  предимно  левов  овърдрафт  с  фиксиран  лихвен  процент  в  рамките на всяка година, което позволява ежегодно да се предоговарят лихвените условия в съответствие с пазарните лихвени нива.
Конкурентна среда

Риск, който би могъл да окаже съществено влияние върху дейността на “Руно-Казанлък” АД, е падането на текстилните квоти между страните членки на Световната търговска организация през 2005 г., в това число и Европейския съюз, който е основен пазар на Дружеството. Падането на квотите към азиатски държави е свързано с увеличаване на конкуренцията от по-евтини, но подобни по качество вълнени изделия от азиатски производители. Това развитие обуславя необходимостта от оптимизиране на производствения процес и подобряване на качеството на изделията на “Руно-Казанлък” АД, което Дружеството реализира чрез инвестиции в модерно оборудване и обучение на персонала.

Зависимост от малко на брой клиенти

“Руно-Казанлък” АД е бивша обособена част и първоначален етап във вертикално-интегрирания производствен процес на “Катекс” АД и значителна част от производството на Дружеството е билa предназначенa за употреба в следващия етап от производството на “Катекс” АД. Дори след отделянето си “Руно-Казанлък” АД продължава да продава около 45% от продукцията си на “Катекс” АД, а останалите 55% са изкупени от “Декотекс” АД. Така реализираната продукция свидетелства за високата степен на зависимост на Дружеството от тези клиенти. За да ограничи ефекта от този риск “Руно-Казанлък” АД непрекъснато се стреми да разширява клиентската си база както в България така и в чужбина.
Информация относно значими фактори, включително необичайни и редки събития или нови разработки, които съществено се отразяват върху приходите от основна дейност на фирмата , и степента на отражение върху приходите.

По отношение на дейността по преработка на вълна и производството на вълнени изделия, най-общо стратегията за развитие на дружеството е насочена към технологично обновление с цел поддържане на качество, отговарящо на пазарните изисквания, увеличавайки ефективността, и респективно, благосъстоянието на акционерите. 

В оперативен план постигането на тези цели е свързано с балансиране на производствено-икономическите компоненти на процеса, а именно: 

· Инвестиции в оборудване, обезпечаващо пазарно ориентирана продуктова структура и качество, отговарящо на пазарните изисквания; 

· Kадрова обезпеченост, отговаряща на характера на дейността, организационната структура и покриваща като квалификация нарастналите и динамично променящи се пазарни изисквания; 

· Непрекъснат процес на контрол и оптимизиране на разходите, който да доведе до увеличаване на производителността, ефективни режими на работа и пряк контрол на всеки разход за регулирането му с цел достигането на оптимална стойност на единица продукция. Основен принцип на доставки на суровини и материали  е оптимално съответствие на качество и цена, които да осигуряват  качество и конкурентност на стоковия асортимент; 

· Инвестиции във всички компоненти на маркетинг и реклама за разширяване на клиентската структура, респективно увеличаване на пазарния дял. 

Основни направления на маркетинговата политика: 

1) Разширяване на предлагания асортимент;

2) Прилагане на гъвкава, пазарно-регулирана ценова политика;

3) Реклама и участие във водещите за бранша международни изложения; 

4) Обезпечаване качеството на произвежданата продукция, осигурявайки ежегодно необходимите за това инвестиции в машини и нови технологии.  

Следва да се отбележи, че e пуснат в експлоатация нов цех “Конфекция”, с което реално се разширява продуктовата структура на “Руно - Казанлък” АД. Очакваните приходи от преработка на вълна и производство на вълнени изделия и топлоенергия  за 2007 г. е в размер на 3 мил. лв. 

По отношение на дейността по производство на електроенергия, основните фактори, влияещи съществено върху приходите от дейността са следните:

· Новоприетият Закон за енергетиката гарантира изкупуването на електроенергия, произведена от възобновяеми източници. В резултат на това развитие, електроразпределителните предприятия, с които “Руно-Казанлък” АД има сключени договори за изкупуване на електроенергия, ще изкупуват цялата произведена енергия на Дружеството. 

· Държавната комисия за енергийно регулиране (ДКЕР) определя преференциални цени за производители, използващи възобновяеми енергийни източници, в т.ч. ВЕЦ с инсталирана мощност до 10 MW, като тази цена съответства на 80% от средната продажна цена за битови потребители.

Договорите за изкупуване на електроенергия, които “Руно-Казанлък” АД е сключило с ЕРП компании и “НЕК” ЕАД, детайлизират годишното производствено и продажбено количество на електроенергия, което за 2004 г. възлиза на 53,583,000 kWh (като производството на ВЕЦ “Малуша” не е конкретизирано в договора). Съгласно Решение на ДКЕР цената, по която се изкупува електрическата енергия от водноелектрическите централи с инсталирана мощност до 10 MW, е 80.40 лв. (или 0.08 лв./ kWh). 

Въз основа на споменатите договори и нормативни актове е направена прогноза за очакваните приходи на Дружеството от продажба на електроенергия за 2007 г., а именно около 4.0 мил. лв. 

ИНФОРМАЦИЯ ЗА ПРАВИТЕЛСТВЕНИ, ИКОНОМИЧЕСКИ, ДАНЪЧНИ, МОНЕТАРНИ ИЛИ ПОЛИТИЧЕСКИ ФАКТОРИ, КОИТО ПРЯКО ИЛИ НЕПРЯКО БИХА ИМАЛИ СЪЩЕСТВЕНО ВЛИЯНИЕ ВЪРХУ ДЕЙНОСТТА НА ДРУЖЕСТВОТO.

По отношение на дейността по преработка на вълна и производство на вълнени изделия

Фактор, който би могъл да окаже съществено влияние върху дейността на “Руно-Казанлък” АД, е падането на текстилните квоти между страните членки на Световната търговска организация през 2005 г., в това число и Европейския съюз, който е косвен пазар на Дружеството. Падането на квотите към азиатски държави е свързано с увеличаване на конкуренцията от по-евтини, но подобни по качество вълнени изделия от азиатски производители. Това развитие обуславя необходимостта от оптимизиране на производствения процес и подобряване на качеството на изделията на “Руно-Казанлък” АД.

По отношение на дейността по производство на електрическа енергия от възобновяеми източници 

Производството на енергия от възобновяеми източници представлява интерес и притежава огромен потенциал за развитие, тъй като не влияе неблагоприятно върху околната среда и по тази причина е обект на преференциално законодателно третиране. Някои от предпоставките, гарантиращи бъдещото развитие на енергопроизвоството от възобновяеми източници са: 

· Законодателно гарантираното изкупуване на произведената електроенергия от централи, ползващи възнобновяеми енергоизточници;

· Ниските експлоатационни разходи, гарантиращи висока рентабилност на дейността; 

· В новоприетия закон за енергетиката е заложено, че цената за изкупуване на електроенергията, произведена от възобновяеми източници, не може да бъде по-ниска от 80% от средната цена на електроенергията за битови потребители за предходната календарна година. 

· Предвижда се поетапно въвеждане на система за търговия с т.нар. “зелени сертификати”, което ще даде на енергопроизводителите от възобновяеми източници допълнителни възможности за ефективно повишаване на крайната продажна цена на електроенергията.

· Протоколът от Киото позволява страните, които са големи замърсители на околната среда от работата на ТЕЦ, да купуват определени количества емисии от други държави, произвеждащи ток от мощности, които не замърсяват околната среда. Предвижда се този принцип да бъде приложен и на ниво компании.

· Приемането на страната в ЕС и изпълнението на директивата на Европейския парламент и на Съвета на Европа за производството на електроенергия от възобновяеми енергийни източници.  Поставена е обща цел за съюза - 12% от енергията в рамките на ЕС да се произвежда от възобновяеми източници до 2010 г. Като част от кампанията  големи географски територии -  от градски квартали до цели региони - ще бъдат снабдявани с възобновяема енергия от местни източници. Също така   присъединяването  на  България  към ЕС и изваждането от експлоатация на някои мощности на АЕЦ, приоритетно ще се налага производството на ел.енергия от възобновяеми източници, в т.ч. и ВЕЦ. 

ИНФОРМАЦИЯ  ЗА  ПРОМЕНИТЕ В УПРАВИТЕЛНИТЕ И НАДЗОРНИ  ОРГАНИ  ПРЕЗ  2007 Г. 
РУНО-КАЗАНЛЪК  АД  е  с  едностепенна  система на управление .Управлява се от  Съвет  на  директорите.Членовете  на  съвета на директорите  на  Дружеството  са следните :

1.ИЛИЯ  ДИМИТРОВ  ВАНДОВ – ПРЕДСЕДАТЕЛ И ИЗПЪЛНИТЕЛЕН  ДИРЕКТОР

2.ЕВГЕНИ  РУМЕНОВ  ЯНКОВ  -  ЧЛЕН

3.ЕМИЛИАН ПЕТКОВ  БЕЛЯШКИ – ЧЛЕН

ИНФОРМАЦИЯ  ЗА  РАЗМЕРА НА ВЪЗНАГРАЖДЕНИЯТА  НА СЪВЕТА  НА ДИРЕКТОРИТЕ  
	ИМЕ ,ПРЕЗИМЕ ,ФАМИЛИЯ
	МЕСЕЧНО ВЪЗНАГРАЖДЕНИЕ  - 2007  В ЛЕВА

	1.ИЛИЯ ДИМИТРОВ  ВАНДОВ
	2500

	2.ЕВГЕНИ РУМЕНОВ ЯНКОВ
	300

	3.ЕМИЛИАН ПЕТКОВ БЕЛЯШКИ
	300


ИНФОРМАЦИЯ  ЗА  ИЗВЕСТНИТЕ НА ДРУЖЕСТВОТО ДОГОВОРЕНОСТИ В РЕЗУЛТАТ НА КОИТО В БЪДЕЩ ПЕРИОД МОГАТ ДА НАСТЪПЯТ  ПРОМЕНИ В ПРИТЕЖАВАНИЯ ОТНОСИТЕЛЕН ДЯЛ АКЦИИ ИЛИ ОБЛИГАЦИИ ОТ НАСТОЯЩИ  АКЦИОНЕРИ ИЛИ ОБЛИГАЦИОНЕРИ.

До приключването на счетоводната финансова година на дружеството и неговите управителни органи не  са известни договорености в резултат  на които  да настъпят  съществени  промени .
ИНФОРМАЦИЯ ЗА  ВИСЯЩИ  СЪДЕБНИ , АДМИНИСТРАТИВНИ  ИЛИ  АРБИТРАЖНИ  ПРОИЗВОДСТВА 
РУНО – КАЗАНЛЪК  АД  не  е страна  по  съдебни , административни и арбитражни  производства  .

Съществени  промени във  финансовото и търговско  състояние на емитента  след  датата  на изготвяне на 

Годишния  финансов  отчет  няма .

                                                                                        ИЗП.ДИРЕКТОР: ................................ 

                                                                                                            / Илия  Вандов /
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