МЕЖДИНЕН ДОКЛАД

за дейността на „Българска роза”  АД 

през второ тримесечие на 2007 година

І. Информация за важни събития, настъпили през тримесечието и с натрупване от началото на финансовата година до края на съответното тримесечие, и за тяхното влияние върху резултатите във финансовия отчет.
Към 30.06.2007 год., дружеството реализира приходи от продажба на продукция 2919 хил. лв.,  като за същия период на миналата година те са 1584 хил. лв. Това увеличение /почти два пъти/ за тещущия период се дължи на по-бързата реализация на натуралните етерично-маслени продукти /розово масло и розов конкрет/през настоящата година. Увеличение на продажбите се наблюдава и по отношение на козметичните продукти. За същия период на миналата година те са 461 хил. лв., а през 2007 год. размерът им е 712 хил. лв. или с 251 хил. лв. повече.

Общо приходите от обичайна дейност за периода са 3038 хил. и с 1344 хил. лв. повече спрямо полугодието на 2006год.

Разходите за дейността към 30.06.2007 год. са 3074 хил. лв. като голямо влияние върху размера им оказва изменението на запасите от продукция и незавършено производство 774 хил. лв. За предходната година те са съответно 1664 хил. лв., като влиянието на  запасите от продукция и незавършено производство е 1425 хил. 

Сравнявайки разходите по икономически елементи е видно че всички са се повишили спрямо предгодната година. Разходите за материали са с 503 хил. лв. повече, разходите за външни услуги са с 99 хил. лв. повече, разходите за амортизации със 17 хил. лв. а разходите за възнаграждения и осигуровки със 132 хил. лв. Разходите за възнаграждения на изпълнителните директори за този период са с 20 хил. лв. повече, а започналата в началото на месец май розова кампания доведе до повишаване разходите за заплащане на извънреден труд през май и юни.
Розовата кампания през 2007 год. беше успешна за „Българска роза” АД, тъй като въпреки недостига на розов цвят /главно по метеорологични причини/, дружеството успя да изкупи 798 тона цвят и да произведе 124 кг розово масло, 876 кг розов конкрет и 73500 кг розова вода. Направеното разширение на дестилерията в с. Каравелово увеличи капацитета на инсталацията с 35% и позволи изваряването на ишлеме на  още 101 кг розово масло.  

За съжаление прогнозите за относително по-ниски цени на розовия цвят не се оправдаха и на практика техните нива непрекъснато се променяха, поради динамика в търсенето и предлагането. Всичко това доведе до повишаване цените до 1,80 лв. без ДДС, без комисионни и транспортни разходи. 

ІІ. Описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен емитентът през останалата част от финансовата година.
За отчетния период намаление на продажбите се наблюдава само на тютюневи соуси. Това се дължи най-вече на обективни за дружеството фактори, върху които ръководството на „Българска роза” АД едва ли би могло да влияе съществено. Увеличение цените на тютюневите изделия и внасянето на по-евтини цигари доведе до намаляване приходите от продажби на соуси със 77 хил. лв. спрямо шестмесечието на 2006 год. 
Интереса към розовите насаждения и засаждането на много нови масиви през последните три-четири години, доведе до частична компенсация на намалените добиви и произведените количества натурални продукти не се различават много спрямо предходната година. За съжаление увеличиха се не само цените а и рандеманите /конкретно на розовото масло/. В съчетание с увеличените цени на горивата и разтворителите тези фактори определено оказаха негативно влияние върху себестойността на произведените натурални етерично-маслени продукти.

 Това се наблюдава и при двата основни продукта /розово масло и розов конкрет/. Като цяло това ще доведе до намаляване на планираните печалби от натурални продукти с окло 180 хил. лв.

ІІІ. Информация за сключените големи сделки между свързани лица.
Не ни е известна информация за сключени големи сделки между свързани лица.

Този доклад е изготвен в съответствие с чл. 100о, ал. 4, т. 2 от ЗППЦК.
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