ОТЧЕТ ЗА УПРАВЛЕНИЕТО 

НА “БЪЛГАРСКА РОЗА” АД КАРЛОВО
КЪМ 31.12.2006 ГОДИНА

През 2006 год. “Българска роза” АД- Карлово успя да задържи завоюваните позиции на пазрите на натурални етерично-маслени продукти и козметични изделия. Непрекъснат е стремежът към разширяване на продуктовата гама и подобрения на съществуващите продукти, като се следят постоянно новите изисквания на пазара и се поддържат добри взаимоотношения с клиентите и доставчиците.
Ръководството на дружеството продължава да съсредоточава усилия по посока на повишаване ефективността на самия производствен процес и същевременно запазване на завоюваните пазарни позиции чрез реализиране и утвърждаване на възприетата към момента ценова политика.

През 2006 год., дружеството запази основната си производствена дейност - производство на натурални ароматични продукти, тютюневи соуси, парфюмерийно-козметични изделия и хранително-вкусови аромати. През 2006 год. в „Българска роза” АД – Карлово не са извършвани промени по структурата и щатното разписание на персонала. 
През отчетния период „Българска роза” АД осъществява дейността си със 114 души средно-списъчен персонал при средна работна заплата 373 лв., като е произведена и реализирана продукция за 5819 хил. лв., от които:
“Соуси” за тютюневата промишленост 951 хил. лв. – с 334 хил. лв. по-малко;

 Козметични продукти за 1280 хил. лв. – с 453 хил. лв. повече спрямо предходната година;

 Натурални ароматични продукти за 3287 хил. лв.- с 276 хил. лв. повече спрямо предходната година;

 фруктови есенции на стойност 133 хил. лв. 
През 2004 год. произведената и продадена продукция е за 4861 хил. лв., а за 2005 год. тя съответно е 5406 хил. лв.,  или продадената през 2006 г. продукция е с 413 хил. лв. повече спрямо 2005 г. и с 958 хил. лв. повече спрямо 2004 г.
Ръководството на фирмата продължи да полага усилия по отношение разширяване на външните пазари, като е осъществен износ на козметични продукти в Русия,  Германия, Испания, Йордания, Япония Корея, Литва, Естония и др. страни. 
Графика за приходите от продажби на продукция за 2004-2006 год.
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За отчетния период силно са намалели приходите от производство и реализация на тютюневи соуси за тютюневата промишленост, като това се дължи на увеличение цените на тютюневите изделия, съответно намаляване търсенето на български соусирани тютюневи изделия. С цел относителното запазване размера на печалбата от тютюневи соуси още през полугодието бяха предприети мерки за увеличаване цените на тези продукти средно с около 15%. За съжаление при създалите се обективни обстоятелства не може да се очаква догонване на планираните показатели за 2006 г. Най-вероятно това основно перо в приходите и резултата на дружеството ще бъде свито и в бъдеще.

Ръководството на „Българска роза” АД гр. Карлово не спира да хвърля много усилия за налагане на дружеството на вътрешния и международните пазари като производител на качествена и ефектна на външен вид козметика. Непрекъснатото обогатяване на продуктовата листа с нови, предизвикващи интерес на пазара продукти с много добър външен вид, отлично качество и прилична цена, както и спирането от производство на морално остарели форми, доведе до значително увеличение на приходите от продажби на козметичните изделия.

Таблица за произведената и реализирана продукция по години










хил. лв.

	продукти
	2003 г.
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.

	Натурални ароматични продукти
	2206
	2346
	3011
	3287

	Тютюневи соуси
	1513
	1651
	1285
	951

	Козметични продукти
	705
	695
	827
	1280

	Фруктови есенции
	162
	169
	155
	133

	Други продукти
	0
	0
	128
	168

	Общо
	4586
	4861
	5406
	5819


        Графика за изменението на произведените и реализирани продукти по години
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Тази година, както и предходната имаше само розова и лавандулова кампания. Неблагоприятните климатични условия и масовото измръзване на Салвията още през 2004 год., и тази година лиши дружеството от суровина за един от основните си натурални продукти – конкрет от салвия скларея. Това се отразява негативно върху цялостната рентабилност на дружеството поради бездействието на инсталация Христо Даново и постоянните разходи за тази площадка следва да се разпределят върху други производства. Розовата кампания през 2006 год. премина относително спокойно в сравнение с предходните три – четири години, където имаше драстичен скок в цените на розовия цвят, поради динамиката в търсенето и предлагането му. Всичко това доведе до повишаване интереса към тази култура и засаждането на много нови масиви, част от които влязоха в плододаване през тази година. Въпреки по-ниските добиви от дка поради неблагоприятните климатични условия през тази пролет нямаше изненади по отношение на драстични скокове в цената на основната суровина и средната пазарна цена за дружеството е 1,75 лв. без ДДС спрямо 2,04 лв. без ДДС за отчетния период на миналата година. За съжаление увеличението на рандеманите /конкретно на розовото масло/ в съчетание с увеличените цени на горивата и разтворителите указват негативно влияние върху себестойността на произведените натурални етерично-маслени продукти, но постигнатата по-ниска средна цена на основната суровина през 2006 год. успява да компенсира влошения рандеман и цените на горивата при равни други условия


За финансиране на розовата кампания през 2006 год., дружеството е ползвало краткосрочен банков кредит в размер на 800 хил. лв. и аванси от клиенти: “Благоевград БТ” – 324 хил. лв. и търговски кредит /горива/ в размер на 200 хил. лв. от ЕТ “Щерьо Щерев”.
През 2006 год., дружеството е реализирало нетни приходи от продажби на стойност 6260 хил. лв., като за 2003 год. – 4935 хил. лв., а за 2004 год. е 5377 хил. лв., и за 2005 год. – 5776 хил. лв. Основна роля за увеличения размер на приходите играе повишения обем производство и реализация на натурални етерично-маслени продукти,  козметични продукти и извършването на специфични за дружеството услуги – ишлеме на етерични масла и козметика.

Изменението на разходите по икономически елементи през отчетните периоди 2003 до 2006 год., са отразени в табличен вид.

Разходи по икономически елементи












       хил. лв.

	                                Година                  
Видове разходи
	    2003
	    2004
	    2005
	2006

	Разходи за материали
	2784
	3713
	3453
	4521

	Разходи за външни услуги
	443
	543
	690
	599

	Амортизации
	269
	191
	167
	164

	Разходи за заплати
	590
	655
	625
	636

	Разходи за осигуровки
	179
	201
	168
	135

	Балансова стойност на продадените активи
	117
	42
	43
	80

	Изменение на запасите от продукция и НП
	104
	-568
	248
	-459

	Други разходи
	87
	132
	94
	126


Приходите от дейността за периода са се увеличили спрямо тези за 2005 г. с 473 хил. лв., а разходите за дейността са се увеличили с 323 хил. лв. По-бързото нарастване на приходите, спрямо темпа на нарастване на разходите води до увеличаване на положителния финансов резултат преди облагане с данъци през 2006 год  със 150 хил. лв
Нетният финансов резултат към 31.12.2006 год., по баланса и отчета за приходите и разходите е печалба в размер 326 хил. лв., като през 2003 год. е 263 хил. лв., през 2004 г.  340 хил. лв. и през 2005 год. 235 хил. лв.
Графика за изменението на финансовия резултат
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Собственият капитал на дружеството по баланса за 2006 год. възлиза на 4714 хил.лв., в това число: основен капитал / по регистрация / изцяло записан и внесен - 268 хил. лв., разпределен чрез 267549 броя поименни безналични непривилегировани акции с право на глас и номинална стойност от 1 лв. всяка, резерв от последващи оценки на активите и пасивите – 210 хил.лв., общи резерви – 45 хил.лв., други резерви /формирани от преоценка на активи към 31.12.1997 год./ 3451 хил.лв., неразпределена печалба от минали години 415 хил. лв. и текуща нетна печалба в размер на 326 хил.лв. 

Структурата на капитала е разпределена по следния начин 

	Брой акции 
	Брой
	В процент

	Общо
	267549
	100,00%

	 - частна собственост, в т.ч.
	266104
	100 %

	СТАРА ПЛАНИНА ХОЛД АД СОФИЯ
	133773
	49,99 %

	МАРИЦА ХОЛД АД ПЛОВДИВ
	59685
	22,31 %

	ГАРАНТ – 5 ООД
	90
	0,03 %

	ТСМ КОНСУЛТ ООД
	299
	0,11 %

	СИЛВЪР ШАДОУ ЕООД
	2005
	0,75 %

	ГАМАКОЛ ООД
	65
	0,02 %

	ОТЕЧЕСТВО 2000 ХОЛДИНГ АД
	1
	0,00 %

	ДЗИ ИНВЕСТ ЕООД
	421
	0,16 %

	СТАТУС ИНВЕСТ АД
	22
	0,01 %

	ИНДИВИДУАЛНИ УЧАСТНИЦИ
	71183
	26,62 %


Няма акции на „Българска роза” АД, които не са допуснати до търговия на регулиран пазар в Република България или друга държава членка.

Няма никакви ограничения върху прехвърлянето на ценните книжа на „Българска роза” АД гр. Карлово.

Няма акционери със специални контролни права.

Няма система за контрол при упражняване на правото на глас.

Няма никакви ограничения върху правата на глас, включитгелно ограничения върху правата на глас на акционерите с определен процент или брой гласове, краен срок за упражняване на правата на глас или системи, при които със сътрудничество на дружеството финансовите права, свързани с акциите, са отделени от притежаването на акциите.
На дружеството не са известни споразумения между акционерите, които могат да доведат до ограничения в прехвърлянето на акции или правото на глас.

Право да извършва назначаване и освобождаване на членове на управителните органи на дружеството има само общото събрание на акционерите. Решенията се вземат с мнозинство 2/3 от представените акции.

Право да извършва изменения и допълнения в устава на дружеството има само общото събрание на акционерите. Решенията се вземат с мнозинство 2/3 от представените акции.

Съветът на директорите на „Българска роза” АД има следните компетенции:

· Да вземат участие в работата на Общото събрание на акционерите без право на глас, освен ако са акционери;

· избира между членовете си председател и зам. председател;

· приема организационно-управленската структура и другите вътрешни правила на дружеството;

· приема правила за своята работа;

· определя щата, организационната структура на дружеството и функциите и задачите на отделните звена и взаимоотношенията между тях;

· определя реда за назначаване и освобождаване на персонала, длъжностните характеристики и размера на трудовото възнаграждение;

· създава необходимите материални и финансови условия за изпълнение на заданията на отделните звена на дружеството;

· приема и предлага на Общото събрание за одобряване годишния финансов отчет, доклада за дейността на дружеството и предложение за разпределение на печалбата;

· обсъжда и решава всички въпроси, освен тези, които са от компетентността на Общото събрание. 

Сделките на дружеството с участието на заинтересувани лица,  подлежат на предварително одобрение от Съвета на директорите. 

Режимът на посочените сделки се подчинява на съответните разпоредби на ЗППЦК. 

Активите на дружеството към 31.12.2006 год. възлизат на 5796 хил. лв., в т. ч. дълготрайни активи /нетекущи/ по балансова стойност 2968 хил. лв – 51,2 % и краткотрайни активи /текущи/ в размер на 2828 хил. лв. – 48,8 %. 

От текущите активи с най-голям дял са материалните запаси 1783 хил. лв. – 63 % следвани от краткосрочните вземания 763 хил. лв. – 27 %. Материалните запаси са се увеличили сплямо предходната година с 511 хил. лв. 
Краткосрочните вземания са се намалили спрямо 2005 г. с 263 хил. лв., като с най-голямо изменение са вземанията от клиенти и доставчици – 220 хил. лв. и данъци за възстановяване 41 хил. лв. 
Увеличени са наличните парични средства от 109 хил. лв. към 31,12,2005 г., на 260 хил. лв. към 31,12,2006 г., т. е.  увеличение със 151 хил. лв. 

По-големите вземания се разпределят както следва:




Въоръжени сили Йордания -готови форми
25 хил. лв.  




Джей ЕлКо ЕООД- осв. кърпички


  3 хил. лв.


Ал Иман Трейдинг – готови форми

12 хил. лв.




Кей-Оку-Хунг- натурални продукти
              4 хил. лв. 




Рубела Бюти ООД – екстракти
                          8 хил. лв.




Интермед – 1 – НАП



          105 хил. лв.




Вигалекс – лавандулово масло   


52 хил. лв.




Витамед груп - козметика


  
14 хил. лв.

ЗПК Китката – авансирания



30 хил. лв.

Берже – розов конкрет


            55 хил. лв.




Доставчици на рози и лавандула - аванси
            80 хил. лв.




Феникс Тайван 



            40 хил. лв. 




Ет Класса – готови форми
     


 10 хил. лв.




Новаком ООД  – съоръжения


 25 хил. лв.




Розбио-България ЕООД  – НАП 

               4 хил. лв.



Титан Трейд – козметика


             11 хил. лв.


Атали Сарл – козметика



 15 хил. лв.

С голямо изменение в пасива на баланса към 31.12.2006 год. са  нетекущите пасиви – 86 хил. лв., поради подписаните финансово-обвързани лизингови договори за закупуването на два броя автомобили. 
Текущите пасиви от 909 хил. лв. през предходния отчетен период, са се увеличили на 997 хил. лв. през отчетния – 88 хил. лв. Увеличението се дължи на по-голямото задължение към банковата институция с 50 хил. лв. и увеличеното задължение към доставчиците на дружеството. 
По-големите задължения към доставчици и клиенти са:
1. Екстрапак  ООД 

    
    5 хил. лв.

2. Щерев ойл ЕООД
        

  36 хил. лв.

3. Богдан Богданов
  

  10 хил. лв.

4. Нимекс Груп 

        
    6 хил. лв.

5. Флайнг Карго


    6 хил. лв.


7. Внос материали


  81 хил. лв.


9. Хемофарма-България

    9 хил. лв.

          10. Златна роза ООД


104 хил. лв.
          11. Натурела трейд ООД

100 хил. лв.


          12. Лаванда бул ООД


  15 хил. лв.
                    Сравнителна таблица по Баланса за периода 2003-2006 г. 
хил. лв.
	                                Година                  
Пера актив
	    2003
	    2004
	    2005
	2006

	Дълготрайни активи
	2759
	2812
	2997
	2968

	Краткотрайни активи
	1971
	3002
	2422
	2828

	В.т.ч.   материали
	733
	859
	818
	1007

	            Продукция
	489
	859
	451
	699

	            Вземания
	459
	1174
	1027
	763

	            Парични средства
	260
	101
	108
	260

	            Разходи бъдещи периоди
	28
	7
	16
	26

	                                Година                  
Пера  пасив
	    2003
	    2004
	    2005
	2006

	Собствен капитал
	4301
	4468
	4506
	4714

	Нетекущи пасиви
	14
	9
	4
	86

	Задължения към свързани предпр.
	62   
	80
	93
	101

	Задължения към финанс. Институции
	0
	190
	250
	300

	Задължения към доставчици
	141
	828
	434
	458

	Задължения към персонала
	80
	97
	69
	73

	Задълж. Към Осигурителни предпр.
	35
	45
	34
	22

	Данъчни задължения
	94
	93
	22
	37

	Други краткосрочни задължения
	3
	4
	7
	5


Основни показатели, характеризиращи финансовото състояние 
на “Българска роза” АД гр. Карлово
за периода 2003 г. – 2006 г.
	
	2003
	2004
	2005
	2006

	1.ПОКАЗАТЕЛИ ЗА РЕНТАБИЛНОСТ
	 
	 
	 
	 

	   1.1 РЕНТАБИЛНОСТ НА ПРИХОДИТЕ ОТ ПРОДАЖБИ
	0.0533
	0,0632
	0,0339
	0,0521

	   1.2 РЕНТАБИЛНОСТ НА СОБСТВЕНИЯ КАПИТАЛ
	0.0611
	0,0761
	0,0435
	0,0692

	   1.3 РЕНТАБИЛНОСТ НА ПРИВЛЕЧЕНИЯ КАПИТАЛ
	0.6322
	0,2526
	0,2147
	0,3013

	   1.4 КАПИТАЛИЗАЦИЯ НА АКТИВИТЕ
	0.0559
	0,0585
	0,0362
	0,0565

	2. ПОКАЗАТЕЛИ ЗА ЕФЕКТИВНОСТ
	 
	 
	 
	 

	   2.1 ЕФЕКТИВНОСТ НА РАЗХОДИТЕ
	1.0767
	1,0859
	1,0423
	1,0655

	   2.2 ЕФЕКТИВНОСТ НА ПРИХОДИТЕ
	0.9288
	0,9209
	0,9594
	0,9385

	3. ПОКАЗАТЕЛИ ЗА ЛИКВИДНОСТ
	 
	 
	 
	 

	   3.1 ОБЩА ЛИКВИДНОСТ
	4.7019
	2,2401
	2,6469
	2,8134

	   3.2 БЪРЗА ЛИКВИДНОСТ
	1.7596
	0,9536
	1,2486
	1,0251

	   3.3 НЕЗАБАВНА ЛИКВИДНОСТ
	0.6250
	0,0755
	0,1188
	0,2608

	   3.4 АБСОЛЮТНА ЛИКВИДНОСТ
	0.6250
	0,0755
	0,1188
	0,2608

	4. ФИНАНСОВА АВТОНОМНОСТ
	 
	 
	 
	 

	   4.1 ПЛАТЕЖОСПОСОБНОСТ
	10.3389
	3,3195
	4,9354
	4,3567

	   4.2 ЗАДЛЪЖНЯЛОСТ
	0.0967
	0,3013
	0,2026
	0,2295

	5. ОБРЪЩАЕМОСТ НА МАТЕРИАЛНИТЕ ЗАПАСИ
	 
	 
	 
	 

	   5.1 ВРЕМЕТРАЕНЕ НА ЕДИН ОБОРОТ В ДНИ
	98.91
	98,55
	93,18
	87,76

	   5.2 БРОЙ НА ОБОРОТИТЕ
	3.64
	3,65
	3,86
	4,10

	   5.3 ЗАЕТОСТ НА МАТЕРИАЛНИТЕ ЗАПАСИ
	0.27
	0,27
	0,26
	0,24


Коефициентите за рентабилност изразяват степента на възвращаемост на капитала и понеже финансовият резултат е печалба през 2006 год., то рентабилността на приходите от продажби показва, че всеки един лев приход е донесъл 5 стотинки печалба, всеки един лев собствен капитал е донесъл 6 стотинки, а всеки лев привлечен капитал - 30 стотинки печалба.

Показателите за ефективност, характеризирайки съотношението на приходите и разходите показват, че на един лев разходи, в дружеството са постъпили  един лев и шест стотинки  приходи.
Показателите за ликвидност характеризират възможността на предприятието да изплаща текущите си задължения с наличните краткотрайни активи. За 2006 год. ликвидността на дружеството е сравнително добра. 

Показателите за финансова автономност, характеризират финансовата независимост на дружеството от кредитори, като за отчетния период “Българска роза” АД Карлово със собствения капитал би могло да покрие четири пъти краткосрочните си задължения. 

Показателите за обръщаемост на материалните запаси показва ефективността от тяхното използване. През 2006 г. тя макар и незначително се е увеличила спрямо предходните години.

Прокурист: ...............................
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