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[image: image1.png]Настоящият документ съдържа цялата информация за “Търговска Лига – Национален аптечен център” AД, необходима за вземане на инвестиционно решение, включително основните рискове, свързани с емитента и неговата дейност. В интерес на инвеститорите ще е да се запознаят подробно както с настоящия документ, така и с документа за предлагане на ценни книжа, преди да вземат съответното инвестиционно решение.
Лица, отговорни за изготвянето на Настоящия документ  или на отделни части от него
· Тони йонков Веков, Изпълнителен директор

· Ивайло Богомилов Боев, Ръководител Правно управление

· Елена Петрова Рачовска, Главен Счетоводител

Членовете на Съвета на директорите на емитента отговарят солидарно за вредите, причинени от неверни, заблуждаващи или непълни данни в Документа, лицето по чл. 34, ал. 1 и 2 от Закона за счетоводството отговаря солидарно с тях за вреди, причинени от неверни, заблуждаващи или непълни данни във финансовите отчети на емитента, а регистрираният одитор – за вредите, причинени от одитираните от него отчети.
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Настоящият Регистрационен документ може да бъде получен в:

· Търговска Лига – Национален Аптечен Център АД на адрес:  София, бул. Г.М.Димитров № 1

лице за контакт: Людмила Маринова; тел. 9603 792; e-mail: L.marinova.hq@comleague.com
всеки работен ден: от 9 ч. до 17 ч.

ТЪРГОВСКА   ЛИГА – НАЦИОНАЛЕН АПТЕЧЕН ЦЕНТЪР АД
Емитент на първа емисия корпоративни облигации:

I. ДАННИ ЗА ЧЛЕНОВЕТЕ НА СЪВЕТА НА ДИРЕКТОРИТЕ, КОНСУЛТАНТИТЕ И ОДИТОРИТЕ НА ЕМИТЕНТА. ОТГОВОРНОСТ ЗА ИЗГОТВЯНЕТО НА РЕГИСТРАЦИОННИЯ ДОКУМЕНТ

1. Име и функции на членовете на Надзорния и Управителния съвет на Емитента.

1.1. Надзорният съвет на “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД се състои от две физически лица и едно юридическо лице, които са представени по-долу в настоящия документ:

Физически лица: 

a) Тихомир Димитров Каменов – Председател на Надзорния съвет 

b) Валтер Лоренц Гигер – Член на Надзорния съвет

Юридически лица:

a) “Архитектурно бюро – Хелвеция” ЕООД, представлявано от Николина Димова Добрева - Иванова

1.2. Управителният съвет на “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД се състои от три физически лица, които са представени по-долу в настоящия документ:

Физически лица: 

a) Тони Йонков Веков – Председател на Управителния Съвет и Изпълнителен Директор 

b) Таквор Бохос Бохосян – Член на Управителния Съвет и Изпълнителен Директор

c) Добрин Ангелов Александров – Член на Управителния Съвет

2. Наименование, седалище и адрес на управление на основните банки, инвестиционни посредници и правни консултанти, с които Емитентът има трайни отношения.

Основни банки:

· “БУЛБАНК” АД, гр. София, пл. “Св. Неделя” № 7;

Инвестиционни посредници и правни консултанти:

· Емитентът няма трайни отношения с конкретни инвестиционни посредници и правни консултанти;

3. Име на одиторите на Емитента за предходните 3 години.

Одиторите на “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД за последните три години са:

3.1. KPMG България ООД, София 1142, ул. Фритьов Нансен № 37. 

3.2. ЕТ “Столична счетоводно – одиторска фирма – Тодор Кръстев”, гр. София, жк. Банишора, бл. 16, вх. А, ап. 5. Данъчен № 1224020232, Булстат 831608752, МОЛ: Тодор Стоянов Кръстев;

3.3.  Бисер ЕТ – Бисер Славков; гр. София, ул. Слатина бл. 31, ап.13. Данъчен № 1226084637, Булстат 121535936, МОЛ: Бисер Славков

4. Лица, отговорни за изготвянето на Регистрационния документ или на отделни части от него, както и декларация от същите, че при изготвянето му са положили необходимата грижа и информацията, съдържаща се в него, доколкото им е известно, не е невярна, подвеждаща или непълна.

· Ивайло Богомилов Боев, 

Ръководител Правно управление, тел. 9603 745

· Елена Петрова Рачовска
Главен Счетоводител, тел. 9603 790

са лицата отговорни за изготвянето и информацията в настоящият Документ.

Декларацията, че при изготвянето му са положени необходимата грижа и че доколкото им е известно информацията, съдържаща се в него е вярна, пълна и не е подвеждаща е подписана от Тони Йонков Веков – Председател и Изпълнителен директор, приложена като Приложение № 1 към настоящия документ

5. Декларация от Предложителя на ценните книжа, ако е налице такъв, че той е солидарно отговорен с лицата по т.1.4 за вреди, причинени от неверни, заблуждаващи или непълни данни в регистрационния документ
По смисъла на Допълнителните разпоредби на Наредба № 2 за проспектите при публично предлагане на ценни книжа “Предложител” по тази емисия няма.
II. ОСНОВНА ИНФОРМАЦИЯ

1. Систематизирана финансова информация

 Данните за финансовата информация са базирани на тригодишенен период назад.
Таблица № 1
         







хил. лв.

	Основни цифри
	31.12.2004 г.
	31.12.2005 г.
	31.12.2006 г.

	1. Приходи от обичайна дейност
	171 245
	239 270
	172 927

	2. Печалба от обичайна дейност
	7 776
	12 287
	2 808

	3. Нетна печалба от дейността
	6 628
	10 205
	1 802

	4. Общо активи 
	126 203
	199 850
	185 557

	5. Собствен капитал 
	14 930
	50 361
	45 385

	6. Дълготрайни активи
	21 499
	42 090
	30 525

	7. Основен Акционерен Капитал
	6 912
	12 312
	17 409

	8. Брой Акции
	6 912
	12 312
	17 409

	9. Дивиденти
	
	
	4 587


Посочените данни за 2004, 2005 и 2006 г. са към 31 декември на съответната година и съобразно одитиран финансов отчет на Емитента. 

2. Рискови фактори.
Рискови фактори съпътстват в по-голяма или по-малка степен всяко едно работещо дружество. Дейността на “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД също е изложена на известни рискови фактори, разгледани по-долу.

2.1. Систематични рискове

2.1.1. Политически риск
Политическият риск се свързва основно с влиянието на политическите процеси и най-вече здравноосигурителната реформа в страната върху стопанския и инвестиционния процес като цяло и по-конкретно върху възвръщаемостта на инвестициите. Дългосрочна икономическа програма и волята да се следват набелязаните стъпки за осъществяването й, са особено важен стратегически фактор, който несъмнено би повлиял на доходността на реализираните инвестициите. Степента на политическия риск е в пряка зависимост от вероятността за промени в неблагоприятна посока на водената от правителството дългосрочна икономическа политика и като резултат от това от опасността от негативни промени в инвестиционния климат.


2.1.2. Макроикономически рискове
2.1.2.1. Валутен риск



Валутният риск се свързва с възможността приходите на действащите в страната стопански предприятия да бъдат повлияни негативно от промените на валутния курс на лева спрямо чуждите валути. В малка страна със силно отворена икономика, каквато е България, нестабилността на местната валута е в състояние да инициира сравнително лесно обща икономическа нестабилност и обратно – стабилността на националната валута може да се превърне в основа на макроикономическата стабилност. Може да се каже, че през последните години България натрупа опит и в двете посоки на влияние на валутния риск.


След въвеждането на валутен борд обменният курс на лева спрямо еврото е постоянен, което редуцира в голяма степен валутния риск. Запазването на сегашния курс от 1.95583 лева за едно евро до приемането на страната в Европейския съюз и влизането й в Европейския монетарен съюз при това съотношение чрез приемането на еврото към 2010 г. е твърде вероятно.



Дейността на дружеството е тясно свързана с внос и износ, но на практика валутния риск в дейността на дружеството може да се приеме за несъществен поради следните причини:

· всички продажби на дружеството се извършват в лева и/или в евро /курсът евро – лев е фиксиран/

· всички доставки на дружеството се извършват изключително в лева и/или в евро /курсът евро – лев е фиксиран/

2.1.2.2. Инфлационен риск




Инфлационният риск е свързан с вероятността от намаление на покупателната сила на местната валута и съответно от повишение на общото ценово равнище в страната. Въвеждането на системата на валутен борд в България оказа стабилизиращо влияние по отношение на инфлационните процеси в страна. 

Трайното овладяване на инфлационните процеси в страната през последните години се отразява положително и върху генерирането на реална норма на възвращаемост, като основен фактор за процеса на инвестиране. Така сравнително ниската степен на инфлационен риск в страната позволява на действащите стопански субекти да генерират реални (а не инфлационни) доходи от дейността си, както и улеснява значително прогнозирането на крактосрочните и средносрочните бъдещи резултати.

2.1.2.3. Други рискове, свързани с влиянието на основни макроикономически фактори

Рискът, асоцииран със степента на стабилност и перспективите за растеж на националната икономика, влияе съществено при формиране на нагласите и поведението на инвеститорите.

Освен темпа на инфлация и изменчивостта на валутния курс друг важен измерител за стабилността на българската икономика е динамиката на елементите на платежния баланс. В дългосрочен план оздравяването на платежния баланс на страната е пряко свързано с хода на структурната реформа, засилването на експортния потенциал на икономиката и подобряването на нейната ефективност.


2.2. Несистематични рискове
2.2.1. Пазарен риск




Пазарния риск за отрасъла, в който работи дружеството се обуславя от възможността на пазара да навлизат мултинационални дистрибутори, които да инвестират в развитието на аптечни мрежи и други контролирани клиенти. Тази възможност е вероятна след приемането на страната в Европейския съюз, въпреки че външните инвестиционни интереси са твърде слаби поради неразвития все още фармацевтичен пазар в България. Развитието на пазарния дял на дружеството е изключително позитивно във всички пазарни сектори. С цел контролиране на пазарния и финансов риск дружеството се рефокусира към производството и дистрибуцията на все повече лекарствени продукти без рецепта, чиито продажби предполагат кешови разплащания с аптеките в страната. През последните години пазарният дял на продуктите без рецепта – болкоуспокояващи, хранителни добавки, включително витамини и др., расте непрекъснато с над 40% годишно, което обуславя инвестициите на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД в този пазарен сектор. 

2.2.2. Фирмен риск

Фирменият риск е свързан с естеството на дейността на дружеството. За всяко действащо дружество е важна възвращаемостта на вложените средства. Основни клиенти на дружеството са държавни и общински болници, Министерство на здравеопазването, Националната здравноосигурителна каса. Всички тези клиенти имат гарантирани приходи от бюджета и здравноосигурителните вноски. Следователно вземанията на дружеството, въпреки инцидентното им забавяне, са финансово обезпечени. Сроковете и събираемостта на вземанията се контролират лично от изпълнителния директор, регионалните директори и процедурите, въведени в интегрална информационна система, базирана на SAP/R3 и работеща в реално време на територията на цялата страна. Интегралните контролни софтуерни процедури не допускат фактуриране на стоки на клиенти, които са просрочили плащанията си. Целият контролен механизъм свежда до минимум риска от несъбираеми вземания.
2.2.3. Финансов риск.

Финансовият риск до голяма степен произтича от наличието на привлечен капитал в капиталовата структура на дружеството. Рискът се изразява в евентуалните затруднения по обслужване на плащанията по дълга (главница и лихви), които емитентът би могъл да има при небалансирана капиталова структура, съчетана с неблагоприятна конюнктура. 

Ръководството на дружеството е избрало следното финансово и пазарно поведение с цел минимизиране на финансовия риск:

· привлеченият капитал под формата на банкови кредити е съобразен с оборотите на дружеството;

·  пазарният дял на дружеството е равномерно разпределен между четири основни групи клиенти – здравни заведения за болнична помощ, аптеки, Министерство на здравеопазването, Национална здравноосигурителна каса (НЗОК)

· балансираната финансова и пазарна политика на дружеството дава възможност за рязко намаляване на фирмения и финансов риск, като същевременно се увеличават постъпателно годишните приходи и пазарния дял
2.2.4. Кредитен риск



Кредитният риск се свързва с вероятността в даден момент “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД да се окаже в невъзможност да изпълнява задълженията си по емитирания облигационен заем. Размерът на заемите към банки и на облигационния заем, отнесен към годишните приходи, собствен капитал и очакваното му чувствително увеличение в краткосрочен план, не предполагат съществен размер на кредитния риск. 



Търговска Лига АД е изложена на кредитен риск в случай на значително забавяне от страна на клиентите на дружеството да изпълнят договорните си ангажименти. Основни клиенти на дружеството са държавни и общински болници, Министерство на здравеопазването, Националната здравноосигурителна каса. Всички тези клиенти имат гарантирани приходи от бюджета и здравноосигурителните вноски. Следователно вземанията на дружеството, въпреки инцидентното им забавяне, са финансово обезпечени. С оглед минимизиране на риска са определени  кредитни лимити за клиентите, чиито размери са съобразени индивидуално за всеки клиент и се контролират ежедневно. Следствие на това дружеството не изпитва затруднения за изпълнение на поетите кредитни ангажименти, които изпълнява в срок. 

Планирането и оперативно финансово управление на паричните потоци се базира  на ежедневно контролираната информация в специализираната интегрална информационна система, базирана на SAP/R3, работеща в реално време на територията на цялата страна. Ежедневно се следят падежите на  плащания от клиенти и контролират от отдел финансов контрол погасяването на задължения към доставчици. В случай на забавяне на плащане от клиент, интегралните контролни софтуерни процедури не допускат продължаване на фактурирането на стоки към него. Планирането на доставки се контролира ежедневно лично от изпълнителния директор и ръководителя на търговския отдел, съобразявайки информацията за входящи парични потоци на дружеството получавана от отдел финансов контрол. Погасяването на задължения към доставчици се извършва съобразно падежа им. Целият контролен механизъм свежда до минимум риска от несъбираеми вземания и коректно изпълнение на задълженията на дружеството, включително и по поети ангажименти по кредити. 

Кредитната експозиция на дружеството следва да се разглежда в нейната същност. Размерът на издадените банкови гаранции е условен кредит. До този момент не са възниквали искове по гаранциите поради факта, че дружеството акуратно е изпълнявало задълженията си към партньорите и от тяхна страна не е предявяван никога иск за плащания по гаранциите. 

  
Останалата част от задлъжнялостта към 31.12.2006 год. на Емитента е структурирана както следва:

· револвиращ кредит в размер на 31 282 хил.лв.
· кредитни карти в размер на 42 хил.лв.
Анализът и оценката на риска при всяко едно кредитно предложение се извършва съобразно законовите регулации на БНБ и действащите вътрешни правила за корпоративно кредитиране, включително и анализ на целесъобразността на исканите кредити, цялостното финансово и икономическо състояние на дружеството, възможностите за погасяване на договорените срокове.

Механизми за управление на кредитния риск, покрити от структурите на сключените кредитните договори:

- Значителна част от предоставеното оборотно финансиране под формата на револвиращ кредит (BGN 26 млн.) представлява краткосрочен кредит за авансиране на вземания (до 80%) съгласно фактури издадени към Министерството на здравеопазването, Националната Здравноосигурителна Каса и държавни болници с учреден залог върху вземанията и потвърждение от крайния длъжник за учредения залога. Погасяването на транша се извършва след постъпване на средствата от съответните фактури. Тази форма на финансиране позволява контрол на оперативните потоци на дружеството и само-погасяване на финансираните търговски операции с получаване на постъпленията от тях. 

- В кредитните договори дружеството е поело ангажимент да не разпределя дивиденти в срока на погасяване на предоставените банкови кредити.


 
През целия 14-годишен период на съществуване и понастоящем “Търговска Лига – Национален аптечен център“ АД обслужва всички свои задължения точно, добросъвестно и в срок. Дружеството не е допускало некачествено изпълнение и просрочие в обслужването на задълженията си. Същите се покриват предимно с приходи от основна дейност.
Имущественото състояние, платежоспособността и развитието на кредитния и оперативен риск са под наблюдение и анализ от страна на Водещия Мениджър по облигационната емисия - БУЛБАНК АД.



2.2.5. Ликвиден риск

Ликвидният риск е свързан с поддържането на еднаква срочност на активите и пасивите на дружеството с цел осигуряване на необходимите средства за покриване на задълженията. Сроковете и събираемостта на вземанията, покриването на задълженията, се контролират лично от изпълнителния директор, регионалните директори и процедурите, въведени в интегрална информационна система, базирана на SAP/R3 и работеща в реално време на територията на цялата страна. Интегралните контролни софтуерни процедури не допускат фактуриране на стоки на клиенти, които са просрочили плащанията си. Целият контролен механизъм свежда до минимум риска от несъбираеми вземания и съответно покриване на дължимите суми към доставчици и кредитори. 

2.2.6. Лихвен риск



Дейността на Търговска Лига АД  е обект на лихвен риск свързан с промяна в стойността на активите и пасивите на дружеството при промяна на лихвените нива. За минимизиране на риска се поддържат активи и пасиви с променлива лихва при близък базис (EURIBOR).

2.2.7. Зависимост от определен кръг потребители и конкретен доставчик.




“Търговска лига – Национален аптечен център” АД работи с над 230 доставчици от страната, Европа, САЩ и Япония. Клиентите на дружеството са над 3 500 аптеки и над 220 здравни заведения за болнична помощ. Дружеството няма доставчик или краен потребител, който да представлява над 10% от доставките или продажбите на дружеството, следователно Емитентът няма зависимост от определен кръг доставчици или потребители. 

Относно специфичните рискове, характерни за ценните книжа, предмет на настоящия Документ вж. раздела “Рискови фактори” на стр. 7-10 от Документа за предлаганите ценни книжа.

III. ИНФОРМАЦИЯ ЗА ЕМИТЕНТА

1.    Данни за Емитента, историческа справка и развитие:

1.1. Наименование на Емитента и данни за изменения в наименованието:

Наименование: 
    “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД,

/на английски език/          “Commercial League-National Pharma Centre” Inc.

Фирмата на дружеството може да бъде изписвана и съкратено като:

“Търговска Лига – НАЦ” АД, “ТЛ – Национален аптечен център” АД или “ТЛ – НАЦ” АД, на английски език съответно “Commercial League” Inc. или “CL-NPC” Inc.

Изменения в наименованието: 

От учредяването до момента наименованието на дружеството е претърпяло няколко промени, а именно както следва по-долу:

· При учредяването 1991 год. – “Търговска Лига” ЕООД;

· С решение № 3 / 1997 г. на Софийски градски съд се променя на – “Търговска Лига – Национален аптечен център” ЕООД;

· С решение № 6 / 1999 г. на Софийски градски съд се променя на – “Търговска Лига – Национален аптечен център” ООД;

· С решение № 7 / 1999 г. на Софийски градски съд се променя на – “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД.

1.2. номер и партида на вписване в търговския регистър, код по БУЛСТАТ и данъчен номер: 

“Търговска Лига – Национален аптечен център” АД е вписано в Регистъра на търговските дружества при Софийски градски съд под номер 1112, том 29, стр. 20, фирмено дело No 28154 / 1991 год.; код по БУЛСТАТ 030276307, данъчен номер 1222015576.

1.3. Дата на учредяване и срок на съществуване

Дружеството е учредено съгласно разпоредбите на Търговския Закон като “Търговска Лига” ЕООД регистрирано с решение на Софийски градски съд от 12.12.1991 год. по фирмено дело No 28154 по описа за 1991 год., управлявано и представлявано от едноличния собственик Тихомир Димитров Каменов. С решение на Софийски градски съд от 21.10.1999 год. е вписана промяна във вида на дружеството, както следва: “Търговска Лига - Национален аптечен център” ООД, а с решение на Софийски градски съд от 06.12.1999г. дружеството е преобразувано от ООД в АД, а именно “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД.

Срок на съществуване: съгласно Устава на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД съществуването на дружеството не е предварително ограничено със срок.

1.4. Държава, в която Емитентът е учреден, седалище, адрес на управление, телефон (факс), електронен адрес (e-mail), електронна страница (web-site)

Република България, гр. София 1172, район “Изгрев”, бул. “Г.М. Димитров” 1, тел. 02 / 962 5451, 962 5452, 962 5453, 962 5454  

факс 02 / 962 5059, 962 4148, 

e-mail:  cl@comleague.com;
web-site: www.comleague.com
1.5. Важни събития в развитието на Емитента за последните 3 финансови години: 

През периода 2004 – 2006 г.:

· Не е осъществявано преобразуване;

· не е осъществявана консолидация на Емитента;

· не е осъществявано прехвърляне или залог на търговското предприятие на Емитента;


· няма придобиване или разпореждане с активи на значителна стойност извън обичайния ход на дейността на дружеството


· не са извършвани съществени промени в предоставяните услуги;

· не са завеждани искови молби за откриване на производство по несъстоятелност на Емитента.

1.6. Информация за всички събития, свързани с платежоспособността на Емитента за 2006 г.

        През 2006 год. Емитентът не е имал проблеми, свързани с платежоспособността, като съществуващите кредити се обслужват редовно.  

2. 
Преглед на направените инвестиции.

2.1.  Описание на инвестициите:

· Софтуер:

“Търговска Лига – Национален аптечен център” АД закупи софтуер -  интегриран управленски модул за управление на складово стопанство и анализ SAP/R3 на обща стойност 1 697 хил.лв.

· Сгради:

“Търговска Лига – Национален аптечен център” АД  стартира изграждането на складово-стопанска и административна сграда в гр. София с очаквана стойност над 5 000 000 лв.

Таблица № 3

	Направените инвестиции за период
	2004
(хил.лв.)
	2005
(хил.лв.)
	2006
(хил.лв.)

	“Търговска Лига – Национален аптечен център” АД  
	
	
	

	I. Дълготрайни материални активи

1. Земи (терени)
	
	
	

	2. Сгради и конструкции
	4 438
	409
	

	3. Машини, съоръжения и оборудване
	1 117
	148
	124

	4. Съоръжения
	
	
	

	5. Транспортни средства
	1 170
	2346
	655

	6. Други дълготрайни материали активи
	392
	336
	73

	Общо придобиване на ДМА
	7 117
	3 558
	852

	II. Дълготрайни нематериални активи
	
	
	

	1. Права върху собственост
	
	40
	

	2. Програмни продукти
	
	88
	

	3. Други нематериални активи 
	2
	
	1 208

	Общо придобиване на ДНМА
	2
	128
	1 208

	Общо сума на придобиване на ДМА и ДНМА
	7 119
	3 686
	2 060


Част от инвестицията в сгради в размер на 4 433 хил.лв през 2004 година е свързана със строежа на втория завод на „Чайкафарма Висококачествените Лекарства” АД.
· Дялово участие:
От началото на 2004 год. до датата на Настоящия документ Емитентът е придобил дялово участие в други дружества както следва:

· “Български институт по зависимости” ООД - 2 500 лв., представляващи 50% от основния капитала, регистрирано през 2005 год.
· „Македонска фармация” ЕООД – 292 хил.лв;

· „Български кардиологичен институт” АД – 35 хил.лв – 70 % от капитала;

· „Ренкеър” ЕАД – 50 хил.лв;

· „Диакеър” ЕАД – 50 хил.лв
3. 
Преглед на дейността.
3.1.  Предмет на дейност на емитента и описание на основните сфери на дейност:

Предмет на дейност

“Търговска Лига – Национален аптечен център” АД  е най-големият в страната търговец на едро на лекарствени продукти, стоматологични материали, медицински изделия, детски храни, хигиенни материали и др.. “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД  е лидер на пазара за търговия с лекарствени и медикаменти, където дружеството реализира над 95% от приходите от продажби. Дружеството предоставя част от своите сгради за ползване под наем, като те са отразени в счетоводните документи като инвестиционни имоти. 

Описание на основните сфери на дейност:

· търговия на едро с лекарствени продукти, стоматологични материали, медицински изделия, детски храни и хигиенни материали;

· търговско представителство и посредническа дейност;

· маркетинг дейност;

· консултантска дейност.

Основни категории продукти, реализирани на пазара за последните три години /2004 – 2006  год./:

Таблица № 4

	ОСНОВНИ ПРОДУКТИ

/стоки/
	ПРИХОДИ ОТ ПРОДАЖБИ

	
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.

	
	 хил. лв.
	 хил. лв.
	 хил. лв.

	Ампулни форми
	55,247.00 (+40.05%)
	81,514.00 (+47.54%)
	52,065.00 (-36.13%)              

	Таблетни форми
	78,016.00 (+34.14%)
	111,439.00 (+42.84%)
	81,244.00 (-27.10%)

	Сиропи
	10,708.92 (+106.94%)
	14,387.00 (+34.35%)
	10,222.00 (-28.95%)

	Унгвенти и кремове
	6,056.00 (+38.33%)
	9,253.00 (+52.79%)
	5,741.00 (-37.96%)

	Други форми
	11,842.00 (+34.04%)
	15,546.00 (+31.28%)
	9,215.00 (-40.72%)

	ОБЩО
	161,869.00 (+39.55%)
	232,139.00 (+43.41%)
	158,487.00 (-31.73%)


3.2. Основни пазари на емитента, включително посочване на всички приходи по категории дейности и регионални пазари за всяка от последните три финансови години:

От регионална гледна точка “Търговска Лига – Национален аптечен център”  АД реализира 100% от продажбите си на вътрешен пазар. 

Доставките респективно и приходите от продажби по потребители могат да бъдат разделени както следва:

Таблица № 5

	 Потребители 
	ПРИХОДИ ОТ ПРОДАЖБИ

	
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.

	
	 хил. лв.
	 хил. лв.
	 хил. лв.

	Доставки на Национална Здравноосигурителна Каса
	43,121 (+47.91%)
	60,409 (+40.09%)
	60,924 (+1.01%)

	Доставки на Министерство на Здравеопазването
	21,538 (+38.93%)
	26,367 (+22.42%)
	13,315 (-49.50%)

	Доставки на Болнични заведения
	40,678 (+48.26%)
	36,758 (-10%)
	21,060 (-42.71%)

	Доставки на Частни аптеки и др. Клиенти
	56,529 (+28.77%)
	108,605 (+92.21%)
	63,188 (-58.18%)

	ОБЩО /доставки на продукти/
	161,869 (+39.55%)
	232,139 (+43,41%)
	158,487 (-31,73%)

	Други приходи /вкл. от предоставени услуги/
	8,753 
	7,131
	14,440

	ОБЩО
	170,622 (+45.34%)
	239,270 (+40.23%)
	172,927 (-27.72%)


Графата “Други приходи” допълва информацията по отношение на приходите, като освен приходите от продажба на продукти с нея се задава и други приходи включително и от предоставени услуги.

3.3. 
 Данни за конкурентоспособността на Eмитента:

Конкуренти на дружеството са всички български фирми, притежаващи лиценз за търговия на едро с лекарствени продукти. Пазарният дял на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД е нараснал през последните години, достигайки до около 30 % от българския фармацевтичен пазар. Чрез фокусиране на дружеството към дистрибуция и маркетинг на лекарствени продукти без рецепта се очаква допълнително увеличаване на пазарния дял, нарастване на продажбите и респективно увеличаване на присъствието на частния аптечен пазар.

Маркетирането на лекарствени продукти увеличава конкурентноспособността на компанията, разширява пазарите на дружеството и увеличава нетните приходи и печалба на “Търговска Лига – Национален аптечен център”  АД. Предимствата на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД пред останалите дистрибутори на лекарства са както следва:

· Разгърната дистрибуторска мрежа на територията на цялата страна с 22 регионални складови бази, намиращи се в собствени недвижими имоти, както и наличието на собствен автотранспорт;

· Поддържане на непрекъснати складови наличности във всички областни центрове на над 5 500 артикула – животоспасяващи и животоподдържащи лекарства, болнични консумативи, лекарствени продукти без рецепта, превързочни материали, медицинска козметика, стоматологични материали и т.н.;

· Маркетинг на лекарствени продукти чрез структура от собствени медицински и търговски представители, разположени на територията на цялата страна, които посещават клиентите (лекари и фармацевти) един път седмично;

· Интегрирана информационна система, базирана на SAP/R3 и автоматична роботизирана система за набиране на поръчки, които дават възможност за обслужване на 3 000 поръчки на ден на територията на цялата страна;

· Автотранспортен отдел, наброяващ над 400 транспортни единици, които доставят стоките до 1 час на територията на цялата страна до прага на всеки клиент;

· Производство на собствени генерични лекарствени продукти със запазени търговски марки чрез юридическо лице в рамките на икономическата група.

4. Организационна структура:

4.1. Описание на икономическата група:

Таблица № 6

	Име
	Държава
	Сума валута

Участие на Емитента
	Сума лева

Участие на Емитента
	Статус

	Си Ел Сорсинг АД
	Швейцария
	753 000.00 CHF
	989 589.62 лв.
	Функционира

	Аптечна лига – САЩ АД
	САЩ
	500 000.00 USD
	1 117 000.00 лв
	Няма дейност

	Аптечна лига – Скопие ЕООД
	Република Македония
	92 032.54 EUR
	180 000.00 лв.
	Няма дейност

	Транспортна и спедиторска лига ООД
	България
	---
	4 900.00 лв.
	Няма дейност

	“Кеър Фармасютикалс” АД
	България
	---
	49 500.00 лв.
	Няма дейност


	“Български институт по зависимости” ООД
	България
	---
	2 500.00 лв.
	Функционира

	„Македонска Фармация”
	Република Македония
	
	291 681.94 лв.
	Функционира

	“Български кардиологичен институт” АД
	България
	---
	35 000.00 лв.
	Функционира

	“Ренкеър” ЕАД
	България
	---
	50 000.00 лв.
	Функционира

	“Диакеър” ЕАД
	България
	---
	50 000.00 лв.
	Функционира


 По смисъла на Допълнителните разпоредби на Наредба № 2 за Проспектите при публично предлагане на ценни книжа и за разкриването на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа “ТЪРГОВСКА ЛИГА – НАЦИОНАЛЕН АПТЕЧЕН ЦЕНТЪР” АД се явява майка в икономическата група.
Финансовото и процентно участие на “Търговска Лига-Национален Аптечен Център” АД в капитала на други дружества е следното:

· “Аптечна Лига” Скопие ЕООД – 180 000 лв., представляващи 100% от капитала, регистрирана през 1997 год.;

· “Аптечна Лига” САЩ  АД – 1 117 000 лв., представляващи 100% от капитала; регистрирана през 2000 год.

· Си Ел Сорсинг АД – 989 589.62 лв., представляващи 99,80% от капитала на дружеството, регистрирано 2001 год.

· “Транспортна и спедиторска лига” ООД - 4 900 лв., представляващи 98%, регистрирано през 2000 год.;

· “Кеър фармасютикъл” АД - 49 500 лв., представляващи 5 %, регистрирано през 2001 год.;

· “Български институт по зависимости” ООД - 2 500 лв., представляващи 50% от капитала, регистрирано през 2005 год.;
· „Македонска фармация” – 291 681.94 лв, представляващи 100 % от капитала;

· „Български кардиологичен институт” АД – 35 000 лв, представляващи 70% от капитала;

· „Ренкеър” ЕАД – 50 000 лв, представляващи 100 % от капитала;

· „Ренкеър” ЕАД – 50 000 лв, представляващи 100 % от капитала;
· Малцинствени участия – 11 875 лв., представляващи под 5% от капиталите на съответните дружества /Балканфарм Троян – 3 780 лв.; Балканфарм Дупница – 1 075 лв.; Софарма – 7 020 лв/

4.2. Дружества в групата, от които Емитентът е зависим, вид и размер на зависимостта.

Дейността на Емитента не е в състояние на зависимост от дейността на другите дружества в икономическата група.

5. Имущество, производствени единици и оборудване:

5.1.  Местонахождение и площ на местата на стопанска дейност, в които се реализира повече от 10 на сто от неговите услуги:

·  офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти с РЗП от 642 /шестстотин четиридесет и два/ кв.м. в сграда, находящ се в гр. Русе, ул. “Борисова” № 107;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти с РЗП 230 /двеста и тридесет/ кв.м. в 11 /единадесет/ етажна жилищна сграда, находящ се в гр. Бургас, бул. “Княгиня Мария Луиза” № 27;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти, находящ се в гр.София, ж.к.”Дианабад”, бул. ”Г.М.Димитров” № 1, представляващ едноетажна сграда с обща застроена площ от 1 890 (хиляда осемстотин и деветдесет) кв.м.;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти, находящ се в гр.Велико Търново, бул.”България” № 38, разположен в подблоковото пространство на жилищния блок с обща площ от 202,32 /двеста и две цяло тридесет и две стотни/  кв.м.;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти, находящ се в първи етаж на сграда, находяща се в гр.Стара Загора, квартал “Три чучура-юг”, ул. ”Д.Подвързачов” № 1, с обща площ от 300 /триста/ кв.м.;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти с площ от 315,73 /триста и петнадесет цяло и седемдесет и три/ кв.м, находящ се в гр.Враца, ул.”Мито Орозов” №16;

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти, находящи се в гр.Варна, ул.”Никола Вапцаров” №1 с полезна площ от 710,68 /седемстотин и десет цяло и шестдесет и осем/ кв.м 

· офис и склад за търговия на едро с лекарствени продукти, находящи се на адрес в гр.Пловдив, район “Източен”, бул.”Санкт Петербург” № 53 с полезна площ от 1218,82 /хиляда двеста и осемнадесет цяло и осемдесет и два/ кв.м.

5.2. Информация относно притежаваното от Емитента недвижимо имущество:

Таблица № 7

	
	2004
	2005
	2006
	Тежести

	
	Отчетна стойност, хил.лева
	

	Земи и сгради
	13 900
	40 009
	29 299
	Ипотеки с цел обезпечаване на  кредити.




Върху всички земи и сгради на дружеството е учредена ипотека в полза на БУЛБАНК АД.

 
През 2005 година е извършена преоценка на недвижимите имоти на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД, която е съобразена с текущите пазарни нива на съответния актив. За целите на така извършваната преоценка се ползват услугите на фирма “ЛИНК” ООД, която разполага с необходимите лицензи и в предмета й на дейност са включени услуги като : “......оценка на обекти за приватизация и при други форми на промяна на собствеността, сливания, разделяния и преобразувания на търговски дружества, ликвидация, ипотеки и др.,.....”
IV. РЕЗУЛТАТИ ОТ ДЕЙНОСТТА, ФИНАНСОВО СЪСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВИ

1. Значими фактори, които съществено се отразяват върху приходите на емитента :

Единствено като значим фактор върху приходите на дружеството може да се посочи държавния бюджет за сектор здравеопазване, в който са включени бюджетите на Министерство на здравеопазването и Националната здравноосигурителна каса. Непрекъснатият ежегоден ръст на бюджета за здравеопазване гарантира увеличение на разходите за лекарства за онкологично болни пациенти, трансплантации, хемодиализа и СПИН, които се заплащат от Министерство на здравеопазването, а така също и ежегодно увеличаване на бюджета на Националната здравноосигурителна каса за лекарства за доболнично лечение.

2. Изменения в приходите :
Приходи на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за периода 2004 – 2006 год.

  Таблица № 8

	ПРИХОДИ
	2004г.          (хил. лв.)
	Изменение (%)
	2005г.   (хил. лв.)
	Изменение (%)
	2006г.   (хил. лв.)
	Изменение (%)

	А. Приходи за обичайната дейност
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	I. Нетни приходи от продажби
	170 622
	45,3
	239 270
	40.23
	172 927
	-27.73

	II. Приходи от финансирания  в т. ч. от правителството
	 
	 
	
	
	
	

	III. Финансови приходи
	623
	-40,3
	3 464
	456.02
	498
	-85.62

	Б. Общо приходи от дейността (I+II+III)
	171 245
	44,6
	242 734
	41.75
	173 425
	-28.55

	В. Загуба от обичайната дейност
	 
	 
	
	
	
	

	IV. Извънредни приходи
	 
	 
	
	
	
	

	Г. Общо приходи (Б+IV)
	171 245
	44,6
	242 734
	41.75
	173 425
	-28.55

	Д. Счетоводна загуба
	 
	 
	
	
	
	

	Е. Загуба ( Д + V )
	 
	 
	
	
	
	

	Всичко (Г + Е)
	171 245
	44,6
	242 734
	41.75
	173 425
	-28.55


Приходите от продажби на дружеството бележат рязък ръст за 2005 година, спрямо тези за 2004 год. Това се дължи на обхващане на все по-голям пазарен дял чрез предлагане на по-изгодни условия на своите клиенти по отношение на условия и срок на плащане. През 2006 година дружеството прекрати тази практика, с цел защита от некоректни клиенти, което доведе до известен спад на приходите. Успешното налагане на пазара на продуктите на „Чайкафарма Висококачествените Лекарства” АД като част от групата бе една от основните цели на Дружеството през последната година. Непрестанното разширяване на продуктовата листа на „Чайкафарма” спомага в голяма степен за увеличение на приходите в следващите години.

В следващата таблица е представена динамиката на разходи на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за последните три години.
Таблица № 9

	РАЗХОДИ
	2004г.          (хил. лв.)
	Изменение (%)
	2005г.   (хил. лв.)
	Изменение (%)
	2006г (хил. лв.)
	Изменение (%)

	А. Разходи за обичайната дейност
	 
	 
	 
	 
	 
	 


	I. Разходи по икономически елементи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 1. Разходи за материали
	1 586
	31,95
	2 130
	34.30%
	1 662
	-21.97%

	 2. Разходи за външни услуги
	2 723
	17,62
	4 077
	49.72%
	5 118
	25.53%

	 3. Разходи за амортизации
	1 605
	-29,11
	2 162
	34.70%
	2 650
	22.57%

	 4. Разходи за възнаграждения
	1 462
	12,46
	2 077
	42.07%
	2 409
	15.98%

	 5. Разходи за осигуровки
	463
	15,46
	619
	33.69%
	569
	-8.08%

	 6. Други разходи в т.ч.:
	3 541
	77,05
	3 935
	11.13%
	2 800
	-28.84%

	  - обезценка на активи
	333
	-36,08
	340
	2.10%
	
	

	  - провизии
	 
	 
	
	
	
	

	Общо за група I
	11 380
	20,02
	15 000
	31.81%
	15 208
	1.39%

	II. Суми с корективен характер
	 
	 
	
	
	
	

	 1. Балансова стойност на продадените активи (без продукция)
	148 349
	42,63
	209 341
	41.11%
	151 378
	-27.69%

	 2. Разходи за придобиване и ликвидация на дълготрайни активи по стопански начин
	 
	 
	
	
	
	

	Общо за група II
	148 349
	42,63
	209 341
	41.11%
	151 378
	-27.69%

	III. Финансови разходи
	 
	 
	
	
	
	

	 1. Разходи за лихви, в т.ч.:
	2 614
	40,39
	3634
	39.02%
	3340
	-8.09%

	 - лихви към свързани предприятия
	 
	 
	
	
	
	

	 2. Отрицателни разлики от операции с финансови активи и инструменти
	 
	 
	1118
	
	
	

	 3. Отрицателни разлики от промяна на валутни курсове
	238
	-46,76
	375
	57.56%
	247
	-34.13%

	 4. Други разходи по финансови операции
	888
	40,73
	979
	10.25%
	444
	-54.65%

	Общо за група III
	3 740
	27,21
	6 106
	63.26%
	4 031
	-33.98%

	Б. Общо разходи за дейността (I+II+III)
	163 469
	40,40
	229 664
	40.49%
	170 617
	-25.71%

	В. Печалба от обичайна дейност
	7 776
	288,61
	12 273
	57.83%
	2 808
	-77.12%

	IV. Извънредни разходи
	 
	 
	
	
	
	

	Г. Общо разходи (Б+IV)
	163 469
	40,40
	229 664
	40.49%
	170 617
	-25.71%

	Д. Счетоводна печалба
	7 776
	288,61
	12 273
	57.83%
	2 808
	-77.12%

	V. Разходи за данъци
	1 148
	137,68
	2079
	81.10%
	1006
	-51.61%

	 1. Данъци от печалбата 
	1 105
	88,25
	1713
	55.02%
	1055
	-38.41%

	 2. Други
	43
	-141,35
	366
	751.16%
	-49
	-113.39%

	Е. Печалба ( Д - V )
	6 628
	336,63
	10 194
	53.80%
	1 802
	-82.32%

	Всичко (Г+V+Е)
	171 245
	44,59
	241 937
	41.28%
	173 425
	-28.32%


  Изменението на разходите през годините напълно закономерно следва характера на изменение при приходите. Разходите на дружеството показват темп на нарастване през 2005 година като естествен резултат от високия ръст в приходите и обратно – през 2006 година спадът на приходите е съпроводен със спад и при разходите. Основното перо на разхода е балансовата стойност на продадената стока, което предопределя посочената закономерност.
В следващата таблица са представени обем, структурата и динамиката на  дълготрайните активи на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за периода 2004 – 2006 г.

Таблица № 10

	 
	2004г.
	Относи-
	2005г
	Относи-
	2006г
	Относи-

	 
	 
	телен дял
	 
	телен дял
	 
	телен дял

	НЕТЕКУЩИ АКТИВИ
	(хил. лв.)
	(%)
	(хил. лв.)
	(%)
	(хил. лв.)
	(%)

	А. Дълготрайни
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	(дългосрочни) активи
	
	
	
	
	
	

	I. Дълготрайни материални активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1. Земи (терени)
	3 760
	17.48%
	10 109
	21.26%
	9 464
	25.54%

	2. Сгради и конструкции
	7 095
	32.98%
	25 487
	53.60%
	14 185
	38.28%

	3. Машини, съоръжения и оборудване
	1 085
	5.04%
	580
	1.22%
	434
	1.17%

	5. Транспортни средства
	1 457
	6.77%
	3 153
	6.63%
	2 878
	7.77%

	6. Други дълготрайни материални активи
	683
	3.17%
	731
	1.54%
	612
	1.65%

	7. Разходи за придобиване и ликвидация на дълготрайни материални активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	774
	3.60%
	1 251
	2.63%
	1 471
	3.97%

	Общо по група I :
	14 854
	 
	41 311
	 
	29 044
	 

	II. Дълготрайни нематериални активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1. Права върху собственост
	1
	0.00%
	38
	0.08%
	32
	0.09%

	2. Програмни продукти
	968
	4.50%
	697
	1.47%
	265
	0.72%

	3. Разходи за учредяване и разширяване
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	1
	0.00%
	
	0.00%
	
	 

	4. Други дълготрайни нематериални активи
	63
	0.29%
	44
	0.09%
	1184
	3.19%

	Общо по група II:
	1 033
	 
	779
	 
	1481
	 

	III. Дългосрочни финансови активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1. Дялово участие в:
	2 353
	10.94%
	1 058
	2.23%
	1 485
	4.01%

	- дъщерни предприятия
	2 341
	 
	1044
	 
	1471
	 

	- смесени предприятия
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	- асоциирани предприятия
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	- други предприятия
	12
	 
	14
	 
	 
	 

	2. Инвестиционни имоти
	1 671
	7.77%
	4402
	9.26%
	5048
	13.62%

	3. Други дългосрочни ценни книжа
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	727
	3.38%
	 
	 
	 
	 

	4. Дългосрочни вземания в т.ч.:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	875
	4.07%
	 
	 
	 
	 

	- свързани предприятия
	807
	 
	 
	 
	 
	 

	- търговски заеми
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	- отсрочени данъци
	68
	 
	 
	 
	 
	 

	- други дългосрочни вземания
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Общо по група III:
	5 626
	 
	5 460
	 
	6 533
	 

	IV. Търговска репутация
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.Положителна търговска репутация
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.Отрицателна търговска репутация
	
	
	
	
	
	

	Общо по група IV:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	V. Разходи за бъдещи периоди
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Общо по група V:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Общо за раздел А:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	(Общо нетекущи активи)
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	21 513
	 
	47 550
	 
	37 058
	 

	Общо Активи:
	126 149
	 
	199 850
	 
	185 577
	 

	Дял на нетекущите активи в в общите активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	 
	
	 
	
	 

	
	
	17.05%
	
	23.79%
	
	19.97%


Направените инвестиции от дружеството през разглеждания период определят и ръста при дълготрайните активи. Сградата, в която се помещава вторият завод на „Чайкафарма Висококачествените Лекарства” АД бе продадена на последното през 2006 година. Стойността й след преоценката през 2005 година е 10 229 хил.лв, което е причината за намалението на перото „Сгради и конструкции”.
В следващата таблица са представени обема, структурата и динамиката на текущите активи на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за периода    2004 – 2006 г. 

Таблица № 11

	 
	 
	Относите-
	
	Относите-
	 
	Относите-

	 
	2004г.
	лен дял
	2005 г 
	лен дял
	2006 г 
	лен дял

	ТЕКУЩИ АКТИВИ
	(хил. лв.)
	(%)
	(хил. лв.)
	(%)
	(хил. лв.)
	(%)

	Б. Краткотрайни активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	I. Материални запаси
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1. Стоки
	42 574
	40.69
	58 008
	38.09
	68 909
	46.40

	2.. Други материални запаси
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 

 
	 
	 
	 
	 

	Общо по група I :
	42 574
	
	58 008
	 
	68 909
	 

	II. Краткосрочни вземания
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.Вземания от свързани предприятия
	7 401
	7.07
	6 284
	4.13
	13 622
	9.17

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.Вземания от клиенти и доставчици
	33 503
	32.02
	76 036
	49.93
	54 561
	36.74

	3. Вземания по предоставени търговски заеми
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	0.00
	
	 
	
	 

	4. Съдебни и присъдени вземания
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	498
	0.48
	567
	0.37
	686
	0.46

	
	
	
	
	
	
	

	5. Данъци за възстановяване
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	5198
	4.97
	985
	0.65
	 
	 

	6.Други краткосрочни вземания
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	4357
	4.16
	3 610
	2.37
	533
	0.36

	 
	 
	 
	 
	 

 
	 
	 

 

	Общо по група II:
	50957
	
	87 482
	
	69 402
	

	III. Краткосрочни финансови активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.Финансови активи в
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	свързани предприятия
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2. Изкупени собствени дългови ценни книжа
	
	
	
	
	
	

	3.Краткосрочни ценни книжа
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4. Благородни метали и скъпоценни камъни
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5. Други краткосрочни финансови активи
	53
	0.05
	350
	0.23
	427
	0.29

	 
	 
	 
	 
	 

 
	 
	 

 

	Общо по група III:
	53
	
	350
	
	427
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	IV. Парични средства
	
	
	
	
	
	

	1. Парични средства в брой
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	1 758
	1.68
	1 224
	0.80
	8 958
	6.03

	 
	
	 
	 
	 
	 
	 

	2. Парични средства в безсрочни депозити
	5 725
	5.47
	4 316
	2.83
	454
	0.31

	3. Блокирани парични средства
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	3 569
	3.41
	920
	0.60
	369
	0.25

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4. Парични еквиваленти
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Общо по група IV:
	11 052
	
	6 460
	4.24
	9 781
	6.59

	V. Разходи за бъдещи периоди
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	0.00
	 
	0.00
	 
	 

	Общо за раздел Б:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	(Общо текущи активи)
	104 636
	100.00
	152 300
	100.00
	148 519
	100.00

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Общо Активи:
	126 149
	
	199 850
	
	185 577
	

	Дял на текущите активи в в общите активи
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	 
	
	 
	
	 

	
	
	82.94
	
	76.21
	
	80.03




Основен дял в краткотрайните активи заемат стоките и вземанията от клиенти, който съответно към 31.12.2006 год. е 46.40 % и 43.91 % спрямо общата сума на краткотрайните активи.

В следващата таблица е представен сравнителен анализ на финансовите показатели на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за последните три години.

  Таблица № 12

	 
	 
	 
	 
	 
	Изменение

	№
	Показатели
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.
	2006г. -2005 г.

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1
	Нетна печалба
	6 628
	10 194
	1 802
	-82.32%

	2
	Нетни приходи от продажби
	170 622
	238 473
	172 927
	-27.49%

	3
	Собствен капитал
	14 930
	50 361
	45 385
	-9.88%

	4
	Дългосрочни и краткосрочни пасиви
	111 230
	149 489
	140 192
	-6.22%

	5
	Активи
	126 203
	199 850
	185 577
	-7.14%

	6
	Общо Приходи от дейността
	171 245
	239 270
	172 927
	-27.73%

	7
	Общо Разходи от дейността
	163 469
	229 065
	171 125
	-25.29%

	8
	Краткотрайни активи
	104 704
	152 300
	148 519
	-2.48%

	9
	Краткосрочни задължения
	102 741
	142 366
	134 049
	-5.84%

	10
	Краткосрочни вземания
	50 923
	87 482
	69 402
	-20.67%

	11
	Парични средства
	11 052
	6 460
	9 781
	51.41%

	
	
	
	
	
	

	 
	Коефициент за рентабилност
	 
	 
	 
	 

	 
	Коефициент на рентабилност на приходите от продажби (1/2)
	 
	 
	 
	 

	12
	
	0.039
	0.043
	0.010
	-75.62%

	
	
	
	
	
	

	 
	Коефициенти за ликвидност
	 
	 
	 
	 

	13
	Обща ликвидност (8/9)
	1.019
	1.070
	1.108
	3.57%

	14
	Бърза ликвидност (10+11)/9
	0.603
	0.660
	0.591
	-10.48%

	
	
	
	
	
	

	 
	Коефициенти за финансова автономност
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	15
	Коефициент на финансова автономност (3/4)
	0.134
	0.337
	0.324
	-3.90%

	16
	Коефициент на задлъжнялост (4/3)
	7.45
	2.968
	3.089
	4.06%


За 2005 и 2006 год. дружеството отчита коефициент на финансова автономност /платежоспособност/ съответно 0.337 и 0,324 срещу 0,134 за края на 2004 год.. Показателят е изчислен като съотношение между собствения и привлечения капитал и показва снижение на зависимостта на предприятието от кредиторите в дългосрочен план, най-вече от доставчиците на лекарствени продукти и банките.

Коефициентът на задлъжнялост е съответно 2.968 и 3.089 спрямо 7.45 в края на 2004 год. Изводите са аналогични на тези за показателя за платежоспособността.

Нетната рентабилност, установена като съотношение между балансовия /нетния/ финансов резултат и нетните приходи от продажби за 2006 год. е 0,010 в сравнение през 2005 година, когато показателят е 0,043. Това отново е резултат от възприетата политика на Дружеството – първи приоритет е налагане на пазара продуктите на „Чайкафарма” АД.
В следващата таблица е представен анализ на капиталовата структура на Емитента.

Таблица № 13

	 
	 
	 
	% изменение предходен период
	 
	% изменение предходен период
	 
	% изменение предходен период

	 
	 
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	
	
	
	
	
	

	№
	 
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	
	
	
	
	
	

	 
	Показател
	 
	 
	 

	 
	 
	2004
	2005
	2006

	 
	 
	(хил. лв.)
	(хил. лв.)
	(хил. лв.)

	1
	Краткотрайни активи
	 
	51.66%
	 
	45.60%
	 
	-2.48%

	 
	 
	104 602.00
	152 300.00
	148 519.00

	2
	Краткосрочни задължения
	 
	48.40%
	 
	38.57%
	 
	-5.84%

	 
	 
	102 741.00
	142 366.00
	134 049.00

	3
	Нетен оборотен капитал
	1 895.00
	9 934.00
	14 470.00

	 
	 
	
	
	

	4
	Балансова сума на Актива (Пасива)
	 
	53.39%
	 
	58.36%
	 
	-7.14%

	 
	 
	126 203.00
	199 850.00
	185 577.00

	5
	Собствен капитал
	 
	192.12%
	 
	237.31%
	 
	-9.88%

	 
	 
	14 930.00
	50 361.00
	45 385.00

	6
	Привлечен капитал
	 
	44.74%
	 
	34.40%
	 
	-6.22%

	 
	 
	111 230.00
	149 489.00
	140 192.00

	7
	Собствен капитал/Балансова сума на
	 
	90.44%
	 
	113.56%
	 
	-2.95%

	 
	Актива/Пасива
	0.118
	0.252
	0.245

	8
	Привлечен капитал/Балансова сума на
	 
	-5.64%
	 
	-15.10%
	 
	0.99%

	 
	Актива /Пасива
	0.881
	0.748
	0.755

	9
	Собствен капитал/Привлечен капитал
	 
	101.82%
	 
	150.98%
	 
	-3.90%

	 
	 
	0.134
	0.337
	0.324

	10
	Капиталова структура(Коефициент на задлъжнялост)
	 
	-50.45%
	 
	-60.16%
	 
	4.06%

	 
	 
	7.450
	2.968
	3.089


Отношенията характеризиращи собствения капитал и дълга показват как дружеството финансира своята дейност и ролята на собствения капитал в дейността на дружеството.

            От датата на преобразуване на Емитента в акционерно дружество основният капитал е увеличен от 500 000 лв. през 1999 год. на 17 408 580 лв. към 2006 год.


Следваната политика по отношение на нетната печалба и разпределението на дивиденти е в посока капитализация на реализираната печалба и последващо увеличение на акционерния капитал от нея. Така провежданата политика се предвижда да се води и за разглеждания прогнозен период.

3. Влияние на инфлацията и промените във валутния курс

Влиянието на инфлацията и валутния курс е сведено до минимум. Договорите, които фирмата сключва със своите доставчици и клиенти са изключително в EUR и/или BGN.
След въвеждането на валутен борд обменният курс на лева спрямо еврото е постоянен, което редуцира в голяма степен валутния риск. 

Търсената съпоставимост по отношение на количество и цени при договорите за покупки и договорите за дистрибуция, реално води до пренебрежимо влияние на инфлация."

4. Информация за правителствени, икономически, данъчни, монетарни или политически фактори, които пряко или непряко са оказали съществено влияние или които биха имали съществено влияние върху дейността на Емитента в приходите :
Не съществуват политически, данъчни, монетарни и др. фактори, които биха оказали пряко или непряко съществено влияние върху дейността на емитента. Единствено като косвен правителствен фактор може да се отбележи размерът на бюджета в сектор здравеопазване, от който се финансират или реимбурсират 60% от лекарственото потребление в страната и се очаква през следващите години да нараства чувствително. Следователно прогнозите за развитието на българския фармацевтичен пазар са изключително позитивни.

5. Ликвидност и капиталови ресурси:

5.1.
 Вътрешни и външни източници на ликвидност

Вътрешен източник на ликвидни средства за дружеството е основната му стопанска дейност. Външен източник на ликвидност е финансирането от банки.

Показателите за измерване на ликвидността /виж табл. финансови показатели/ сочат, че дружеството не изпитва ликвидни затруднения, като дълговата експозиция се обслужва редовно.
5.2. Парични потоци за периода 2004 – 2006 год.

В следващата таблица са представени данни за паричните потоци на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД за последните три завършени финансови години (2004 – 2006 год.):

Таблица № 14

	 
	31.12.2004г.
	31.12.2005г.
	31.12.2006г.

	ПАРИЧНИ ПОТОЦИ
	(хил.лв.)
	(хил.лв.)
	(хил.лв.)

	А. Парични потоци от основна дейност
	 
	 
	 

	1. Постъпления от клиенти
	179 455
	237 097
	188 900

	2. Плащания на доставчици
	-186 715
	-238 218
	-197 539

	3. Парични потоци. свързани с трудови възнаграждения
	-1 995
	-2 591
	-3 223

	4. Парични потоци. свързани с лихви. комисионни.
	 
	 
	 

	дивиденти и други подобни
	-758
	-908
	-1 114

	5. Парични потоци от положителни и отрицателни валутни курсови разлики
	 
	 
	 

	
	63
	-14
	29

	6. Платени и възстановени данъци върху печалбата
	-434
	-1 433
	-1 644

	7. Плащания при разпределения на печалби
	 
	 
	 

	8. Други постъпления/плащания от основна дейност
	7 831
	2 644
	33 916

	Нетен паричен поток от основна дейност (А)
	-2 553
	-3 423
	19 325

	Б. Парични потоци от инвестиционна дейност
	 
	 
	 

	Нетен поток от инвестиционна дейност (Б)
	-7 635
	-154
	-898

	В. Парични потоци от финансова дейност
	 
	 
	 

	1. Парични потоци от емитиране и обратно придобиване на ценни книжа
	 
	 
	 

	
	
	
	

	2. Парични потоци от допълнителни вноски и връщането им на собствениците
	 
	 
	 

	
	
	
	

	3. Парични потоци. свързани с получени или
	15 069
	-1 343
	-11 720

	предоставени заеми
	 
	 
	 

	4. Парични потоци от лихви. комисионни. дивиденти и други подобни
	 
	 
	 

	
	-2 835
	-3 896
	-2 954

	5. Плащания на задължения по лизингови договори
	-309
	-768
	-388

	Нетен паричен поток от финансова дейност (В)
	11 925
	-1 007
	-15 062

	Г. Изменение на паричните средства през периода
	 
	 
	 

	(А+Б+В)
	1 737
	-4 584
	3 365

	Д. Парични средства в началото на периода
	9 329
	11 066
	6 482

	Е. Парични средства в края на периода
	11 066
	6 482
	9 847


5.3. Размер на заемите на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД към края на 2006 г. и информация за техния падеж:

Таблица № 17

	Вид на кредита
	Разрешен размер в оригинална валута
	Разрешен размер на кредита (лева)
	Усвоена част (лева)
	Вид на лихвата
	Падеж  (дата)

	Револвиращ
	BGN 33 400 000
	BGN 33 400 000
	BGN    31 281 900.29
	БЛПБ +5.25%
	30.06.2007

	ОБЩО
	
	
	BGN   31 281 900.29 
	
	



Лихвите по предоставените кредити са плаващи, обвързани при левовите кредити с базисния лихвен процент на Булбанк АД (БЛПБ), който по своята същност зависи от средно месечната ЛЕОНИА, и при кредитите в EUR с EURIBOR и надбавка според вида на съответния кредит. 



Инвестиционните кредити са с амортизация на главницата като погасителните планове са както следва:

	Вид на кредита
	Разрешен размер в оригинална валута
	Разрешен размер на кредита (лева)
	Усвоена част (лева)
	Цена на финансирането
	Падеж  (дата)

	Под формата на гаранции
	BGN 19 000 000
	BGN 19 000 000
	BGN    14 692 017
	0,3%  комисионна за издаване и поддържане за тримесечие**
	30.07.2007

	Други


	EUR         40 000

USD         15 000
	BGN 102 595.75
	BGN      41 240.76 *


	2% мес. лихва върху частта на усвоения кредит, непогасен до 10-то число на следващия календарен месец
	15.06.2007


*   Равностойността в лева е при фиксинг от 31.12.2006  на щ. долар = 1.485060
** Лихва се дължи само в случай на иск по гаранция 



Кредитният ангажимент под формата на банкови гаранции в размер на 18 307 705.52 лв. е условен кредит, средствата от него не са усвоявани, поради факта че дружеството акуратно е изпълнявало задълженията си към партньорите и от тяхна страна не е предявяван никога иск за плащания по гаранциите.



Посочените кредити са отпуснати от Булбанк АД срещу съответно обезпечение. Всички банкови заеми се обслужват редовно без закъснения или каквито и да било други затруднения.

 

Обезпечението по отпуснатите кредити към 31.12.2006 год. представлява по вид и размер както следва:

По неактуализирани пазарни оценки на недвижимите имоти без дисконтиране:

· Ипотеки върху имоти – EUR 15 269 305;

· Ипотеки върху земя – EUR 1 744 000;

· Залог върху парични депозити – EUR 2 022 791;

· Залог върху ДЦК – EUR 375 000;

· Залог върху материални активи – EUR 703 000;

· Залог върху машини и съоръжения – EUR 2 090 000;

· Залог върху транспортни средства – EUR 689 000;

· Залог върху стоки на склад – EUR 8 691 691;

· Залог върху вземания от Министерство на здравеопазването и НЗОК –             EUR 18 000 000;

· Банкова гаранция – EUR 1 450 000.

ОБЩО: EUR  50 697 287
  *   За уеднаквяване на валутата на всички обезпечения са преизчислени и зададени в евро
5.4. 
Информация за използваните финансови инструменти: 

Към 31.12.2006 година Дружеството няма инвестиции в ценни книжа.
5.5. Структура и падеж на вземанията  от клиенти и на задълженията към доставчици и клиети:

В следващите по-долу таблици е представена разбивка към 31.12.2006 год. на вземанията от клиенти и задълженията към доставчици и клиенти по дати на падеж:

Таблица №18 

	Групи
	Падеж

	Доставчици
	До 31.01.2007
	До 31.03.2007
	До 31.06.2007
	След 01.07.2007
	Обща сума

	Стоки (в хил.лв.)
	62,358
	16,311
	3,006
	115
	81,790

	Други (в хил.лв.)
	887
	24
	13
	26
	950

	Обща сума
	63,245
	16,335
	3,019
	141
	82,740


През 2006 година голям дял в доставките на стоките се пада на две фирми, които общо съставляват над 40% от доставената стока. Най-големите доставчици са „Чайкафарма Висококачествените Лекарства”АД – 20.75 % от стоката за периода, CL Sourcing AG-Швейцария – 20.45 %. Други доставчици със сравнително голям дял са Hoffman La Roche – 8.44 %, Astra Zeneca - UK – 7 %, Elli Lilly – 6.49 %, Pfizer-USA – 6.29%.
При договорите си с CL Sourcing “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД е договорила неустойка на задълженията в размер на 2,25% върху просрочената сума.

Таблица №19 

	Група
	Падеж

	Клиенти
	До 31.01.2007
	До 31.03.2007
	До 31.06.2007
	След 01.07.2007
	Обща сума

	Частни клиенти (в хил.лв.)
	38,215
	253
	81
	0
	38,549

	Болници (в хил.лв.)
	4,812
	3,871
	1,600
	1,373
	11,656

	Търговици на едро и др.(в хил.лв.)
	4,455
	481
	2
	0
	4,938

	НЗОК и МЗ (в хил.лв.)
	307
	271
	0
	0
	578

	Обща сума
	47,789
	4,876
	1,683
	1,373
	55,721


5.6. Наличностите във валута  към 31.12.2006 год.и лихвените условия по тях:

Структура на паричните средства, посочени в междинния баланс на "Търговска лига - Национален аптечен център" АД към 31.12.2006 година:

 
Парични средства в банкови сметки:
    - наличност по банка в лева – 798 хил. лв;
    - наличност по каса в EUR - 9 хил. EUR, 
Парични средства в брой - 5910 хил. лв:

    - наличност по каса в лева - 8 950 хил. лв;
    - наличност по каса в USD - 5 хил. USD, 
5.7. Информация за съществени ангажименти на емитента за извършване на капиталови разходи:

Дружеството няма съществени ангажименти за извършване на капиталови разходи.
6. 
Основни тенденции
6.1. данни за основните тенденции в продажбите за последната финансова година:

Таблица № 20

	Показатели
	2004 год.

(хил.лв.)
	2005 год.

(хил.лв.)
	2006 год.

(хил.лв.)
	Изменение

2005 - 2006 г.

	Приходи от продажби
	171 245
	239 270
	172 927
	-46,53%

	Нетна печалба
	6 628
	10 205
	1 802
	-82.34%

	Активи
	126 203
	199 850
	185 557
	-7.15%


Приходите от продажби на дружеството бележат рязък ръст за 2005 година, спрямо тези за 2004 год. Това се дължи на обхващане на все по-голям пазарен дял чрез предлагане на по-изгодни условия на своите клиенти по отношение на условия и срок на плащане. През 2006 година дружеството прекрати тази практика, с цел защита от некоректни клиенти, което доведе до известен спад на приходите. Успешното налагане на пазара на продуктите на „Чайкафарма Висококачествените Лекарства” АД като част от групата бе една от основните цели на Дружеството през последната година. Непрестанното разширяване на продуктовата листа на „Чайкафарма” спомага в голяма степен за увеличение на приходите в следващите години.

6.2. Планове от съществено значение относно изграждане, разширяване или подобряване на притежаваното оборудване.

В периода 2005 – 2006 година Емитентът започна изграждането на модерен дистрибуционен център със складови площи над 5 000 м2 и административна сграда в София. В рамките на икономическата група е планирано разширяване на производствените мощности в гр. Варна с цел увеличаване на производствения капацитет повече от два пъти и разширяване на предлаганата гама от генерични продукти и лекарствени средства без рецепта.

6.3. Информация относно прогнозата на Емитента за текущата финансова година.

6.3.1. Основни предположения, на база на които Емитентът е направил своите предвиждания, оценки и прогнози:

· Очакван ръст на разходите от БВП за здравеопазване, водещ до увеличение на фармацевтичния пазар;

· В рамките на икономическата група внедряване в производство на нови генерични лекарствени продукти с широк терапевтичен капацитет;

· Маркетинг на пазарно капацитетни продукти без рецепта – болкоуспокояващи, противопростудни средства и хранителни добавки.

· Използвани са данъчни ставки в размер на 10%, валидни към настоящия момент

· Темп на нарастване на приходите от продажби средно над 10%, съобразено с нарастващите към момента договори за доставки, прогнозирано увеличение на заделените суми от държавния бюджет за здравеопазване като абсолютна стойност и относителен дял, увеличение на регистрирани цени на лекарства

· Темп на нарастване на числеността на персонала и фонд “Работна заплата” с минимум 5% годишно

·  Амортизационната политика е съобразена с действащата към момента данъчно законодателство

·  Дълготрайните активи са оценени по пазарни цени

·  Непрекъснато увеличаване и актуализиране на продуктовата гама на предлаганите стоки и запазване на позициите на съществуващите следствие на активни и мащабни маркетингови кампании

6.3.2. Основни предположения за фактор, който би могъл да има съществен ефект за постигане на прогнозите.

Не съществува фактор от политическо, правителствено, финансово или икономическо естество, който да окаже съществен ефект върху прогнозираното развитие.

6.3.3. Декларация: 

С подписите си на последната страница на Настоящия документ, лицата, които са го изготвили декларират, че прогнозите в настоящата точка “Резултати от дейността, финансово състояние и перспективи”, както и на други места в Документа са надлежно изготвени на база на представените предположения и счетоводството е водено в съответствие със счетоводната политика на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД.

7. Прогнозна финансова информация за периода 2007 – 2009 г.
В следващата таблица са представени прогнозни данни за отчета за приходите и разходите на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД  за периода 2007 – 2009 г.

    Таблица № 21

	О Т Ч Е Т ЗА ПРИХОДИТЕ И РАЗХОДИТЕ (двустранен)
	

	на "Търговска Лига - Национален Аптечен Център" АД
	

	/ПРОГНОЗЕН/
	

	НАИМЕНОВАНИЕ НА РАЗХОДИТЕ
	ПРОГНОЗА 
2009
	ПРОГНОЗА 
2008
	ПРОГНОЗА 
2007
	 
	ПРОГНОЗА 
2009
	ПРОГНОЗА 
2008
	ПРОГНОЗА 
2007

	А. Разходи за обичайната дейност
	 
	 
	 
	А. Приходи за обичайната дейност
	 
	 
	 

	I. Разходи по икономически елементи
	 
	 
	 
	I. Нетни приходи от продажби на:
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 - продукция
	 
	 
	 

	 1. Разходи за материали
	2 702
	2 691
	2 446
	 - стоки
	210 450
	204 923
	198 561

	 2. Разходи за външни услуги
	4 420
	4 389
	3 990
	 - материали
	 
	 
	 

	 3. Разходи за амортизации
	4 700
	4 670
	4 350
	 - услуги
	1 120
	1 106
	1 063

	 4. Разходи за възнаграждения
	3 907
	3 552
	3 229
	 - други 
	5 384
	5 432
	5 411

	 5. Разходи за осигуровки
	1 106
	1 005
	914
	Общо за група I
	216 954
	211 461
	205 035

	 6. Други разходи в т.ч.:
	4 167
	3 788
	3 048
	 
	 
	 
	 

	  - обезценка на активи
	335
	346
	316
	 
	 
	 
	 

	  - провизии
	 
	 
	 
	
	 
	
	

	Общо за група I
	21 337
	20 441
	18 293
	 
	 
	 
	 

	II. Суми с корективен характер
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 1. Балансова стойност на продадените активи (без продукция)
	190 205
	185 579
	181 718
	II. Приходи от финансирания  в т. ч. от правителството
	 
	 
	 

	 2. Разходи за придобиване и ликвидация на дълготрайни активи по стопански начин
	 
	 
	 
	III. Финансови приходи
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 1. Приходи от лихви в т.ч.:
	485
	478
	465

	Общо за група II
	190 205
	185 579
	181 718
	 - лихви към свързани предприятия
	375
	362
	352

	III. Финансови разходи
	 
	 
	 
	2. Положителна разлика от операции с финансови активи и инструменти
	 
	 
	 

	 1. Разходи за лихви, в т.ч.:
	2 214
	2 459
	2 568
	 4. Положителни разлики от промяна на валутни курсове
	211
	207
	203

	 - лихви към свързани предприятия
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 2. Отрицателни разлики от операции с финансови активи и инструменти
	 
	 
	 
	 5. Други приходи от финансови операции
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 
	 
	 
	 

	 3. Отрицателни разлики от промяна на валутни курсове
	321
	306
	304
	Общо за група III
	1 071
	1 047
	1 020

	
	
	
	
	 
	 
	 
	 

	 4. Други разходи по финансови операции
	924
	1 043
	766
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 
	 
	 
	 

	Общо за група III
	3 459
	3 808
	3 638
	 
	 
	 
	 

	Б. Общо разходи за дейността (I+II+III)
	215 001
	209 828
	203 649
	 
	 
	 
	 

	В. Печалба от обичайна дейност
	3 024
	2 680
	2 406
	Б. Общо приходи от дейността (I+II+III)
	218 025
	212 508
	206 055

	IV. Извънредни разходи
	 
	 
	 
	В. Загуба от обичайната дейност
	 
	 
	 

	Г. Общо разходи (Б+IV)
	215 001
	209 828
	203 649
	IV. Извънредни приходи
	 
	 
	 

	Д. Счетоводна печалба
	3 024
	2 680
	2 406
	Г. Общо приходи (Б+IV)
	218 025
	212 508
	206 055

	V. Разходи за данъци
	430
	347
	296
	Д. Счетоводна загуба
	 
	 
	 

	 1. Данъци от печалбата 
	362
	268
	241
	 
	 
	 
	 

	 2. Други
	68
	79
	75
	 
	 
	 
	 

	Е. Печалба ( Д - V )
	2 594
	2 333
	2 110
	Е. Загуба ( Д + V )
	 
	 
	 

	Всичко (Г+V+Е)
	218 025
	332 146
	305 503
	Всичко (Г + Е)
	218 025
	212 508
	206 055


В следващата таблица са представени прогнозни данни за баланса на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД  за периода 2007 – 2009 г.

Таблица № 22
	АКТИВ
	 
	 
	 
	ПАСИВ
	 
	 
	 

	РАЗДЕЛИ, ГРУПИ, СТАТИИ
	2009
	2008
	2007
	РАЗДЕЛИ, ГРУПИ, СТАТИИ
	2009
	2008
	2007

	
	
	
	
	
	
	
	

	А. Дълготрайни (дългосрочни) активи
	 
	 
	 
	А. Собствен капитал
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Дълготрайни материални активи
	 
	 
	 
	I. Основен капитал
	 
	 
	 

	 1. Земи (терени)
	18 251
	17 298
	16 395
	 1. Записан капитал
	23 010
	20 920
	19 031

	 2. Сгради и конструкции
	33 940
	31 644
	29 503
	   - акционерен капитал
	23 010
	20 920
	19 031

	 3. Машини, съоръжения и оборудване
	748
	724
	701
	   - котирани акции на финансови пазари 
	 
	 
	 

	 5. Транспортни средства
	2 711
	2 843
	2 981
	
	
	
	

	 6. Основни стада 
	 
	 
	 
	   - некотирани акции на фин. пазари
	 
	 
	 

	 7. Други дълготрайни материални   активи
	745
	728
	658
	
	
	
	

	
	
	
	
	 - други видове основен капитал 
	 
	 
	 

	 8. Разходи за придобиване и ликвидация на дълготрайни материални активи
	945
	1 165
	1 420
	 2. Невнесен капитал
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 3. Изкупени собствени акции
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 Общо по група I :
	23 010
	20 920
	19 031

	 Общо по група I :
	57 340
	54 402
	51 658
	II. Резерви
	 
	 
	 

	II. Дълготрайни нематериални активи
	 
	 
	 
	 1. Премии от емисии
	 
	 
	 

	 1. Права върху собственост 
	24
	21
	25
	 2. Резерв от последващи оценки на активите и пасивите 
	46 557
	43 083
	39 868

	 2. Програмни продукти 
	595
	602
	692
	
	
	
	

	 3. Разходи за учредяване и разширяване
	 
	 
	 
	 3. Целеви резерви в т.ч.:
	4 710
	4 461
	4 098

	 4. Други дълготрайни нематериални активи
	31
	25
	33
	  - общи резерви 
	3 610
	3 380
	3 170

	
	
	
	
	  - специализирани резерви 
	 
	 
	 

	 Общо по група II:
	650
	648
	750
	  - други резерви 
	1 100
	1 081
	928

	III. Дългосрочни финансови активи
	 
	 
	 
	Общо за група II
	51 267
	47 544
	43 966

	 1. Дялово участие в:
	2 703
	2 703
	2 703
	III. Финансов резултат 
	 
	 
	 

	  - дъщерни предприятия
	2 691
	2 691
	2 691
	1. Натрупана печалба (загуба):
	5 075
	5 062
	5 051

	  - смесени предприятия 
	 
	 
	 
	 - неразпределена печалба
	5 075
	5 062
	5 051

	  - асоциирани предприятия
	 
	 
	 
	 - непокрита загуба
	 
	 
	 

	  - други предприятия
	12
	12
	12
	2. Текуща печалба
	2 594
	2 333
	2 110

	 2. Инвестиционни имоти 
	7 045
	6 923
	6 761
	3. Текуща загуба
	 
	 
	 

	 3. Други дългосрочни ценни книжа
	0
	0
	0
	 Общо по група III:
	7 669
	7 395
	7 161

	 4. Дългосрочни вземания в т.ч.:
	3 100
	3 250
	3 010
	Общо за раздел А
	81 946
	75 859
	70 158

	 - свързани предприятия 
	3 100
	3 250
	3 010
	 
	 
	 
	 

	 - търговски заеми 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 - други дългосрочни вземания
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Общо по група III:
	15 551
	15 579
	15 177
	 
	 
	 
	 

	IV. Търговска репутация
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 1.Положителна търговска репутация
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 2.Отрицателна търговска репутация
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Общо по група IV:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Общо за раздел А:
	73 541
	70 629
	67 585
	Б. Дългосрочни пасиви 
	 
	 
	 

	Б. Краткотрайни активи
	 
	 
	 
	I. Дългосрочни задължения
	 
	 
	 

	I. Материални запаси
	 
	 
	 
	 1. Задължения към свързани предприятия
	 
	 
	 

	 1. Стоки
	53 453
	50 956
	53 103
	
	
	
	

	 2.. Други материални запаси
	 
	 
	 
	 2. Задължения към финансови предприятия
	0
	0
	0

	 Общо по група I :
	53 453
	50 956
	53 103
	
	
	
	

	II. Краткосрочни вземания
	 
	 
	 
	  - към банки
	 
	 
	 

	 1.Вземания от свързани предприятия
	 
	 
	 
	 3. Задължения по търговски заеми 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 4. Задължения по облигационни заеми 
	 
	 
	5 000

	 2.Вземания от клиенти и доставчици
	56 154
	58 215
	67 831
	 5. Отсрочени данъци
	 
	 
	 

	 3. Вземания по предоставени търговски заеми
	 
	 
	 
	 6. Други дългосрочни задължения
	82
	112
	584

	
	
	
	
	Общо за група I
	82
	112
	5 584

	 4. Съдебни и присъдени вземания
	621
	536
	522
	II. Приходи за бъдещи периоди и финансирания
	35
	40
	42

	 5. Данъци за възстановяване
	1 945
	1 653
	1 986
	
	
	
	

	 6.Други краткосрочни вземания
	1 845
	1 550
	1 861
	Общо за раздел Б
	117
	152
	5 626

	 Общо по група II:
	60 565
	61 954
	72 200
	В. Краткосрочни пасиви
	 
	 
	 

	III. Краткосрочни финансови активи
	 
	 
	 
	I. Краткосрочни задължения
	 
	 
	 

	 1.Финансови активи в свързани предприятия
	 
	 
	 
	 1. Задължения към свързани предприятия
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	

	 2. Изкупени собствени дългови ценни книжа
	 
	 
	 
	 2. Задължения към финансови предприятия
	24 550
	26 347
	28 370

	
	
	
	
	
	
	
	

	 3.Краткосрочни ценни книжа
	 
	 
	 
	  - към банки
	24 550
	26 347
	28 370

	 4. Благородни метали и скъпоценни камъни
	 
	 
	 
	 3. Задължения към доставчици и клиенти 
	91 057
	92 273
	101 923

	
	
	
	
	
	
	
	

	 5. Други краткосрочни финансови активи
	0
	0
	0
	 4. Задължения по търговски заеми 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 5. Задължения към персонала
	326
	296
	269

	 Общо по група III:
	0
	0
	0
	 6. Задължения към осигурителни предприятия
	92
	84
	76

	IV. Парични средства
	 
	 
	 
	
	
	
	

	 1. Парични средства в брой 
	4 421
	6 356
	8 325
	 7. Данъчни задължения
	424
	508
	406

	 2. Парични средства в безсрочни депозити
	5 436
	4 410
	4 529
	 8. Други краткосрочни задължения
	12
	18
	16

	
	
	
	
	 9. Провизии
	 
	 
	 

	 3. Блокирани парични средства
	1 108
	1 232
	1 102
	  Общо по група I :
	116 461
	119 526
	131 060

	 4. Парични еквиваленти
	 
	 
	 
	II. Приходи за бъдещи периоди и финансирания
	 
	 
	 

	 Общо по група IV:
	10 965
	11 998
	13 956
	
	
	
	

	Общо за раздел Б:
	124 983
	124 908
	139 259
	Общо за раздел В
	116 461
	119 526
	131 060

	Сума на актива ( А+Б)
	198 524
	195 537
	206 844
	Сума за пасива (А+Б+В)
	198 524
	195 537
	206 844

	В. Условни активи
	19 225
	18 042
	18 326
	Г. Условни пасиви
	19 225
	18 042
	18 326


В следващата таблица са представени прогнозни данни за паричния поток на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД  за периода 2007 – 2009 г.



    Таблица № 23

	ПАРИЧНИ ПОТОЦИ
	31.12.2007г.

(хил.лв.)
	31.12.2008г.

(хил.лв.)
	31.12.2009г.

(хил.лв.)

	А. Парични потоци от основна дейност
	 
	 
	 

	 1. Постъпления от клиенти
	219 844
	240 516
	241 226

	 2. Плащания на доставчици
	-210 871
	-229 768
	-232 458

	 3. Парични потоци, свързани с трудови възнаграждения
	-3 220
	-3 540
	-3 900

	 4. Парични потоци, свързани с лихви, комисионни, дивиденти и други подобни 
	-909
	-960
	-1 104

	 5. Парични потоци от положителни и отрицателни валутни курсови разлики
	-110
	-99
	-101

	 6. Платени и възстановени данъци върху печалбата
	-1 433
	-1 897
	-2 108

	 7. Плащания при разпределения на печалби
	 
	 
	 

	 8. Други постъпления/плащания от основна дейност
	2 643
	3 079
	3 624

	Нетен паричен поток от основна дейност (А)
	5 944

	7 331

	5 179


	Б. Парични потоци от инвестиционна дейност
	 
	 
	 

	Нетен поток от инвестиционна дейност (Б)
	-153
	-621
	-792

	В. Парични потоци от финансова дейност
	 
	 
	 

	 1. Парични потоци от емитиране и обратно придобиване на ценни книжа
	5 000
	 
	 

	 2. Парични потоци от допълнителни вноски и връщането им на собствениците
	 
	 
	

	 3. Парични потоци, свързани с получени или предоставени заеми
	- 2 743
	-4 637
	-2 030

	 4. Парични потоци от лихви, комисионни, дивиденти и други подобни
	-3 846
	-3 101
	-2 569

	 5. Плащания на задължения по лизингови договори
	-27
	-930
	-821

	 6. Други парични потоци от финансова дейност
	
	 
	 

	Нетен паричен поток от финансова  дейност (В)
	-1 616
	-8 668
	-5 420

	Г. Изменение на паричните средства през периода (А+Б+В)
	-4 175
	-1 958
	-1 033

	Д. Парични средства в началото на периода
	9 781
	13 956
	11 998

	Е. Парични средства в края на периода
	13 956
	11 998
	 10 965


V. ЧЛЕНОВЕ НА УПРАВИТЕЛНИЯ И НАДЗОРНИЯ СЪВЕТ И СЛУЖИТЕЛИ

1. Информация за членовете на Управителния Съвет:

1.1. Тони Йовков Веков

· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· Изпълнителен директор на “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД  /и акционер в същото дружество/

· Председател на Управителния съвет на сдружение с нестопанска цел “Асоциация на търговците на едро с Лекарства”

· Професионален опит:

· 1994 – 2000 год. : Регионален Управител на клон на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД 

· 2000 – до момента: Изпълнителен деректор на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД
· Няма наложени принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

1.2. Таквор Бохос Бохосян   

· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· Изпълнителен директор на “МАКЕДОНСКА ФАРМАЦИЯ ” ДООЕЛ, Македония

· Професионален опит:

· 1994 – 1996 год. : служител на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД в отдел “Митническо оформяне”;

· 1996  –  2001 год.: служител на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД в отдел “Външна търговия и снабдяване”;

· 2001 - до момента: Изпълнителен деректор на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД
· Няма наложени принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

1.3. Добрин Ангелов Александров

· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· Член на Съвета на Директорите на “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД

· Професионален опит:

· 1995 – 1997 год. в “Транскомекс” ООД;

· 1997 – 1999 год. : служител на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД в отдел “Външна търговия и снабдяване”; ръководител на отдел “Износ”; ръководител на отдел “Развитие на бизнеса”;

· 1999 - до момента: Член на Управителния съвет на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД
· Няма наложени принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

2. Информация за членовете на Надзорния Съвет:

2.1. Тихомир Димитров Каменов

· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· Главен изпълнителен директор – Си Ел Сорсинг Компани АГ, Швейцария;

· Член на Надзорния Съвет на “КЕЪР ФАРМАСЮТИКАЛС” АД;

· Акционер в „Търговска лига – Национален аптечен център” АД
· Акционер в  “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД

· Професионален опит:

· Софийски Градски Съд – Младши съдия;

· Ботекс Ко ООД – Ръководител Правно Направление;

· Apple Computer & British Petroleum – Съветник по правните въпроси;;

· Няма наложени принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

2.2. Валтер Лоренц Гигер

· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· НЯМА

· Професионален опит:

· 3M Minnesota Mining Corp., Цюрих, Швейцария - счетоводител;

· LANGE AG – Главен счетоводител;

· KUEHNE + NAGEL, Цюрих, Швейцария – Главен счетоводител, Началник отдел;

· Matsushita Electric Trade AG, Цуг, Швейцария – Финансов Мениджър, Прокурист;

· Waller Treuhand AG- Управител

· Няма наложени принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

2.3. “Архитектурно бюро – Хелвеция “ ЕООД

· Седалище и адрес на управление:  гр. София, район “Лозенец”, ул. “Крум Попов” 50-54;

· Предмет на дейност:

· изготвяне на архитектурни проекти за жилищно строителство, за вътрешен ремонт, обзавеждане на недвижими имоти, консултантски услуги, извършване на преводи от български език на чужди езици и от чужди езици на български език (преводаческа дейност)

· Регистрация:

· фирмено дело: № 11200 /1997 при Софийски градски съд; 

· БУЛСТАТ: 121523769;

· Данъчен номер: 1220111888

· Представител:  

· като член на надзорния съвет  на „Търговска лига – Национален аптечен център” АД дружеството се представлява от Николина Димова Добрева - Иванова
·  Данни за лицето:

· Име:Николина Димова Добрева - Иванова:   
· Образование: 

Висше

· Извършвана дейност извън Емитента:

· Член на Надзорния съвет на “КЕЪР ФАРМАСЮТИКАЛС” АД;

· Професионален опит:

· Министерски съвет

· Финансов къща “Фина”;

· Бизнес Банк АД;

· Няма наложение принудителни административни мерки или административни наказания във връзка с дейността му за последните пет години

3. Информация за дейността на управителните и контролни органи

3.1. Мандатът на членовете на Управителния съвет и Надзорния съвет е 5г., изтичащ Декември 2009г.

Таблица № 24

	Лице
	Заемана длъжност
	Период на заемане на длъжността – от:

	Тони Веков
	Изпълнителен директор
	Юни 2000г.

	Таквор Бохосян
	Изпълнителен директор
	Октомври 2001г

	Добрин Александров
	Член Управителен съвет
	Дек.1999г.

	Тихомир Каменов
	Председател Надз. Съвет
	Дек.1999г.

	Валтер Гигер
	Член Надзорен съвет
	Дек.1999г.

	„Архитектурно бюро – Хелвеция” ЕООД
	Член Надзорен съвет
	Май 2001г.


3.2. Няма предвидени компенсации при прекратяване на договорите на членовете на Управителния и Надзорния съвет.

3.3. Дейността на Управителният съвет:

· организира и ръководи цялостната дейност на Емитента и го представлява;

· приема планове за развитие на Емитента;

· осъществява инвестиционната политика на Емитента;

· решава въпросите, относно придобиването и отчуждаването на собственост и други права върху недвижими имоти;

· определя структурата на Емитента, структурата на управление и организацията на Емитента;

· взема решения за създаване или участие в други юридически лица, решава въпросите, относно закриването или прехвърлянето на предприятия или на значителни части (над 20%) от тях, съществена промяна в дейността на емитента или съществени организационни промени;  

· установява и прекратява дългосрочни (над 360 календарни дни) сътрудничества, които са от съществено значение за Емитента;

· решава въпросите, относно създаването на клон на Емитента;

· назначава търговски управител (прокурист) на Емитента;

· дава текущи отчети на Надзорния съвет относно своята работа и състоянието на Емитента съгласно Правилника за работа на Управителния съвет и този на Надзорния съвет

· решава всички други въпроси, които не са от изключителна компетентност на Общото събрание на акционерите или на Надзорния съвет според закона или настоящия устав или са му възложени с решение на Общото събрание на акционерите.
4. Няма Служители, от чиято работа Емитентът зависи

Служители, от чиято работа Емитента зависи – няма 

VI. АКЦИОНЕРИ СЪС ЗНАЧИТЕЛНО УЧАСТИЕ. СДЕЛКИ СЪС СВЪРЗАНИ (ЗАИНТЕРЕСУВАНИ) ЛИЦА

1. Данни за акционерите, притежаващи над 5 на сто от акциите с право на глас:
1.1. Данни за физически лица: 

Тихомир Димитров Каменов – притежава 17 359 580 бр. обикновени поименни акции с право на глас от общо 17 408 580 бр. обикновени поименни акции с право на глас, формиращи капитала на Емитента, което представлява 99,72%. Всяка една акция дава право на глас.

1.2. Данни за юридически лица: 

Няма такива

2. Съществена промяна в притежаваните акции за последните три години:

Към момента на преобразуване на Емитента от ООД в АД основният акционер Тихомир Димитров Каменов е притежавал 435 обикновени поименни акции с право на глас от общо 500 обикновени поименни акции с право на глас или 87% акционерно участие. Същият акционер към 31.12.2006 год. притежава                      17 359 580 обикновени поименни акции с право на глас от общо 17 408 580 обикновени поименни акции с право на глас или 99.72% акционерно участие.

3. Данни за лицата, които упражняват контрол върху Емитента пряко или непряко, доколкото Емитентът има информация за тях.

Тихомир Димитров Каменов – притежава 17 359 580 бр. обикновени поименни акции с право на глас от общо 17 408 580 бр. обикновени поименни акции, с право на глас, формиращи капитала на емитента, което представлява 99,72%. Всяка една акция дава право на един глас.

4. Сделки със свързани лица

4.1. Свързани лица:

· “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД – 14.03.2000 год.;

· “Транспортна и Спедиторска Лига” ООД – от 03.10.2000 год.;

· “Кеър Фармасютикалс” АД – от 07.03.2001 год.

· Аптечна Лига – Скопие ЕООД, Република Македония – от 19.02.1999 год.;

· Аптечна Лига – САЩ АД, САЩ –  от 2000 год.

· Си Ел Сорсинг АД,  Швейцария –  от 2001 год.

· “Български институт по зависимости” ООД – от 2005 год.

· “Македонска фармация “ ДООЕЛ, Македония – Таквор Бохос Бохосян   член на Управителния съвет на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД  е и Управител на посоченото  дружеството, собственост на дружеството;
· „Български кардиологичен институт” АД, 70% собственост на дружеството от 2006 година;
· „Ренкеър” ЕАД – собственост на дружеството от 2006 година;
· „Диакеър” ЕАД – собственост на дружеството от 2006 година;
· “Архитектурно Бюро – Хелвеция” ЕООД – член на Надзорния съвет на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД

· Валтер Лоренц Гигер – член на Надзорния съвет на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД

· Тихомир Димитров Каменов – член на Надзорните съвети на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД, “Кеър Фармасютикалс” АД, акционер, притежаващ повече от 5% от акциите с право на глас в “Търговска лига – Национален аптечен център” АД и “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД;

· Тони Йонков Веков – Изпълнителен Директор на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД и “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД;

· Добрин Ангелов Александров – член на Управителния съвет на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД и Съвета на директорите на “Чайка фарма – Висококачествените лекарства” АД

· Таквор Бохос Бохосян – член на Управителния съвет на “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД

По смисъла на предходния параграф “свързани лица” са: а) лица, които пряко или непряко, посредством едно или повече дружества контролират, са контролирани или са под общ контрол с Емитента; б) неконсолидирани дружества, в които Емитентът има значително влияние или които имат значително влияние върху него (асоциирани дружества); значително влияние е наличието на възможност да се участва в определянето на финансовата и оперативната политика на дружеството, но без упражняване на контрол върху нея; в) лица, притежаващи пряко или непряко по смисъла на чл. 145 ЗППЦК най-малко 5 на сто от гласовете в общото събрание на акционерите на Емитента; г) лицата, отговарящи за планирането, управлението или контролирането на дейностите на Емитента, включително членовете на управителните и на контролните органи, прокуристите, висшият ръководен състав, както и лица в близка роднинска връзка с тях - съпрузи, низходящи и други лица, които биха могли да окажат влияние или биха могли да бъдат повлияни от лицата по предходното изречение относно взаимоотношенията им с емитента; и д) дружества, контролирани от лицата по букви “в” и “г” или върху които такива лица могат да оказват значително влияние съгласно буква “б”.

4.2. Не са налице необичайни по вид и/или условия сделки от съществено значение за Емитента, по които страни са Емитентът и негово дъщерно дружество.

VII. ФИНАНСОВА ИНФОРМАЦИЯ

 

В момента тече одиторска процедура от КПМГ-България по заверка на консолидиран отчет на "Търговска лига - Национален аптечен център" АД към 31.12.2005 година.
 

1. 
Годишни финансови отчети за 2004, 2005 и 2006 г., одитирани от регистриран  одитор, включващи баланс, отчет за приходите и разходите, отчет за собствения капитал, отчет за паричните потоци и приложения към финансовите отчети: 

2.  Одиторски доклади за всеки от периодите, за които се изискват одитирани финансови отчети 

3. Отчет за управление по чл. 33, ал.1 от Закона за счетоводство

4. Информация за висящи съдебни, административни или арбитражни производства, както и решения или искане за прекратяване и обявяване в ликвидация на Емитента, ако такива са имали или могат да имат съществено влияние върху финансовото състояние на Емитента или неговата рентабилност

 
Към датата на съставяне на годишния отчет на Дружеството съществуват спорни въпроси по отношение на сделки и разчети с АСТРАЗЕНЕКА Ю КЕЙ ЛИМИТИД и АСТРАЗЕНЕКА АБ Швеция. Търговска Лига Национален Аптечен Център АД претендира за обезщетения от загуби и пропуснати ползи. Претенцията на Търговска Лига Национален Аптечен Център АД към двете горе цитирани дружества е в размер на 24 882 хил.лева.


Ръководството на Дружеството  счита че изходът на съдебния спор ще бъде решен в полза на Търговска лига, в резултат на което във финансовия отчет не са признати провизии за съдебни спорове.
5. Настъпили съществените промени във финансовото и търговското състояние на Емитента след датата на публикуване на последния междинен финансов отчет към 31.12.2006 год.

Няма значими такива.
VIII. ДОПЪЛНИТЕЛНА ИНФОРМАЦИЯ

1. Информация за акционерния капитал към датата на последния баланс:

1.1. размер на капитала: 17 408 580 лева;

1.2. брой акции: 17 408 580  броя;

1.3. брой на емитираните и изцяло изплатени акции и брой на емитираните и частично изплатени акции – всички емитирани акции са изцяло изплатени;

1.4. номинална стойност на акция – 1 (един) лев;

2.  
Данни за всеки съществен договор, различен от договорите, сключени по повод обичайната дейност на Емитента, по който той или член на икономическата група е страна, за периода от две години преди публикуването на документа, като се посочват датите, страните, предметът на договорите и условията по тях 

- няма такива договори.

3. Информация относно всяко дружество, в което Емитентът има (пряко или непряко) дългосрочно участие, балансовата стойност на което възлиза на над 10 на сто от капитала му, както и всяко друго участие, което може да се отрази значително на оценката на активите и пасивите на Емитента, на неговото финансово състояние или печалбата и загубата
3.1. „КЕЪР ФАРМАСЮТИКАЛС” АД

· Седалище и адрес на управление:

София, община „Изгрев”, бул. „Г. М. Димитров” 1

· Предмет на дейност: 

закупуване на субстанции и лекарствени форми с цел производство и продажба на лекарствени средства в обработен или преработен вид, първично и вторично пакетиране на лекарствени форми, търговия на едро с лекарствени средства, полупродукти и суровини, научноизследователска, експериментална и внедрителска дейност, внос, износ, реекспорт и търговия със стоки в първоначален, преработен или обработен вид, придобиване и отчуждаване на вещни права, обекти и права на индустриалната и интелектуална собственост

· Размер на капитала:

Регистриран капитал в размер на 50 000 лв., разпределен в 500 поименни акции с номинална стойност от 100 лв. всяка,

- 
Участие на Емитента:

„Търговска лига – Национален аптечен център” АД притежава 495 акции, равняващо се на 99% акционерно участие.

· Нетна печалба за 2006 год.: дружеството не извършва дейност
3.2. „ТРАНСПОРТНА И СПЕДИТОРСКА ЛИГА” ООД

- 
Седалище и адрес на управление:

 гр. София, община Слатина, ул. “Н. Коперник” бл. 251;

- 
Предмет на дейност:

транспортни и спедиторски услуги и митническо агентство;

- 
Размер на капитала:

5 000 лв., разделен на 50 равни дяла от по 100 лв.

- 
Участие на Емитента:

 49 дяла, равняващо се на 98% дялово участие.

· Нетна печалба за 2006 год.: дружеството не извършва дейност
3.3. СИ ЕЛ СОРСИНГ КОМПАНИ АД, Швейцария

- 
Седалище и адрес на управление:

Швейцария, гр. Цуг, ул. “Обералмендщрасе” №16;

- 
Предмет на дейност:

 търговия с фармацевтични продукти както и други стоки от всякакъв вид; придобиване на участия в други дружества;

-
Размер на капитала:

 100 000 CHF, разпределени в 1000 акции с номинал от 100 CHF всяка;

-   
 Участие на Емитента:   


Емитентът притежава 998 акции, равняващи се на 99,80% акционерно участие.

-  
Нетна печалба за 2006 год.: Одиторската компания извършваща одтита  на счетоводната 2006 год. не е приключила 

3.4. „Аптечна Лига - Скопие” ЕООД

Седалище и адрес на управление:

Република Македония, гр. Скопие, ул. “Мито Хаджидимов”

- 
Предмет на дейност:

 Търговия на едро с лекарствени продукти, медикаменти и медицински консумативи, детски храни и козметика, търговия с всякакъв вид стоки и услуги, разкриване и експлоатация на търговски обекти

-
Размер на капитала:

 180 000 лв. или 92 032,54 евро;

-   
 Участие на Емитента:   

   Участието на Емитента се равнява на 100,00% от основния капитала..

· Нетна печалба за 2006 год.: дружеството не извършва дейност
3.5. Аптечна Лига – САЩ АД

- 
Седалище и адрес на управление:

601 “Кинг стрийт”, гр. Александрия, щат Вирджиня VA 214 САЩ

- 
Предмет на дейност:

 Търговия с лекарства, медикаменти и медицински консумативи, козметика, търговия с разнообразни под вид стоки и услуги;

-
Размер на капитала:

 USD 500 000 или 1 117 456 лв.;

-   
 Участие на Емитента:   

   Участието на Емитента се равнява на 100,00% от основния капитала.

-  
Нетна печалба за 2006 год.: дружеството не извършва дейност
3.6. Български институт по зависимости ООД

- 
Седалище и адрес на управление:

гр. София, бул. Европа № 1

- 
Предмет на дейност:

 диагностика, лечение, рехабилитация и наблюдение на болни; консултации; профилактика; предписване на лабораторни и други видове изследвания, извършване на медицински дейности и манипулации, различни по обем и вид домашни грижи и помощ за болни,  лекарства, превързочни материали и медицински пособия; разработване и внедряване на профилактични, терапевтични, образователни и рехабилитационни методи и технологии; клинично изпитване на медикаменти и медицински технологии на базата на възлагателни договори с производители на лекарства; научни и научно-приложни изследвания в областта на медицината; извършва експертиза на временна нетрудоспособност; извършва дейности по здравна промоция и профилактика, включително профилактични прегледи и имунизации; издава документи, свързани с неговата дейност.

-
Размер на капитала:

 5 000 лв. разпределени в 50 дяла с номинал от 100 всяка;

-   
 Участие на Емитента:   

    Емитентът притежава 25 дяла, равняващи се на 50,00% дялово участие.

-  
Нетна печалба за 2006 год.: 
3.7. „Диакеър” ЕАД

- Седалище и адрес на управление:


София, бул.Г.М.Димитров 1.

- Предмет на дейност:


Учредяване, управление и експлоатация на лечебни заведения за болнична или извънболнична медицинска помощ, както и всяка друга дейност, незабранена от българското законодателство.

- Размер на капитала:


50 000 лева, разпределени в 50 000 обикновени поименни акции с право на един глас с номинална стойност 1 лев всяка.

- Участие на Емитента:


Емитентът притежава 100% от капитала.

3.8. „Ренкеър” ЕАД

- Седалище и адрес на управление:


София, бул.Г.М.Димитров 1

- Предмет на дейност:


Учредяване, управление и експлоатация на лечебни заведения за болнична или извънболнична медицинска помощ, както и всяка друга дейност, незабранена от българското законодателство.

- Размер на капитала:


50 000 лева, разпределени в 50 000 обикновени поименни акции с право на един глас с номинална стойност 1 лев всяка.

- Участие на Емитента:


Емитентът притежава 100% от капитала.

3.7 „Български кардиологичен институт” АД

- Седалище и адрес на управление:


София, бул.Г.М.Димитров 1

- Предмет на дейност:


Учредяване, управление и експлоатация на лечебни заведения за болнична или извънболнична медицинска помощ, както и всяка друга дейност, незабранена от българското законодателство.

- Размер на капитала:


50 000 лева, разпределени в 50 000 обикновени поименни акции с право на един глас с номинална стойност 1 лев всяка.

- Участие на Емитента:


Емитентът притежава 70% от капитала.

4. 
Публикуване на поканата за свикване на общо събрание на акционерите 
Емитентът изпраща лични покани до всеки акционер за свикване на общо събрание на акционерите. 

5.     Информация за мястото, времето и начина, по който може да бъде получена  допълнителна информация, включително адрес, телефон, работно време и лице за контакти:

Инвеститорите могат да получат настоящия Регистрационен документ от:

· “Търговска Лига–Национален Аптечен Център” АД, София, бул.     Г.М.Димитров № 1, всеки работен ден от 9:00 до 17:00 часа,  както и да получат информация на телефон + 359 2 9603 792
         Лице за контакт – Людмила Маринова – тел. +359 2 9603 792.

         e-mail: L.Marinova.hq@comleague.com
· “БУЛБАНК АД”, гр. София, пл. Св. Неделя № 7, всеки работен ден от 9:00 до 17:00 часа, както и да получи информация на телефон + 359 2 923 2596


Лице за контакт: Борислава Трайчева Димитрова – тел. +359 2 923 2596

         e-mail: b.dimitrova@sof.bulbank.bg
IX. ПРИЛОЖЕНИЯ

ПРИЛОЖЕНИЕ № 1

Д Е К Л А Р А Ц И Я

от Тони Йонков Веков с ЕГН 6811141886

Председател и изпълнителен директор на 

              “Търговска Лига – Национален аптечен център” АД

ДЕКЛАРИРАМ, ЧЕ

С настоящото декларирам, че при изготвянето на тази част от Регистрационния документ е положена необходимата грижа и доколкото ми е известно информацията, съдържаща се в него е вярна, пълна и не е подвеждаща и е изготвена в съответствие с действащото законодателство на Република България.

30.04.2007

    


     ДЕКЛАРАТОР:









________________________________

Тони Веков,

Изпълнителен Директор на


“Търговска Лига – Национален аптечен    център” АД  

ПРИЛОЖЕНИЕ № 2
ПОДПИСИ НА ЗАКОННИТЕ ПРЕДСТАВИТЕЛИ НА ЕМИТЕНТА
ЗА “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД:

________________________________

Тони Веков,

 Изпълнителен Директор на

 “Търговска Лига – Национален Аптечен Център” АД
30.04.2007
гр. София
Емитентът информира потенциалните инвеститори, че инвестирането в ценни книжа е свързано с определени рискове. Рисковите фактори специфични за дейността на Емитентът са зададени на стр. 7 - 10 от настоящия Документ с информация за дружеството-емитент, както и на стр. 7-10 от Документа за предлаганите ценни книжа.











Настоящият Регистрационен документ е потвърден от Комисията за финансов надзор (КФН) с Решение № ......... от дата .........., което не означава, че Комисията одобрява или не одобрява инвестирането в предлаганите ценни книжа, нито че носи отговорност за верността на представената в документа информация.











Вид�
Обикновени, безналични, поименни, свободно прехвърляеми, необезпечени, лихвоносни, неконвертируеми�
�
Валута�
BGN�
�
Размер�
BGN 5 000 000,00�
�
Брой облигации�
5 000 (пет хиляди броя)�
�
Номинал стойност�
BGN 1 000,00 (хиляда лева)�
�
Срок да падежа�
36 (тридесет и шест) месеца�
�
Лихва�
8,25 (осем цяло и двадесет и пет) % �
�
Лихвени плащания�
3 (три) месечни�
�
Погасяване на главницата�
На падеж�
�
Първично предлагане�
Частно пласиране�
�
Вторична търговия�
Вторично публично предлагане на Българска Фондова Борса - София�
�
Начална дата на публичното предлагане�
Датата на първия работен ден за търговия, определен от Съвета на директорите на “БФБ-София” АД�
�
Крайна дата на публичното предлагане�
Пет работни дни преди падежа на емисията�
�
Допълнителни условия�
“Pari passu” клауза по отношение на облигационерите�
�
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