Г О Д И Ш Е Н    О Т Ч Е Т

към 31.12.2005
 година

на “ЕЛПРОМ ЗЕМ”АД, ГР.СОФИЯ  

/за 2005 година на основание чл.95, ал.1 и ал.2 от Закона за публично предлагане на ценни книжа /

Март, 2005
 “ЕЛПРОМ ЗЕМ” АД, /Дружеството/ е акционерно дружество, вписано в Търговския регистър на Софийски градски съд по фирмено дело № 25468 от 1991 г., съгласно изискванията на българското законодателство. Дружеството е публично по смисъла на Закона за публичното предлагане на ценни книжа /ЗППЦК/ и е вписано в Регистъра на публичните дружества към Държавната комисия по ценни книжа. Във връзка с гореизложените обстоятелства, на основание чл.95, ал.1 от ЗППЦК за Дружеството съществува задължение за представяне на тримесечен отчет в Комисията по финансов надзор в срок от 30 дни от края на всяко тримесечие. Съдържанието на тримесечния отчет се определя с чл.7, ал.4 от Наредбата за проспектите при публично предлагане на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и другите емитенти на ценни книжа, както следва:

І. ДАННИ ЗА “ЕЛПРОМ ЗЕМ” АД 

1. Наименование: “Елпром ЗЕМ”АД;

2. Седалище: Град София;

3. Адрес на управление: Град София, бул. “Рожен”№41;

а/ Телефон: 936 07 53;

б/ Седалища и адреси на клоновете: “Елпром ЗЕМ”АД няма разкрити клонове;

в/ Електронна поща: :

zem@elprom-zem.com;

г/ Електронна страница в Интернет:

 http://www.elprom-zem.com;

д/ Данни за изменения в наименованието на Дружеството: 

Няма настъпили изменения в наименованието на Дружеството;

4. Предмет на дейност и срок

а/ Предмет на дейност: 

Производство на асинхронни и синхронни електродвигатели и генератори, вътрешна и външна търговия и извършване на всяка друга дейност, която не е забранена със закон.

б/ Срок на дейност: 

Дружеството е учредено безсрочно.

ІІ. ОПИСАНИЕ НА ТЪРГОВСКАТА ДЕЙНОСТ НА “ЕЛПРОМ ЗЕМ” ЗА ПОСЛЕДНИТЕ 3 ГОДИНИ.

1. Описание на основната дейност на “Елпром ЗЕМ”АД.

В бизнес сферата на фирмата могат да бъдат разграничени две основни насоки на пазарно действие:

· производство на нови електрически машини

Тази група продукти в зависимост от спецификата на функционалното предназначение на машините и техническите функции, които изпълняват се детайлизира на следните подгрупи:

1. Електродвигатели

· Асинхронни електродвигатели с накъсо съединен ротор за ниско напрежение (НН) от сериите:

М
(45-315 kW);

МО
(18,5-315 kW)

МОМ
(15-132 kW);

АД
(7,5-200 kW),

Класификацията на сериите е в зависимост от синхронизацията им по изискванията на стандартите БДС, ГОСТ, IEC, DIN и CENELEC. 

Основни технически параметри: захранващо напрежение до 660 V, мощност от 7,5 до 315 kW и честоти 50 и 60 Hz. 

Двигателите от тези серии са с общо промишлено предназначение.

·  Асинхронни електродвигатели с накъсо съединен ротор за високо напрежение (ВН) от серията А 

По техническа спецификация тези електрически машини отговарят на изискванията на БДС, ГОСТ и IEC. 

Основни технически параметри: захранващо напрежение 3 и 6 кV, мощност от 200 до 1 000 kW и честоти на въртене 1500, 1000, 750, 600 и 500 об/мин.

Двигателите от тази серия имат специфично пазарно приложение за задвижване на руднични мелници, трошачки, мелнични вентилатори и други енергетични съоръжения. Тяхна разновидност са вертикалните асинхронни електродвигатели, предназначени за задвижване на водни помпи

На базата на двигателите ВН от серия А се разработват и изпълняват единични машини по спецификация на клиента.

·  Единични синхронни електродвигатели.

Основни технически параметри: захранващо напрежение 3 и 6 kV и мощност до 250 до 2000 kW.

Имат широко поле за употреба в рудната и рудодобивната промишленост. 

Модификация на същите са вертикалните синхронни електродвигатели за задвижване на водни помпи с мощности от 5 000 до 9000 kW и напрежение 6 и 10 kV.

2. Генератори.

· Синхронни безчеткови генератори от серия БСГ.

Основни технически параметри: захранващо напрежение 390/225 V , мощност до 5 до 250 kW със стабилизирано напрежение и самовъзбуждащи се.

Основната им сфера на приложение е като окоплектовка на бензинови и дизелови агрегати

Тази серия се допълва с корабни генератори за стабилизирано напрежение с изходяща мощност 500, 700 и 900 kW, изработвани на базата на закупен от АЕГ лиценз.

· Асинхронни генератори

Имат ограничено пазарно приложение поради факта, че се изработват по специална поръчка на клиента. 

· Хидрогенератори 

Производството им се осъществява на базата на закупена през 80-те години технология от “Toshiba” Япония.

Основни технически параметри: мощност до 200 MW, с различни напрежения.

Основно пазарно приложение имат в енергийната промишленост.

· предлагане на услуги.

Класификацията на тази сфера от дейността на “Елпром ЗЕМ” АД е на база разграничение според спецификата на предлаганата услуга. В този аспект могат да се сформират следните групи:

1. Ремонт на хидрогенератори.

Критерият за отделянето на тази група е големия им относителен дял в нетните приходи от продажби. Извършваните ремонти са различни по техническо съдържание и обем  като се рехабилитират предимно машини от водноенергийната система на страната.

2. Ремонт на машини НН и ВН.

Обект на тази дейност са както изделия от производствената гама на дружеството, така и изделия, произведени от други фирми.

3. Други услуги

Включва производство на резервни части, инструментална екипировка, механична обработка на детайли, динамично балансиране на голямогабаритни ротационни детайли, заварка на възли и детайли, разкройка на ламарина и др

2. “Елпром ЗЕМ”АД е част от икономическата група, формираща “Индустриален Холдинг България”АД. 

Описание на основната сфера на дейност на “Индустриален холдинг България” АД 
“Индустриален Холдинг България” АД /Холдинга/ е дружество учредено през 1996 година като приватизационен фонд по Закона за приватизационните фондове с основен предмет на дейност придобиване на акции от предприятия, предложени за приватизиране по реда на глава 8 от Закона за преобразуване и приватизация на държавни и общински предприятия /масовата приватизация/, управление и продажба на тези акции, инвестиране в ценни книжа на други емитенти. 

През февруари 1998 г., Дружеството преурежда дейността си като холдингово дружество по Търговския закон и се преименува на “Индустриален Холдинг България” АД. Основната сфера на дейност на “ИХ България” АД през последните 3 години се изразява в следните направления:

· придобиване, оценка и продажба на участия в други дружества, 

· управление на дружества от своя портфейл, в които “ИХ България” АД може да упражнява контрол пряко или чрез свързани лица, 

· учредяване на нови дружества, 

· инвестиране в дружествата от портфейла, към които “ИХ България” АД има дългосрочен интерес,

· финансиране на дружествата, в които холдинговото дружество участва .

Отраслова структура на инвестициите на “Индустриален Холдинг България” АД в индустриални предприятия, контролирани пряко и чрез свързани лица

Отрасли и подотрасли на националното стопанство 

Дял

Производство на обработващи машини  



41,49%

Строителство и ремонт на кораби и други плавателни съдове 
15,21 %

Речен транспорт






13,90%

Производство на електрически машини и апарати


  5,72 %

Производство на мебели





  4,23 %
Производство на керамични изделия за изолация


  0,62 %
Хотелиерско стопанство





  0,54 %

Други








18,29 %

ОБЩО:







 100 %
3. Описание на основните пазари на “Елпром ЗЕМ” АД.

Поради богатата гама от произвеждана продукция от фирмата пазарите, на които тя оперира, условно могат да се разделят на следните видове:

· производство и продажба на ел.машини ниско и високо напрежение.

Търсенето на този вид продукция се характеризира с висока ценова еластичност. Доколкото продуктите са стоки с инвестиционно предназначение върху динамиката на продажбите на Дружеството основно влияние оказва общото равнище на инвестиционна активност в страната. Пазарният дял на Дружеството е сравнително нисък.

· ремонт на ел.машини ниско и високо напрежение

Търсенето се характеризира с относителна ниска ценова еластичност и с ниско равнище на ефекта на дохода. Пазарният дял на Дружеството, особено по отношение на ремонтите на хидрогенератори, е висок.

По териториален признак пазарите на “Елпром ЗЕМ” АД могат да се разделят на вътрешен и външен. Основно износът на продукция на Дружеството е насочен към Русия, Далечен изток, Балкански полуостров и Западна Европа.

4. Основни клиенти и доставчици на “Елпром ЗЕМ” АД.

Основни клиенти на Дружеството са:

· външен пазар: “КЕШ” Албания, “Елин” Австрия, “Дуковани” Чехия и др;

· вътрешен пазар: “НЕК” ЕАД, “Кремиковци” АД, “Випом” АД, “Олимпия” АД, “Елаците МЕД” Ад, “Солвей соди” АД, “Вапцаров хидро” АД,”Аква вак” др.

Големият относителен дял на приходите от ремонт на хидрогенератори поставя Дружеството в силна зависимост от програмата за рехабилитация на “НЕК” ЕАД и увеличава финансовия риск от промяната на нормата на доходност при неблагоприятна стопанска конюнктура.

доставчици на Дружеството са: “Кабелснаб”АД,  “Оргахим”АД, “Емка” АД, “Випом” АД, “Аста” Швейцария, “Изоволта” и др. 

Изборът на доставчици на Дружеството се осъществява на база на следните критерии, съгласно изискванията на ISO 9002:

· съответствие на предлагания продукт с изискваните технически параметри;

· цени;

· срок за доставка;

· начин за плащане;

· стремеж към сътрудничество;

· наличие на достоверен сертификат за качество или документ за произход;

· наличие на система за управление по качеството.

В производствената си дейност Дружеството не е зависимо от своите доставчици поради наличието на поне двама такива за всеки от основните суровини и материали.

5. основни конкуренти, предимства и недостатъци на Дружеството спрямо тях: 

основни конкуренти:
"Елпром ЗЕД" Пловдив; "Енергоремонт" АД София; “АВВ” Швейцария; "Раде Кончар" Хърватска; "Север" Югославия; "Електрим" и др.

предимства и недостатъци на Дружеството спрямо тях:
Поради спецификата на произвежданата продукция предимствата и недостатъчците на “Елпром ЗЕМ” АД спрямо преките му конкуренти са разгледани за всеки вид продукция.

Производство на ел. машини ниско напрежение (НН). 
	Предимства на Дружеството
	Недостатъци на Дружеството

	· известност на търговската марка;

· реализиране на “ефекта от опита”, т.е. намаляване на разходите в резултат на подобрения в организационен и управленски план като следствие от реалното функциониране на фирмата.

· наличие на сертификат ISO 9002 за производство на електрически машини НН.

· собствено конструкторско звено
	· ниска машинна въоръженост, изразяваща се в:

· неавтоматизирани процеси на щанцоване, което води до загуба на ефективност в резултат на по-дългото време, необходимо за производство и повишените разходи за труд;

· липса на оборудване за активен контрол на теглото и размера на статорния пакет чрез автоматични датчици;

· липса на оборудване за машинен бобинаж;

·  процеса на импрегнация се осъществява чрез “потапяне”, при който качеството на изолационния слой е по-ниско поради факта, че в него остава въздух;

· част от произвежданата номенклатура е съобразно стандарти, детерминиращи занижени технически параметри. Търсенето на такива машини на пазара е слабо.

· остарял машинен парк със средна възраст на машините и съоръженията над 15 години, което налага наемането на допълнителен персонал за поддръжката му; 

· висока производствена себестойност на продукцията в резултат на:

·  относително високо ниво на ръчния труд, влаган при производството в сравнение с конкурентите поради ниското ниво на автоматизация

·  сравнително високи разходи за ремонт и поддръжка на машините и съоръженията.

· непривлекателен търговски външен вид в резултат на факта, че отливката за тялото е от чугун, което рефлектира в завишение на теглото на машината и в груба и неестетично оформена повърхност;

· липса на средства на инвестиции .


Производство на ел.машини високо напрежение (ВН) 
	Предимства на Дружеството
	Недостатъци на Дружеството

	· известност на търговската марка;

· реализиране на “ефекта от опита”;

· наличие на сертификат ISO 9002 за производство на електрически машини ВН.

· собствено конструкторско звено

· притежание на уникални преси за изработка на статорния и роторния пакет.
	· проблеми с машинна въоръженост, изразяваща се в:

· липса на оборудване за активен контрол на теглото и размера на статорния пакет чрез автоматични датчици;

· липса на оборудване за машинен бобинаж;

·  процеса на импрегнация се осъществява чрез “потапяне”, при който качеството на изолационния слой е по-ниско поради факта, че в него остава въздух;

· част от произвежданата номенклатура е съобразно стандарти, детерминиращи занижени технически параметри. Търсенето на такива машини на пазара е слабо.

· остарял машинен парк със средна възраст на машините и съоръженията над 15 години, което налага наемането на допълнителен персонал за поддръжката му; 

· висока производствена себестойност на продукцията в резултат на:

·  относително високо ниво на ръчния труд, влаган при производството в сравнение с конкурентите поради ниското ниво на автоматизация

·  сравнително високи разходи за ремонт и поддръжка на машините и съоръженията.

· непривлекателен търговски външен вид в резултат на факта, че отливката за тялото е от чугун, което рефлектира в завишение на теглото на машината и в груба и неестетично оформена повърхност;

· липса на средства на инвестиции.


Производство и ремонт на хидрогенератори.

	Предимства на Дружеството
	Недостатъци на Дружеството

	· известност на търговската марка;

· реализиране на “ефекта от опита”;

· притежание на уникално за България технологично оборудване, изразяващо се в:

· компаунд уредба, при която процесът на импрегнация се осъществява чрез хидровакуум опресовка. Това резултира в по-високо качество на изолацията и гъвкавост на стержина (за разлика от алтернативния вариант - VPI система - при която монолитната импрегнация създава опасност да се разруши изолационния слой при полагането на стержина в статора)

· преса за изработка на роторни бубини.

· лакирмашина, чрез която се гарантира качествено нанасяне на изолационния слой на статорните сегменти;
	· производството и ремонта на хидрогенератори не е сертифицирано по ISO 9002 поради големия размер на необходимите средства, които трябва да се вложат за привеждането му към изискванията на стандарта;

· използват се услугите на външна организация при разработката на конструктивната документация;

· липса на средства на инвестиции.


Други ремонти и услуги

В зависимост от типа машина, която се ремонтира предимствата и недостатъците на “Елрпом ЗЕМ” АД на фирмата са същите, както и при ново производство. 

6. Обем, продуктова структура и динамика на продажбите “Елпром ЗЕМ” АД.

Реализираните приходи от продажбата на различните видове изделия, произвеждани от “Елпром ЗЕМ” АД, са посочени в табл. №1.

Табл. №1 Нетни приходи от продажби по видове изделия

	Вид на изделието
	2002 година
	2003 година
	2004 година
	2005 година

	Производство на електрически машини
	852
	1141
	932
	931

	Ремонт на хидрогенератори
	2396
	2 312
	3063
	4766

	Други ремонти и услуги
	240
	218
	363
	244

	Продажба на стоки
	859
	670
	214
	376

	Общо:
	4347
	4 341
	4572
	6317


Разпределението на нетните приходи от продажби по продукти за периода 2002 година-
 2005 години са представени на фиг. №1.
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 табл.№2 и на фиг. №2 е представено разпределението на нетните приходи от продажби на ел.машини на вътрешния и външния пазар за периода 2001 година –2004 година.

Табл. № 2 Нетни приходи от продажби по пазари

	
Пазар
	2002 година
	2003 година
	2004 година
	2005 година

	Вътрешен пазар
	670 446
	617 628
	867058
	888190

	Външен пазар
	310 050
	234 176
	64650
	43128

	Общо:
	980 496
	851 804
	931708
	931318


Фиг. № 2 Разпределение на нетните приходи от продажби по пазари

За по-пълно представяне на нетните приходи от продажби в различни разрези в табл.№3 и на фиг.№3 е представено разпределението им по различните типове електрически машини.
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Табл. №3 Нетни приходи от продажби по типове електрически машини

	Вид електрически машини
	2002 година
	2003 година
	2004 година
	2005 година

	Ел.двигатели НН
	660267
	449801
	551895
	528418

	Ел.двигатели ВН
	106547
	0
	0
	0

	Ел.генератори
	84990
	690775
	379813
	402900

	Общо:
	851804
	1140576
	931708
	931318


Фиг. № 3 Разпределение на нетните приходи от продажби по типове ел. машини
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Обем, структура и динамика на активите на Елпром ЗЕМ” АД.

Обемът, структурата и динамиката на активите на Дружеството е представен в табл.№4.

Табл. №4. Обем, структура и динамика на активите на “Елпром ЗЕМ” АД

	Показател
	2003 г.

(х.лв.)
	2004 г.

(х.лв.)
	2005 г.

(х.лв.)

	Активи общо, в т.ч.:
	10355
	10230
	10230

	         Дълготрайни активи
	8417
	8251
	8290

	         Краткотрайни активи
	1888
	1978
	3378

	Динамика на ДА 
	1.5357
	0.9804
	1,0047

	Динамика на КА 
	0.89028
	1,0477
	1,7078


8. Данни за сключени или прекратени договори, страна, по които е “Елпром ЗЕМ” АД или свързано с него лице, в резултат на които се придобиват, отчуждават или предоставят за ползване на други лица активи, представляващи 20 на сто или повече от стойността на активите по баланса на Дружеството.

През последните три години за “Елпром ЗЕМ”АД няма данни за сключени или прекратени договори, страна по която е Дружеството или свързано с него лице, в резултат на които се придобиват, отчуждават или предоставят за ползване на други лица активи, представляващ   20 на сто или повече от стойността на активите по баланса на дружеството.

9. Вземания и задължения на “Елпром ЗЕМ”АД
Структурата и динамиката на вземанията и задълженията на Дружеството са показани съответно в табл.№5 и табл.№6.

Табл. №5. Обем, структура и динамика на вземанията  на “Елпром ЗЕМ” АД

	ВЗЕМАНИЯ
	2003г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2002 г.
	2004г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2003 г.
	 2005г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2004 г.

	I. Дългосрочни вземания

	1. Вземания от свързани предприятия
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2. Вземания по предоставени търговски заеми
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	3. Други дългосрочни вземания
	
	
	
	
	
	

	Общо дългосрочни вземания:
	
	
	
	
	
	

	ІI. Краткосрочни вземания

	1.Вземания от свързани предприятия
	-
	-
	6
	-
	183
	-

	2.Вземания от клиенти и доставчици
	133
	-29.02%
	243
	82.71%
	884
	82.71%

	        начислени провизии
	
	%
	
	%
	
	%

	3.Вземания по предоставени търговски заеми
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	4.Съдебни и присъдени вземания
	-
	-
	-
	-
	47
	-

	5.Данъци за възстановяване
	29
	-
	30
	3.45%
	26
	(13.33)

	6.Други краткосрочни вземания
	35
	85.71%
	103
	194.29%
	66
	(65.92)%

	Общо краткосрочни вземания:
	197
	13.22%
	382
	93.91%
	1206
	215.71%

	ОБЩО  ВЗЕМАНИЯ:
	197
	-57.77%
	382
	93.91%
	1206
	215.71%


Табл. №6. Обем, структура и динамика на задълженията  на “Елпром ЗЕМ” АД

	ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	2003г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2002 г.
	2004г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2003 г.
	 2005г.

(х.лв)
	Изменение спрямо 2004 г.

	I. Дългосрочни задължения

	1. Задължения към свързани предприятия
	142
	-91.03%
	138
	-97.18%
	
	

	2. Задължения към финансови предприятия
	
	
	
	
	
	

	3. Задължения по търговски заеми
	-
	-
	-
	-
	-
	

	4. Задължения по облигационни заеми
	-
	-
	-
	-
	-
	

	5. Отсрочени данъци
	533
	319.16%
	453
	-85.00%
	330
	72.85%

	6. Други дългосрочни задължения
	230
	1.32%
	137
	-46.96%
	
	

	Общо дългосрочни задължения:
	905
	50.83%
	728
	-85.52%
	330
	45.33%

	

	1. Задължения към свързани предприятия
	154
	54.00%
	468
	303.90%
	138
	-29.49%

	2. Задължения към финансови предприятия
	75
	312.50%
	75
	-100.00%
	75
	

	3. Задължения към доставчици и клиенти
	845
	-61.32%
	780
	-95.85%
	1689
	116.54%

	4. Задължения по търговски заеми
	-
	-
	-
	-
	-
	

	5. Задължения към персонала
	162
	47.27%
	92
	-56.79%
	98
	6.52%

	6. Задължения към осигурителни предприятия
	79
	-62.70%
	21
	-26.58%
	37
	76.19%

	7. Данъчни задължения
	380
	-98.44%
	385
	1.32%
	174
	-54.81%

	8. Други краткосрочни задължения
	436
	-83.85%
	414
	-95.18%
	126
	-69.57%

	9. Провизии
	430
	100.00%
	276
	-64.19%
	268
	-2.90%

	Общо краткосрочни задължения:
	2561
	-79.14%
	2511
	-98.04%
	2605
	3.74%

	ОБЩО ЗАДЪЛЖЕНИЯ:
	3466
	-90.35%
	3239
	-93.457%
	2605
	-80.43%


10. Основни показатели за финансово-счетоводен анализ на “Елпром ЗЕМ” АД

Основните показатели за финансово-счетоводен анализ на Дружеството са представени в табл.№7.

Табл. №7. Показатели за финансово-счетоводен анализ  на “Елпром ЗЕМ” АД

	ПОКАЗАТЕЛ
	2003 г.
	2004 г.
	2005 г.

	Обща ликвидност
	0.7373
	0.7782
	1.2967

	Бърза ликвидност
	0.2269
	0.2046
	0.5923

	Незабавна ликвидност
	0.1500
	0.0539
	0.1294

	Абсолютна ликвидност
	0.1677
	0.1677
	0.1294

	Рентабилност на приходите от продажби
	3.57%
	1.39%
	27.61%

	Рентабилност на собствения капитал
	2.25%
	0.93%
	19.97%


Сравнителен анализ на приходите, разходите и финансовите резултати за последните три години:
Табл. №8. Сравнителен анализ на финансовите резултати на “Елпром ЗЕМ” АД

	Показател
	2003 г. 

(х.лв.)
	2004 г. 

(х.лв.)
	2005 г. 

(х.лв.)

	Разходи за дейността
	3699
	4398
	4636

	Финансови разходи
	266
	116
	79

	Извънредни разходи 
	
	
	

	Всичко разходи: 
	7 4164
	4514
	4715

	Приходи от дейността
	4 341
	4572
	6317

	Финансови приходи
	27
	10
	19

	Извънредни приходи
	
	0
	0

	Всичко приходи: 
	4368
	4582
	6336

	 Резултат преди облагане
	
	
	

	  - счетоводна печалба/загуба
	204
	68
	1621

	 Разходи за данъци
	0
	83
	-123

	 Нетна печалба/загуба
	155
	-15
	1744


11. Данни за сроковете и зависимостта на “Елпром ЗЕМ” АД от патенти, лицензионни, франчайзингови договори, търговски марки и други обекти на интелектуална собственост.

Дейността на “Елпром ЗЕМ” АД не зависи от патенти, лицензи и франчайзингови договори, търговски марки и други обекти на интелектуална собственост.

12. Данни за изследователска и развойна дейност на “Елпром ЗЕМ” АД.

дружеството не е извършвало пряко изследователска и развойна дейност за периода. Разработки за отделни изделия се правят от външни фирми по поръчка на Дружеството и към настоящия момент не са завършени и въведени в производство. Такива разработки са за асинхронен двигател за ел. кари и ел. двигатели с навит ротор. Представяни са на Пловдивския панаир отделни прототипи, към които все още няма цялостна техническа документация.

13. Данни за броя, образованието и квалификацията на персонала на “Елпром ЗЕМ”АД.

Общият персонал на дружеството към 2005 година е 165 души, в т.ч.:

· управленски състав – 23 души или 13.94%.

· изпълнителски състав – 142 души или 86.06%.

Образователната структура на персонала, нает в “Елпром ЗЕМ” АД, е представен на фиг.№4.
Фиг.№4 Образователна структура на персонала.
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14. Данни за други съществени фактори, които са повлияли върху дейността на Дружеството; 

· Сертификат за качество по ISO9002, № QBE00464, срок от 15.12.2002 г. до 31.12.2003 г., издаден от SGS;

· Знак за безопасност СЕ №Е9692043Е01 за изделие АД 225 М4(45kW), срок от 09.08.1996 г. до 31.12.2003 г., издаден от TUV;

· Знак за безопасност СЕ №Е9692296Е01 за изделие АД 180 М2(22kW), срок от 13.01.1997 г. до 31.12.2003 г., издаден от TUV;

· Знак за безопасност СЕ №Е9692296Е01 за изделие АД 160 М2(18.5kW), срок от 13.01.1997 г. до 31.12.2003 г., издаден от TUV;

· Знак за безопасност СЕ №Е9692296Е01 за изделие АД 180 М2(30kW), срок от 13.01.1997 г. до 31.12.2003 г., издаден от TUV;

III. ДЕКЛАРАЦИИ:

Подписаният Валентин Климентов Филипов, ЕГН:5806164102 в качеството си на Изпълнителен директор, потвърждавам, че данните в този отчет съответстват на изискванията на закона.

Град София



Изпълнителен директор:..................................

22.03.06 година 





/ижн.Валентин Филипов/
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