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ОТЧЕТ ЗА УПРАВЛЕНИЕТО

НА СОФАРМА АД

ЗА 2005г.

І. ИЗЛОЖЕНИЕ НА РАЗВИТИЕТО НА ДЕЙНОСТТА И НА СЪСТОЯНИЕТО НА СОФАРМА АД ПРЕЗ 2005г.

1. Ликвидност
а) През 2005г. „Софарма” АД въведе в експлоатация нов логистичен център, удовлетворяващ европейските изисквания за Добра Дистрибуторска практика. Съществено влияние върху ликвидността на дружеството може да окаже изменението на курса на долара във връзка с доларовите ни позиции на руския пазар и динамиката на пазара, ако се отклони от прогнозните ни очаквания.

б) Дружеството не изпитва недостиг на ликвидни средства.

в) Вътрешен източник на ликвидни средства за дружеството е основната му стопанска дейност. Външни източници на ликвидност са БФБ, банките и другите стопански субекти.

2. Капиталови ресурси

а) През 2005г. „Софарма” АД има основен капитал в размер на 66 милиона лева. Относителният му дял в структурата на собствения капитал е 37%.
б) Дружеството не е извършвало капиталови разходи към края на последния отчетен период. Промяната в преоценъчния резерв се дължи на отписване на дълготрайни активи на дружеството.
в) Очаква се увеличение на капиталовите ресурси с печалбата от текущата година. 

г) Евентуално изменение в съотношението на капиталовите ресурси би могло да настъпи след провеждане на годишното Общо събрание на акционерите, където ще се вземе решение за разпределение на печалбата от 2005г. в т.ч. за дивиденти. Очаква се увеличение на неразпределената печалба с размера на преоценъчния резерв на активите, отписани през текущата година.
д) Изменението на собствения капитал е в посока на увеличение с 12% през 2005г. в сравнение с 2004г. Основен източник на увеличението е печалбата от текущата година.

Изменения има и в задълженията на дружеството. В частта им:

*дългосрочните пасиви се увеличават с (19 484) хил.лв., свързани с теглене на банков заем.

*краткосрочните пасиви се увеличават с (34 075) хил.лв.
„Софарма” сключи договори за кредит с „Райфайзенбанк” „Българска Пощенска Банка”АД, „Булбанк”АД, „Банка ДСК”АД, „БНП Париба”, „Пиреос банк”.
3. Резултати от дейността

а) Върху размера на приходите на дружеството най – голямо влияние имат приходите от продажба на продукция. Те заемат 96% от приходите през 2005г. Увеличението им спрямо базисния период е с 25%, което се дължи най - вече на нарастване на продажбите за износ (37%). Приходите от продажби за вътрешен пазар бележат ръст от 13%. Върху тях оказват влияние следните фактори:
· Намаляване покупателната способност на потребителите.

· Поява на нови аналози в пазарната ниша на продуктите на дружеството.

· Намаляване на процента на заплащане от ЗК на лекарствата, включени в позитивния списък.

б) В доларово изражение продажбите за износ имат ръст от 36% спрямо 2004г. Обемът на реализирания износ през 2005г. е над 42 млн. щ. долара. Продукцията на дружеството е изнасяна в 28 страни. 88% от обема е реализиран в Русия, Украйна, Полша и Казахстан като най-голям е делът на износа за Русия. Увеличава се делът на изнесената продукция за Кавказкия регион, Прибалтийските републики, Монголия и Албания. „Софарма” АД държи 1.7% от вноса на лекарства в Украйна и приблизително 1% от украинския фармацевтичен пазар. Делът на изнесената продукция за Беларус в общия износ на дружеството е над 2%.

в) През анализирания период с най-голям относителен дял в разходите за дейността са разходите за материали – 43%. Следват разходите за външни услуги с 33%, разходите за персонала – 17% разходите за амортизации – 6%.
Увеличението на нетните финансови приходи се дължи на увеличение на положителните разлики от промяна на валутните курсове.

г) Тенденциите и рисковете, които са имали и ще имат въздействие върху приходите на дружеството са посочени в точка 3 а) и 1 а).

д) Към настоящия момент не са известни фактори, които биха довели до промени в отношението между приходи и разходи. Евентуално влияние върху разходите за материали може да окаже драстично изменение на международните цени, тъй като основните суровини, с които работи дружеството са предимно от внос. Влияние върху размера на разходите за амортизации, оказва извършената актуализация на амортизационния срок на дълготрайните активи на дружеството.
е) Структурата на приходите беше разгледана в подточка а). Реализираният ръст от 37% в износа е в резултат от увеличаване на изнесената продукция. Нарастването с 25% на приходите от продажба на продукция се дължи на следните фактори:
· от увеличение на количеството продадена продукция – 8.47%;

· от увеличение на валутния курс – 0.40%;

· от увеличение на цените (вкл.инфлацията) – 14.41%;

· въвеждане на нов продукт – 1.85%.

ж) Влиянието на инфлацията върху приходите на дружеството през отчетния период се компенсира от увеличението на цените на предлаганите за вътрешен пазар лекарства.

4. Настоящи тенденции, събития и рискове, които има голяма вероятност да окажат значително влияние върху финансовото състояние на дружеството или резултатите от дейността му:

а) Очаквано увеличение на някои цени на лекарства за страната. Благоприятно развитие на продажбите на новоразработваните от предприятието пазари.

б) Пазарния дял на дружеството на българския фармацевтичен пазар се запазва - 9%.

в) Размера на застраховката се променя в зависимост от промяната на активите.
г) Не съществува вероятност от неподновяване на важни за дружеството договори.

д) Планираните инвестиции през 2006г. са 40 млн. евро във връзка с ново строителство, иновационна дейност и маркетинг.
ІІ. ВАЖНИ СЪБИТИЯ, НАСТЪПИЛИ СЛЕД ГОДИШНОТО СЧЕТОВОДНО ПРИКЛЮЧВАНЕ.
„Софарма” АД придоби 51.34% от капитала на „Биофарм инженеринг” АД Сливен – решение на КЗК №31/16.02.2006г., публикувано в ДВ №21/10.03.2006г.
На 10.03.2006г. Министъра на околната среда и водите е издал заповед РД 130, с която определя, че всички членове на Екопак България/Екобулпак АД следва да заплатят продуктови такси, поради недоказване от Организацията на изпълнението на задълженията й за 2005г. Екобулпак АД и дружеството, като неин член, са подали в срок жалби до съда.
ІІІ. НАУЧНИ ИЗСЛЕДВАНИЯ И РАЗРАБОТКИ

През 2005г. “Софарма” АД продължи политиката на поддържане и обновяване на продуктовата си листа, следвайки световните тенденции в производството на генерични лекарствени продукти. Основните критерии за избора на новите продукти са: водещо място в съвременната фармакотерапия, качество, ефективност и безопасност, отговарящи на международните стандарти.

В научната и развойна дейност усилията са насочени в разработването на готови лекарствени форми и фитопродукти, обхващащи около 20 терапевтични групи, като: сърдечно - аналгетици и противовъзпалителни, антидепресанти и седативни, противоязвени, антиалергични, бронхолитици и експекторанти, хепатопротективни, антидиабетни, антихолинестеразни, фитопродукти и др.

Особено внимание се отделя и при подготовката и актуализация на регистрационната документация за лекарствени продукти на фирмата на българския и на международните пазари, както и към привеждане на фирмената документация съгласно изискванията на GMP. Тази документация е съобразена с повишените изисквания на регулаторните органи у нас и в чужбина за производство на качествени, ефективни и безопасни лекарства. Изготвен е първият фирмен DMF за лекарствено вещество, както и първите документации за регистрация на лекарствени продукти в CTD формат.
В Научно – изследователския център на фирмата активно се разработват 190 задачи, от които 93 нови лекарствени продукти, включително и от растителен произход. През 2005г. са внедрени в производството 52 лекарствени продукта, от които 12 нови за фирмата.

Фирмената политика по качеството се основава на принципите на Добрата производствена практика (GMP) на Европейската общност и Българските законови разпоредби. Чрез изграждането на система, работеща по Стандартни оперативни процедури (SOP) и инструкции, с висококвалифициран персонал дружеството доказва, че лекарствата се произвеждат и контролират постоянно в съответствие със стандартите за качество, утвърдени в регистрационната документация. Чрез програмите за самоинспектиране и обучение се ангажират всички фирмени структури за поддържане на високотехнологичното ниво на производството.

ІV. ПРЕДВИЖДАНО РАЗВИТИЕ НА ПРЕДПРИЯТИЕТО
„Софарма” АД ще продължи да се развива като компания, произвеждаща висококачествени лекарства, отговарящи на международните стандарти.

Чрез агресивна маркетингова политика и по - ниски цени дружеството цели да увеличи пазарния дял на продуктите си на територията на страната.

На чуждестранните пазари усилията са насочени към запазване и увеличаване на дела на фирмата на основните пазари (Русия, Украйна и Полша), както и установяване и разширяване на пазарни позиции в други страни (например САЩ, страните от средна и източна Европа и Кавказкия регион).
Лицензирането на компанията по изискванията на GMP засилва конкурентноспособността на “Софарма” АД, разширявайки пазарите на дружеството, както и възможностите за коопериране с други компании.

Изпълнявайки поставените си цели и съобразявайки се с пазарната конюнктура може да се прогнозира 7% средногодишен темп на растеж.

V. ДВИЖЕНИЕ НА АКЦИИТЕ В СЪОТВЕТСТВИЕ С ИЗИСКВАНИЯТА НА ДЕЙСТВАЩОТО ЗАКОНОДАТЕЛСТВО

Общият брой на издадените към 31.12.2005г. акции от “Софарма” АД е 66 000 хил.броя с номинална стойност от 1 лв. на акция. Всички, емитирани акции са поименни, безналични, обикновени и неделими, съгласно Устава на дружеството. Всички издадени акции са от един клас. Всяка акция дава равни права на своя притежател, съразмерни на номиналната стойност на акцията, а именно:

· право на глас в Общото събрание на акционерите;

· право на дивидент;

· право на ликвидационен дял.

Акциите на “Софарма” се търгуват на сегмент “В” на официалния пазар на БФБ – София АД, участват във формирането на индексите SOFIX и BG40. В следващата графика е показано движението на цената на акциите през 2005г.
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VІ. Информация относно програмата за прилагане на международно признатите стандарти за добро корпоративно управление по чл.94, ал.2, т.3 ЗППЦК – Приложение към годишните финансови отчети.

Гл.счетоводител:         


Изп.Директор:



/Й.Петкова/




/д.и.н.О.Донев/
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