Отчет за управлението

на “ЕЛПО” АД гр. Николаево

за 2005 год. съгласно изискванията на

чл.33 от Закона за счетоводството

1. Достоверно изложение за развитие на дейността и за състоянието на предприятието.

През 2005 година “Елпо” АД продължи да осъществява своята дейност по производството и търговията с електропорцеланови изолатори. При разглеждане на реализираните обеми през 2005 год. се констатира нарастване на продажбите в сравнение с продаденото количество през 2004 год. 
Поради спецификата на потребителите на произвежданите от “Елпо” АД продукти трудно може да се направи някакво планиране на обема на производството. Електропорцелановите изолатори се потребяват от малък сегмент фирми, специализирани в областта на електроенергията. Ние произвеждаме продукти само след потвърдена поръчка от нашите клиенти, така че количеството на произведената продукция е в пряка зависимост от получените поръчки. За съжаление повечето наши клиенти не ни предоставят предварителен график с количества за закупуване за по-дълъг период, което не ни позволява да си съставим годишен разчет за производството.

Представа за дейността на “Елпо” АД може да се добие от следната справка за произведената и, съответно, продадена продукция:

	Продажби по пазари
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.
	2005 г.


	
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.

	I. Вътрешен пазар
	225
	993
	125
	718
	79
	369
	115
	398

	1. Електроразпределение
	9
	45
	20
	128
	21
	133
	
	

	2. ЕТ „Алми инженеринг"
	45
	290
	36
	251
	18
	98
	42
	110

	3. Други
	171
	658
	69
	339
	40
	138
	73
	288

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Износ
	388
	750
	278
	654
	171
	344
	192
	411

	1. Турция
	140
	327
	55
	110
	15
	26
	
	

	2. Гърция
	8
	47
	86
	236
	4
	20
	8
	40

	3. Македония
	60
	150
	44
	125
	50
	123
	83
	194

	4. Сърбия и Черна гора
	145
	132
	64
	98
	88
	147
	94
	162

	5. Ливан
	8
	12
	
	
	
	
	
	

	6. Германия
	0
	0
	1
	4
	
	
	3
	10

	7. Албания
	21
	48
	21
	48
	14
	28
	4
	5

	8. Испания
	6
	34
	7
	33
	
	
	
	

	9. Англия
	0
	0
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Всичко ( I+II )
	613
	1743
	403
	1372
	250
	712
	307
	809


Основни наши клиенти в България са дружествата на “Електроразпределение” ЕАД. Поради промяната в българското законодателство преди няколко години и налагането на обществените поръчки като метод на закупуване на изолатори от страна на тези дружества, реализацията ни за тях спадна чувствително. Това е така, защото “Елпо” АД много трудно успява да спечели процедура за възлагане на обществена поръчка, поради влошените си финансово-икономически показатели. За сметка на това, обаче, увеличихме продажбите си за някои търговски фирми, които участват в тръжните процедури и след спечелването им закупуват наша продукция за да изпълнят задълженията си по сключените договори.

През последните години на вътрешния пазар е налице засилен внос на порцеланови изолатори от Китай и Чехия, които ни конкурират с ниски цени. Въпреки, че вносните изделия са със съмнително качество, те успяват да се реализират на пазара, тъй като на този етап цената е определящия фактор при избор на доставчик за електроразпределителните дружества.


През 2005 год. бе запазена традицията над 50 % от продукцията ни да се реализира на международните пазари. Основни наши потребители бяха фирми от Турция, Сърбия и Черна гора, Македония, Албания, Гърция. В тези страни работим с едни и същи клиенти от няколко години и успяваме да наложим нашите изделия с качество и ритмично изпълнение на поръчките, въпреки силната конкуренция от страна на китайски и индийски фирми. Реализираната продукция през 2005 год. нараства с около 23 % в количествено и над 13 % в стойностно изражение в сравнение с предходната година.
Финансовото състояние на дружеството продължава да е тежко. Дълготрайните активи в голяма степен са физически и морално остарели. Внедреният технологичен процес е твърде материалоемък и енергоемък, което рефлектира върху повишаване на себестойността на произвежданата продукция. Трудният достъп до заемния капитал и високата му цена не позволяват инвестирането в нови дълготрайни активи и технологии. Поради това направените разходи за придобиване на нови дълготрайни активи са много ниски. Друг отрицателен момент е, че дружеството не разполага с никакви дългосрочни финансови активи.


Въпреки, че се наблюдава известно подобрение, краткотрайните активи на фирмата имат все още неблагоприятна структура, въпреки, че имаме известно подобрение в това съотношение в сравнение с 2004 год. Тази структура намира изражение във финансовите коефициенти за ликвидност. Материалните запаси заемат около 45 % от краткотрайните активи, а те са най-трудно ликвидни. Малкият дял на бързо ликвидните краткотрайни активи е неблагоприятен факт, който свидетелства за намалената способност на фирмата да погасява текущите си задължения с краткотрайни активи.


Дружеството приключва 2005 год. с 164 хил. лв. загуба, т.е. продължава тенденцията на влошаване на финансовия резултат, въпреки че констатираме забавяне на този процес. Все пак, финансовият резултат през 2005 год. е по-добър от постигнатия през 2004 год. Разчитаме, че това постепенно подобряване е необратим процес. Високата себестойност на произвежданата продукция ни затруднява при реализирането й и в много случаи продаваме нашите изделия по себестойност. Липсата на свободни парични средства и труднодостъпния заемен капитал са пречка пред инвестициите в нови, ниско материалоемки и енергоемки дълготрайни активи и нови технологии. При това положение, логично, размерът на краткосрочните ни задължения продължава да е доста голям, като те се увеличават в сравнение с предходната година със 407 хил. лв.

2. Важни събития, настъпили след годишното счетоводно приключване

Не са настъпили такива събития след годишното счетоводно приключване.

3. Предвиждано развитие на предприятието

През 2006 година “Елпо” АД ще продължава да осъществява дейността си по производството и реализацията на електропорцеланови изолатори. Основната цел на дружеството е да повиши обема на продажбите си както на вътрешния, така и на международните пазари. Това може да стане чрез повишаване качеството на произвежданите изделия и снижаване на себестойността им, а от там и предлагане на по-ниски цени.

Разчитаме да запазим добрите си търговски взаимоотношения със задграничните ни партньори. Освен това ще търсим възможности за привличане на нови клиенти в Сърбия и Черна гора, Македония, Албания и др. Поддържаме контакти с наши представители в арабските страни и при откриване на търгове за доставка на изолатори ще участваме в тях.

4. Дейност на дружеството в областта на научните изследвания и проучвания.

През 2005 год. “Елпо” АД не е осъществявало научни  проучвания и изследвания.

5. Движение на акциите на “Елпо” АД в съответствие с изискванията на българското законодателство.

Капиталът на “Елпо” АД към 01.01.2005 година има следната структура:

	БРОЙ АКЦИИ
	БРОЙ
	В ПРОЦЕНТИ

	Общо
	218762
	100.00%

	Държавна собственост
	229
	0.00%

	Частна собственост, в т.ч.
	204442
	99.89%

	"Индустриален холдинг България" АД
	39349
	17.99%

	“Гарант инвест холдинг” АД
	1
	0.00%

	"Руен-Холдинг" АД
	29541
	13.50%

	"Елпо-97" АД
	54000
	24.68%

	“Елпо-2000” АД
	55385
	25.32%

	„Делектра” ЕООД София
	14218
	6,50%

	Физически лица
	26039
	12.01%


В края на 2005 година структурата на капитала има следната структура:

	БРОЙ АКЦИИ
	БРОЙ
	В ПРОЦЕНТИ

	Общо
	218762
	100.00%

	Държавна собственост
	229
	0,00%

	Частна собственост, в т.ч.
	218533
	99.89%

	"Индустриален холдинг България" АД
	39349
	17.99%

	“Гарант инвест холдинг” АД
	1
	0.00%

	"Руен-Холдинг" АД
	29541
	13.50%

	"Елпо-97" АД
	54000
	24.68%

	“Елпо-2000” АД
	55385
	25.32%

	“Делектра” ЕООД София
	14218
	6.50

	Физически лица
	26039
	12.01%


Гл. счетоводител:………………. 
Изпълнителен директор:...................



           /Ив. Иванов/



         /Д. Денков/

