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съгласно приложение № 10 към чл. 32, ал. 1, т. 2, чл. 35, ал. 1, т. 2, чл. 41, ал. 1, т. 2  и съгласно чл. 33, ал. 1 от Закона за счетоводството и чл. 94, ал. 2, т. 2 от Закона за публичното предлагане на ценни книжа (ЗППЦК), 
I. Изложение на развитието на дейността и на състоянието на предприятието, както и на бъдещите перспективи
“Ти Би Ай Кредит” ЕАД (Дружеството) е еднолично акционерно дружество със седалище гр. София, район Триадица, пл. “Позитано” No. 5 и адрес на управление и адрес за кореспонденция гр. София, ул. “Димитър Хаджикоцев” No. 52-54. Дружеството има едностепенна система на управление.

Дружеството предоставя главно целево и потребителско финансиране, които предлагат разнообразни схеми за доставка на широка гама от групи потребителски стоки: бяла и черна техника, компютри и компютърна периферия, мебели, домакинска електротехника, машини и инструменти, други стоки за масова употреба.

Основната промяна в дейността настъпва през месец декември 2003 г., когато дружеството прекратява предлагането на финансов лизинг и започва предлагане на целево финансиране за покупката на потребителски стоки. Основната разлика по отношение на двата типа договори е свързана с момента на придобиване на собствеността върху стоката. При договорите за финансов лизинг купувачът става собственик на вещта едва след пълното изплащане на вноските съгласно договора, като до този момент лизингодателят е неин собственик. При целевото финансиране финансиращата страна предоставя финансиране за вещта, но не придобива собственост върху нея. Собствеността е на кредитополучателя.

Основните видове стоки, които са обект на целево финансиране от Дружеството са както следва:

· Бяла и черна техника;

· Климатици и климатични инсталации;

· Офис техника, компютри и копирни машини;

· Мебели;

· Мобилни телефони;

· Ски и ски екипировка;

· Сноубордове и екипировка за сноубордове;

· Блиндирани и интериорни врати;

· Обзавеждане за баня;

· Професионални електрически инструменти и машини за строителни цели;

· Алуминиева и PVC дограма, сенници и щори;

· Балатуми и ламинирани подови настилки;

· Газови уредби;

· Касови апарати и електронни везни;

· Инструменти за градината и гората, и 

· други. 

Продажбите се осъществяват основно в магазините на търговските представители на компанията, които са разположени в цялата страна.

Характеристики на договорите за финансиране:
· Целевото финансиране може да бъде съответно за 3, 6, 9, 12, 15, 18 и 24 месеца, а от 2005 г. за 30 и 36 месеца, като минималната доставна цена за сключване на договор е 150 лв.; 

· Изплащането на сумите от кредитополучателите може да бъде или на равни вноски, или с първоначална вноска, определяна пропорционално на срока на договора, и срок на погасяване от 3, 6, 9, 12, 15,18, 24, 30 или 36 месеца;

· Оскъпяването варира от 4% до 28% в зависимост от срочността на договора за финансиране;

· Стойността на договорите за финансиране на бяла и черна техника съставлява около 72% от стойността на всички сключени договори с тенденция на намаляване на този дял, поради разширяване спектъра на стоките, които дружеството финансира.  Средната стойност на договор за финансиране е в границите 670 лв. – 700 лв.;

Условия за финансиране и сключване на договор

За физически лица:

· Да няма нередовни и/или недекларирани финансови задължения към държавата или други физически или юридически лица;

· Месечната погасителна вноска да не надвишава 1/3, ¼ или 1/5 от общия месечен доход на домакинството, според броя на членовете му.

· Да има постоянна трудова заетост в продължение на последните 6 месеца, преди датата на сключване на договора за финансиране.

За юридически лица:

· Да няма необслужвани финансови задължения към финансово-кредитни институции или други физически или юридически лица, както и да няма предявени претенции или заведени искове, във връзка с гражданската отговорност на фирмата или съдружниците в нея.

· Дружеството да не се намира в производство по обявяване в несъстоятелност, както и неговия представител да не е лишаван от правото да извършва търговска дейност.

В случай на закъснение на плащанията или нарушаване на някое от условията, при които е сключен договора за финансиране, финансиращата компания може да прекрати договора едностранно, без предизвестие, при което остатъка от непогасеното задължение по договора става изискуемо. В случай на забава в плащанията на месечните вноски по договора за финансиране, общите условия на сключваните договори предвиждат начисляване на неустойка за всеки просрочен ден.  

Целево финансиране на доставчици (финансиране за оборотни средства за доставката на потребителски стоки)

“Ти Би Ай Кредит” предлага краткосрочно финансиране за оборотни средства за доставката на потребителски стоки на свои търговски представители (стоки от вида на посочените в предходната точка), при средна срочност на договорите от 3 месеца и лихва в размер на 1.75% на месец. Това са търговски представители, с които компанията има дългосрочни взаимоотношения при предоставяне на целево финансиране за покупката на потребителски стоки. По същество, предоставяйки оборотни средства на търговските си представители, дружеството способства за увеличаване броя на сключените договори за финансиране.

Предоставяното краткосрочно финансиране на търговските представители на компанията представлява обезпечено финансиране, предвид  възможността за насрещно прихващане на вземанията по предоставеното финансиране срещу задълженията към същите тези представители по сключените договори за финансиране.

Продукти

“Ти Би Ай Кредит” започва предлагането на няколко финансови продукта от началото на 2003 г.  Дружеството е разработило схеми за финансиране на свои клиенти под формата на целево финансиране за покупката на потребителски стоки, като алтернатива на предлагания досега финансов лизинг и краткосрочно финансиране за оборотни средства на утвърдени в дългосрочен план представители, предоставяйки им по този начин възможности за по-голяма гъвкавост при управление на собствените им средства и по-голяма финансова свобода. През 2003 г. компанията също така стартира и предлагането на потребителско финансиране на физически лица, което за разлика от целевото финансиране не е обвързано с покупката на конкретна стока.

Параметри на потребителското финансиране

· Размер на финансирането: от 300 лв. до 3,000 лв.;

· Срок: от 3 до 18 месеца;

· Лихвен процент: от 6.5% до 24.5% в зависимост от срока на финансирането;

· Не се изискват гаранти за предоставяне на финансирането;

· Финансирането е без такси за обслужване и първоначална вноска;

Параметри на финансирането за оборотни средства на представители

· Вид на финансирането – финансиране за оборотни средства;
· Размер на финансирането: в зависимост от оборота, реализиран за тримесечието, предхождащо месеца на предоставяне на финансирането;

· Срок: обикновено от 1 месец до 6 месеца, в зависимост от конкретните нужди на доставчика;
· Лихвен процент: 1.75% на месец.
От 2005 г. Дружеството предлага нов продукт - кредитна карта Ти Би Ай Кредит. Кредитната карта се издава съвместно със Стопанска и Инвстиционна Банка. Първоначално картата се издава с кредитен лимит от 500 лева и 1,000 лева с тенденция през 2006 г. да се предлагат и карти с лимити до 5,000 лева. Основното предимство на кредитната карта на Ти Би Ай Кредит е, че се използва в мрежата на Борика т. е. позволява теглене на пари в брой от банкомат, както и заплащане на стоки и услуги в търговската мрежа при наличие на терминал на Борика.
Кредитните карти са една от бъдещите перспективи на Дружеството, които все повече се налагат на пазара като един „постоянен револвиращ кредит”. Предвижда се съвместното им разпространяване чрез ПОК „Доверие” и „Булстрад”, като по този начин Дружеството ще използва клиентската база на тези компании и ще се даде възможност за предлагане на комплексни услуги на клиентите.
Параметри на кредитните карти

· Размер на финансирането (2005 г.): до 1,000 лв.;

· Лихвен процент: 1.5% месечно;

· Не се изискват гаранти за предоставяне на картата, респективно кредит;

· Без такса за издаване;
· Минимална месечна вноска: 25 лв. и 45 лв. съответно при кредитен лимит от 500 лв. и 1,000 лв.
Дружеството сключва договори за представителство с производители и/или доставчици на стоки, като по този начин работи с голяма дистрибуторска мрежа, която се състои от повече от 850 търговски представители, опериращи в повече от 1,600 търговски обекти. Важно предимство на фирмата по отношение на нейните конкуренти е, че има покритие в магазинната мрежа на по-голямата част от страната.  Броят на търговските обекти, където може да бъде получено финансиране за покупката на потребителски стоки се увеличава непрекъснато. Докато към края на 2004 г. търговските обекти, с които компанията оперира са 1,100 на брой, то към 31 декември 2005 г. те са вече над 1,600.

Първоначално, в териториален аспект компанията е по-слабо представена в Източна България, но постепенно засилва присъствието си и в момента покрива основните и някои по-малки населени места в района.  Търговските представители, с които компанията оперира имат обекти, разположени в следните градове: София, Пловдив, Варна, Бургас, Габрово, Русе, Плевен, Благоевград, Велико Търново, Ловеч, Стара Загора, Хасково, Смолян, Севлиево, Враца, Сливен, Шумен, Ямбол, Кюстендил, Пазарджик, Перник, Ботевград, Свищов, Козлодуй, Дупница, Разлог, Белене, Сандански, Банско, Гоце Делчев, Харманли, Дряново, Разград, Свиленград, Асеновград, Елена, Левски, Петрич, Троян и други.  
Също така дружеството откри 4 собствени офиси в София, както и в Пловдив, Стара Загора, Бургас, Благоевград и Габрово.
От началото на месец юни 2003 г. дружеството предлага целево финансиране във веригата “Техномаркет Европа”, която има три магазина в София, два в Пловдив, по един във Варна, Бургас, Стара Загора, Велико Търново, Шумен, Хасково, Благоевград, Сандански, Русе, Плевен, Габрово, Божурище и Сливен. От месец септември 2004 г. дружеството предлага целево финансиране и чрез веригата Технополис, в градовете – София (2 търговски обекта), Стара Загора, Варна, Бургас, Пловдив, Враца, Шумен, Русе, и Плевен. 

“Ти Би Ай Кредит” предоставя на всеки търговски представител, с когото има сключен договор, фирмен печат, стандартен кочан с договори и фактури, а в случаите на заплащане на първоначални вноски на каса и касов апарат. Дистрибуторите проверяват попълнените формуляри за кандидатстване за финансиране и след получено одобрение от страна на компанията, сключват договори от името на дружеството, както и получават първоначалната вноска по договорите, когато е платима в брой. “Ти Би Ай Кредит” заплаща продажната цена на дистрибутора в търговските обекти в рамките до 5 работни дни след датата на отчитането на договора в компанията.  Дистрибуторът предлага сервизни услуги и поддръжка в рамките на гаранционния период на стоките, обект на финансиране.  
1. Ликвидност
Ликвидността на компанията количествено се оценява чрез показателите за ликвидност – обща, бърза и незабавна, както следва в таблицата по-долу :
[image: image1.emf]2003 2004 2005

Коефициент на обща ликвидност (Краткотрайни 

активи / Краткосрочни пасиви)

2.67 2.38 3.60

Коефициент на бърза ликвидност ((Пари+Вземания) 

/ Краткосрочни задължения)

6.54 2.15 3.54

Коефициент на незабавна ликвидност (Пари / 

Краткосрочни задължения)

0.25 0.30 0.22


Същественото нарастване на коефициента на обща ликвидност през 2005 г. се дължи на едновременното действие на два фактора – увеличение на краткосрочните вземания по кредити и намаление на текущата част на задълженията в сравнение с 2004 г. Първото е в следствие на нарастване дейността на Дружеството, а втория е следствие на погасените краткосрочни задължения през 2005 г. Коефициента на незабавна ликвидност към края на 2005 г. намалява поради ниската наличност на парични средства към същата дата (2.8 млн. лв.).

а) понастоящем не са известни тенденции, обстоятелства или рискове, които да доведат или за които има основание да се смята, че ще доведат до съществено повишаване или намаляване на ликвидността на дружеството. Видно от показателите по-горе ликвидността се запазва на постоянно и стабилно равнище;

б) няма отчетен съществен недостиг на ликвидни средства;


в) вътрешни източници на ликвидност:

Активите на дружеството са основно финансови – в категорията на дългосрочните и краткосрочни вземания. Вътрешни източници на ликвидност представляват краткосрочните вземания по договори за финансиране и доходите, които се генерират от тях.

г) външни източници на ликвидност:
Поради спецификата на своята дейност “Ти Би Ай Кредит” ЕАД следва постоянно да привлича допълнителни капиталови ресурси, с които да финансира нарастването на портфейла от договори за финансиране. През последните две години компанията се ориентира към интензивното използване на външно (дългово) финансиране, предимно под формата на банкови и небанкови кредити и облигационни заеми.  
Информация за външните източници на ликвидност на Дружеството към 31.12.2005 г.

Към 31.12.2005 г. дружеството има кредити на обща стойност 48,922 хил. лв. (като стойност на непогасената главница), в това число: 

	
	Валута
	Главница

(в хил.  лв.)
	Падеж
	Баланс в хил.  лв. 
	Лихвен процент

	Банкови заеми
	
	
	
	
	

	Емпорики Банк -България ЕАД
	BGN
	2 000
	23.03.2007
	2 000
	8.75%

	Еич Ви Би Банк Биохим АД
	EUR
	1 467
	28.01.2007
	795
	7%

	Общо банкови заеми
	
	3 467
	
	2 795
	

	
	
	
	
	
	

	Облигационни заеми
	
	
	
	
	

	Втора емисия
	BGN
	8 000
	17.11.2006
	8 000
	7.50%

	Трета емисия
	BGN
	10 000
	09.12.2007
	10 000
	7.50%

	Четвърта емисия
	BGN
	20 000
	06.07.2008
	20 000
	7.50%

	Общо облигационни емисии
	
	38 000
	
	38 000
	

	
	
	
	
	
	

	Търговски заеми
	
	
	
	
	

	Ти Би Ай Еф Австрия
	EUR
	6 845
	25.07.2007
	6 845
	7.25%

	Ти Би Ай Еф Холандия
	BGN
	150
	10.05.2006
	150
	10.00%

	Булстрад Живот
	BGN
	950
	31.03.2006
	950
	7.25%

	Янир Карлински
	EUR
	156
	01.03.2006.
	156
	6.50%

	Нисим Зарфати
	EUR
	26
	31.12.2006
	26
	8.00%

	Общо търговски заеми
	
	8 127
	
	8 127
	

	
	
	
	
	
	


Видно от таблицата в основната си част пасивите са със срочност над една година.

Няма значими за Дружеството неизползвани източници на ликвидни средства.

2. Капиталови ресурси:


а) Дружеството няма поети съществени ангажименти за извършване на капиталови разходи към 31.12.2005 г. Към същата дата Дружеството е в процес на въвеждане на нов софтуер за отчитане на договорите за финансиране. Същият е разработен и разходите са капитализирани във финансовия отчет за 2005 г. Общият размер на инвестицията се очаква да бъде около 200 хил. лв. 

б) През 2005 г. Дружеството е увеличило основния капитал с 1,800 хил. лв. за сметка на неразпределената печалба от 2004 г. чрез увеличение на номиналната стойност на акциите от 3,800 лв. на 7,400 лв. Собственият капитал е увеличен спрямо 2004 г. с нетната печалба за годината в размер на 1,120 хил. лв.
Към 31 декември 2005 г. Дружеството отчита условни пасиви в размер на 1,545 хил. лв., както следва:

	
	
	2005

	
	
	(хил. лв.) 

	
	
	

	Задължения по сключени договори за целево финансиране
	
	982

	Ангажименти по предварителен договор за цесия на вземания на Ти Би Ай Лизинг АД
	
	563

	
	
	1 545


Задълженията по сключени договори за целево финансиране представляват сумата на сключените към 31 декември 2005 г. договори за целево финансиране между Дружеството и клиентите,  които задължения са погасени в началото на месец януари 2006 г.

Общата сума на ангажиментите по предварителен договор за цесия на вземания на Ти Би Ай Лизинг АД е 771 хил. лева, от които 208 хил. лв. са начислени като провизия в отчета на Дружеството към 31 декември 2005 г. (31 декември 2004: 307 хил. лв.) а остатъкът от 563 хил. лв. са отчетени като условен/ задбалансов пасив.
3. Резултати от дейността

а) през 2005 г. няма наблюдавани необичайни или спорадични събития и сделки или които се отразяват съществено на размера на отчетените приходи от дейността на дружеството.
Подобрените макроикономически показатели в страната през 2005 г., като сравнително високите темпове на икономически растеж, ниските нива на инфлация, усъвършенстването на нормативната уредба и доближаването й до европейските стандарти водят до повишаване на покупателната способност на населението. Предстоящото присъединяване на България към страните от Европейския съюз също създава редица предпоставки за развитието на пазара на потребителско финансиране.  Закупуването на потребителски стоки по схема за разсрочено плащане, под формата на потребителски кредит е широко разпространено в развитите страни и с бързи темпове се налага и в страни, с по-слабо развити пазарни икономики каквато е България.  Навлизането на пазара на търговски хипермаркети и вериги магазини за бяла и черна техника допълнително налагат продажбите на кредит, предоставяйки допълнителна форма за нарастване на реализация на предлаганите от тях стоки. 
Всичко гореизброени фактори обуславят значителните темпове на бизнес растеж на Дружеството през 2005 г. както и през предходната 2004 г.
Повишаването на приходите от продажби и стойността на активите се дължи предимно на добре водената мениджърска политика за навлизане в отделните сегменти на пазара на целево/ потребителско финансиране, установяване на трайни взаимоотношения с доставчици и клиенти и предлагането на продукти, конкурентни на съществуващите в момента на пазара.

б) Размерът на отражението на гореизложените  промени върху приходите на Дружеството е както следва:
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Възвръщаемост на база активи (%)

2.8%
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в)  няма съществени компоненти на постъпленията или разходите, които по преценка на управителните органи следва да се разгледат, за да се разберат резултатите от дейността на дружеството. Наблюдава се единствено намаление на приходите от лихви в сравнение с 2004 г. за сметка на увеличение на приходите от такси и комисионни. Като цяло приходите от лихви и такси и комисионни са се увеличили със 699 хил. лв. спрямо 2004 г.
Това е бизнес решение, свързано с тенденциите на пазара за целево потребителско финансиране. Промяната се дължи на намалението на лихвените нива на финансиранията, като в същото време са увеличени таксите за обслужване. Също така през 2005 г. Дружеството ползва комисионни от търговските представители.

г) тенденциите, които според очакванията на управителните органи, ще имат благоприятно въздействие върху приходите от основна дейност на дружеството са изложените по-горе такива, обусловили растежа през 2005 г., за които очакванията са да се запазят и през следващите години;


д) съществена  промяна в отношението между приходите и разходите, които да следва да бъдат оповестени в настоящото изложение – през 2005 г. разходите бележат нарастване спрямо предходната година. Това се дължи основно на разходите за лихви (поради емитирането на четвърти облигационен заем за 20 млн. лв.), разходите за застраховка финансов риск (поради нарастването на кредитния портфейл) и разходите за възнаграждения на персонала (поради нарастване на броя на персонала през годината). Не се предвижда съществена промяна на съотношението, като се има пред вид запазването на разходите на едно постоянно ниво;
е) нарастване на приходите от основна дейност се очаква във връзка с предлагането и  разпространението на кредитните карти като нов продукт през 2006 г.;

ж) анализа на ефекта на инфлацията и променящите се цени върху приходите от основна дейност на дружеството за отчетния период дава следните изводи:
Ниският размер на инфлацията отразява както влиянието на фиксирания валутен курс, така и благоприятния ефект от антиинфлационната правителствена политика на твърди бюджетни ограничения. Очакванията са инфлационното ниво да остане относително стабилно през следващите години.
Засилената конкуренция в предлагането на повече и по-разнообразни, и съобразени с нуждите на клиентите продукти, оказват значително влияние в посока на намаляване цената на предоставяния финансов ресурс.  Тази тенденция се очаква да продължи, но с умерени темпове на снижаване на лихвите, поради все още високата степен на кредитен риск и все още ниската степен на насищане на пазара на финансови услуги в сравнение със степента на насищане на развитите европейски пазари. Тази тенденция ще се отрази полижително в посока на снижаване цената на привлечения от Дружеството финансов ресурс, което ще доведе до намаляване на разходите за лихви за финансиране на дейността.
4. Задължение за разкриване на тенденция, събитие или риск, които от една страна, са известни на управителните органи в настоящия момент и, от друга, има голяма вероятност да окажат значително влияние върху финансовото състояние на дружеството или резултатите от дейността му:
Не са известни на управителните органи в настоящия момент тенденции или събития, които да окажат значително влияние върху финансовото състояние на дружеството или резултатите от дейността му, които да подлежат на оповестяване. В това число:


а) не се очаква значителен спад на цените на даден продукт на дружеството;

б) не се очаква намаляване на пазарния дял на дружеството;


в) няма промени в посока на намаление на покритието на застраховката за финансов риск, която Дружеството има при Булстрад;


г) няма важни договори, неподновяването на които би оказал съществено влияние върху дейността на Дружеството;


д) няма планирани значителни разходи;
II. Важни събития, настъпили след годишното счетоводно приключване

През февруари 2006 г. Ти Би Ай Кредит става акционер в „Агро Финанс” АДСИЦ, новорегистрирано дружество със специална цел за инвестиции в недвижими имоти със основен капитал в размер на 500 хил. лв. Делът на Дружеството в капитала е 20%.
III. Важни научни изследвания и разработки

Няма такива.
IV. Насоки за развитие на дейността
Дружеството ползва широка дистрибуторска мрежа, която към 31 декември 2005 г. включва повече от 850 търговски представители, работещи в повече от 1,600 търговски обекта в цялата страна.  
Точките, в които се предлагат услугите на финансовата компания на крайни клиенти постоянно нараствaт – за сравнение, към края на януари 2004 г. броя на търговските обекти е бил 1,100, което представлява 45% увеличение на броя за период от две година. 
Дружеството предвижда по-нанатъшно разширяване на мрежата от търговски представители, по-широко покритие на страната в гоеграфски план, засилване на активността на отделните търговски представители, чрез активни система на маркетиране и разработване  на промоционални схеми на предлаганите финансови услуги.

През 2005 г. Дружеството започва предлагането на нов финансов продукт  - кредитна карта. Този продукт се предлага от новите фронт офиси на компанията, които са открити в по-големите градове  - София, Варна, Бургас, Пловдив, Благоевград, Габрово, а в последствие и в други, по-малки населени места. Масираното предлагане през 2005 г. бе забавено поради разработването на похдодящ софтуер за този продукт. Планира се активна рекламна кампания през 2006 г. с оглед на достигането на необходимата пазарна позиция.
Дружеството планира и да активизира политиката си на предлагане на съвместни продукти с компаниите от групата – Булстрад и Доверие.
През 2006 г. Дружеството планира за завърши изграждането на модерен  информационен център за достъпна комуникация и своевременно обслужване на крайни клиенти и търговски представители. 

Тригодишните финансови прогнози на Дружеството предвиждат следните насоки на развитие на бизнеса, измерени чрез различни финансови показатели, които са както следва:

· Дружеството е предвидило годишен растеж на портфейла от договори за финансиране с 27% през 2006 г., 28% през 2007 г. и 20% през 2008 г..
· Възвръщаемостта на кредитния портфейл на Дружеството към 31.12.2005 г. е около 32% като очакванията са този процент да запази нивото си в краткосрочен план, с тенденция към постепенното му намаляване в дългосрочен план. Въз основа на прогнозите за брутна финансирана сума и прогнозираните лихвени нива е предвидено приходите от лихви и такси по финансирани договори да нараснат от 13.6 млн. лв. през 2005 г. до 21.1 млн. лв. през 2008 г.

· Годишният ръст на разходите за дейността следва и е резултат от прогнозите за нарастване на обема на отпуснатите кредити и по години е както следва: 4% през 2006 г., 3 % през 2007 г. и 19 % през 2008 г.

· Провизии за несъбираеми кредити по договорите за финансиране не са прогнозирани, тъй като очакванията са, че фактическия размер на неплащанията ще запази нивото си под размера на покритието по застраховката финансов риск, покриваща риска от неплащане на клиентите по всички договори за финансиране, сключена с Булстрад. Тези очаквания са базирани на въвеждането на нови по-ефективни системи за оценка и управление на риска от неизпълнение на задълженията на клиентите по договори за финансиране през 2005 г.

· С цел финансово обезпечаване на дейността,  Дружеството предвижа увеличение на външното нетно финансиране от 51 млн. лв. през 2005 г. до 88 млн. лв. през 2008 г.

· Средната прогнозната цена на финансиране на дейността на “Ти Би Ай Кредит” ЕАД с привлечен финансов ресурс намалява от 8% през 2005 г. до 7.0% за периода 2006 -  2008 г.

· Прогнозното нарастване на печалба на Дружеството през 2006 г. е 113% спрямо печалбата от 2005 г., и респективно 123% и 5% за 2007 г. и 2008 г. спрямо предходната.
· Такива ще са тенденциите и на нарастване на резервите на дружеството за посочения прогнозен период, тъй като прогнозираните печалби на Дружеството ще се акумулират в резервите. Не е предвидено изплащането на дивиденти до достигане на съотношение 18% на собствен капитал към активи.

V. Промени в цената на акциите на дружеството
Акциите на Дружеството не се търгуват публично.

VI. Информация относно програмата за прилагане на международно признатите стандарти за добро корпоративно управление по чл. 94, ал. 2, т. 3 ЗППЦК:
Програмата за прилагане на международно признатите стандарти за добро корпоративно управление (Програма за корпоративно управление) на “Ти Би Ай Кредит” ЕАД е приета с Протокол на Съвета на директорите. След като Дружеството става публично, “Ти Би Ай Кредит” ЕАД спазва приетата Програма за корпоративно управление. През 2005 г. Дружеството е изпълнило поставените цели: 
· Защитило е правата на облигационерите да получават редовно и своевременно информация, свързана с дружеството-емитент. Тази информация е на разположение на облигационерите в Комисията по финансов надзор и Българската фондова борса.  Информацията е достъпна и в офиса на емитента – София, ул. ‘Димитър Хаджикоцев’ № 52-54, както и в интернет сайта на компанията: http://www.tbicredit.bg.  Въпроси могат да се отправят и устно на тел. (02)8163777, на факс (02)8163780 и по електронна поща на адрес office@tbicredit.bg.

Емитентът публикува съобщение при представяне на периодичните си отчети в централен ежедневник.
· Обезпечило е равнопоставеното третиране на всички облигационери независимо от броя и вида на притежаваните от тях облигации, от характера на тяхната търговска дейност, както и от тяхното седалище (в т.ч. националност), размера на техните активи, обороти и печалби и предмета им на дейност.
· Осигурило е своевременно и точно разкриване на изискуемата по закон информация, свързана с дейността на Дружеството. Годишните отчети, както и тримесечните такива, представяни от емитента на КФН, БФБ и на всеки желаещ от облигационерите, се изготвят по одобрен постоянен модел, с което се дава възможност за бързо и точно проследяване на конкретните параметри, резултати и тенденции в дейността на емитента. 
За облигационерите е достъпна и допълнителна информация, в това число, годишните доклади и счетоводните отчети по международните стандарти за финансово отчитане, изготвени и заверени от специализираната одиторска фирма БДО България ООД.
· Осигурило е ефикасен контрол върху управлението на дейността и отчетността на “Ти Би Ай Кредит” ЕАД и неговия акционер.

Действията на членовете на Съвета на директорите са напълно обосновани, добросъвестни, като се извършват с грижата на добър търговец и са в интерес на дружеството и акционерите.

Не се допуска решенията на Съвета на директорите да имат различно отражение върху различните групи облигационери, като последните се третират еднакво и справедливо.

В дейността си, членовете на Съвета на директорите осигуряват спазването на националното законодателство и отчитат интересите на облигационерите.

VII. Друга информация по преценка на дружеството
Няма информация, която Дружеството да не е оповестило и да счита че такова оповестяване е необходимо.
...........................................
Валентин Гълъбов
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