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I. Данни за дружеството.
1. Наименование: “ЕЛПО” АД.

2. Седалище: гр. Николаево, област Старозагорска

Пощенски код: 6190.
3. Адрес на управление: гр. Николаево, ул. “Освобождение” № 2.

Телефон: 04330 2070.
Е-mail: elpord@yahoo.com
4. Съдебна регистрация

“Елпо” АД е регистрирано в регистъра на акционерните дружества в т. 1-АФ, рег. 1, парт. 31, стр.62 по Фирмено дело № 1549 / 1996 г. на Старозагорския окръжен съд.
5. Предмет на дейност /по съдебно решение/

Производство на електропорцеланови изделия, извършване на вътрешна и външна търговия, извършване на всяка друга дейност, която не е забранена с закон, а когато има разрешителен режим - след съответното разрешение.
II. Данни за дейността на дружеството.
1. Предмет на дейност.

Основната дейност на предприятието се заключава в производство на електропорцеланови изолатори високо и ниско напрежение, инсталационен порцелан, вътрешна и външна търговия и всички останали дейности, които не са забранени със закон.
2. Описание на основната сфера на дейност на дружеството.

“Елпо”АД се е специализирало в производството на електропорцеланови изолатори за високо напрежение, електропорцеланови изолатори за ниско напрежение и инсталационен порцелан.
3. Основни пазари, където “Елпо” АД действа.

Информация за основните пазари, на които дружеството оперира, може да се получи от данните за реализираната продукция както следва:

	Продажби по пазари
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.
	Към 31.12.2005 год.

	
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.
	т.
	х.лв.

	I. Вътрешен пазар
	225
	993
	125
	718
	79
	369
	115
	398

	1. Електроразпределение
	9
	45
	20
	128
	21
	133
	
	

	2. ЕТ “Алми инженеринг”
	
	
	
	
	
	
	42
	110

	3. Други
	171
	658
	69
	339
	40
	138
	73
	288

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Износ
	388
	750
	278
	654
	171
	344
	192
	411

	1. Турция
	140
	327
	55
	110
	15
	26
	
	

	2. Гърция
	8
	47
	86
	236
	4
	20
	8
	40

	3. Македония
	60
	150
	44
	125
	50
	123
	83
	194

	4. Сърбия и Черна гора
	145
	132
	64
	98
	88
	147
	94
	162

	5. Ливан
	8
	12
	
	
	
	
	
	

	6. Германия
	0
	0
	1
	4
	
	
	3
	10

	7. Албания
	21
	48
	21
	48
	14
	28
	4
	5

	8. Испания
	6
	34
	7
	33
	
	
	
	

	9. Англия
	0
	0
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Всичко ( I+II )
	613
	1743
	403
	1372
	250
	712
	307
	809


4. Основни клиенти, доставчици и конкуренти на дружеството.

А) Клиенти
Продукцията на “ЕЛПО” АД се реализира както на вътрешния, така и на външния пазар. В България нямаме изявен редовен клиент, който да заема значителна част от обема на продажбите на продукция. Общо взето, продажбите ни у нас са разпръснати между много на брой клиенти с малък относителен дял от реализирания обем на всеки от тях. Негативният момент, който трябва да отбележим е, че през тази година нямаме нито една продажба за “Електроразпределение” ЕАД. Вероятно това е свързано с извършената приватизация на разпределителните дружества през миналата година и евентуалното им преориентиране към други доставчици, предимно чужди фирми. Въпреки това имаме основание за известен оптимизъм относно постигането на ръст в бъдещите ни продажби. През 2005 година реализацията ни бележи ръст както в количествено, така и в качествено изражение. Разбира се, този ръст е минимален, но въпреки това е показателен за спирането в спада в продажбите на фирмата. Положителен момент е, увеличението е както на вътрешния, така и на външния пазар, което е белег за известно раздвижване на пазара. Разбира се, все още е прибързано да се правят някакви категорични изводи за увеличение в търсенето и потреблението на електропорцеланови изделия. Близкото бъдеще ще покаже дали регистрирания ръст в продажбите ни е тенденция или има временно проявление, но е факт, че някои наши клиенти от близкото минало се завърнаха отново при нас, загърбвайки търговията с фирми, вносителки на електропорцеланови изделия със съмнително качество.

На външният пазар “Елпо” АД работи главно с фирми от Европа. Основни наши клиенти са “Металка майор” и “Нопал” от Сърбия и Черна гора, гръцката “Сънчери контрол”, “Игма инженеринг” от Македония. Износът ни е ориентиран в по-голямата си част към съседните балкански страни. Продажбите ни за Македония и Сърбия и Черна гора през 2005 г. са на едно добро равнище, особено това се отнася за Македония, където реализираната продукция през 2005 година нараства над 60 % спрямо  продажбите ни за тази страна през 2004 год.

Б) доставчици
За своята производствена дейност дружеството използва три основни суровини:
· Каолин;

· Глина;

· Кварцов пясък.

Вторите две суровини се доставят от доставчика “Огнеупорни глини” гр. Плевен, а каолина от село Каолиново. От “Електроразпределение” АД гр. Стара Загора се доставя необходимата за осъществяване на производствената дейност ел. енергия, а от “Гитекс” ЕООД гр. Бургас, “Газ експрес” ООД гр. Пловдив - пропан-бутан.
Рискът за обезпеченост със суровини е малък, което е следствие на това, че предлагането на ел. енергия и пропан-бутан е голямо, а относно основните суровини, които използваме – каолин, глина и кварцов пясък, производителите им нямат алтернатива при реализацията на продукцията си, тъй като ние сме най-големия производител на порцеланови изделия в страната.

В) Конкуренти
“ЕЛПО” АД е единствената, която е специализирана в този вид производство. Пазарният дял е ясно очертан и рискът за реализацията на произведената продукция е в рамките на нормалното равнище. Основна наша пречка са фирмите вносителки на електропорцелан, които налагат цени, равнището на които са под нашата себестойност. Нашите предимства, обаче, са в качеството на произвежданата продукция.

На външният пазар съществува силна конкуренция главно от страна на китайски, индийски и други фирми, които ни конкурират с ниски цени. Независимо от това успяваме да наложим нашата продукция с качество и ритмично изпълнение на договорите. Поради това рискът за реализация на произведената продукция е в рамките на нормалния. Още повече, че дружеството има трайно изградени добри взаимоотношения със своите търговски контрагенти. Цените на външния пазар се договарят конкретно с всеки клиент в зависимост от обема на заявената продукция и пазара, на който тя се изнася.
5. Обем, продуктова структура и динамика на продажбите.

	Продажби
	2002 г.
	2003 г.
	Динамика
	2004 г.
	Динамика
	Към 31.12.2005 година

	
	т.
	х. лв.
	т.
	х. лв.
	%
	т.
	х. лв.
	%
	т.
	х. лв.

	I.Вътр. пазар
	225
	993
	125
	718
	-27.69
	79
	369
	-48,61
	115
	398

	Изолатори ВН
	172
	812
	94
	631
	-22.29
	47
	288
	-54,36
	83
	297

	Изолатори НН
	45
	162
	18
	58
	-64.20
	13
	34
	-41,34
	16
	46

	Инсталационен порцелан
	8
	19
	13
	29
	52.63
	19
	47
	-34,48
	16
	55

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Износ
	388
	750
	278
	654
	-12.80
	171
	344
	-47,40
	192
	411

	Изолатори ВН
	221
	536
	193
	466
	-13.06
	63
	140
	-69,96
	63
	155

	Изолатори НН
	14
	32
	10
	25
	-21.88
	16
	37
	48,00
	20
	47

	Инсталационен порцелан
	153
	182
	75
	163
	-10.44
	92
	167
	2,45
	109
	209

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо
	613
	2260
	403
	1669
	-26.15
	250
	1344
	-19,47
	307
	1292

	Изолатори ВН
	393
	1348
	287
	1097
	-18.62
	110
	428
	-60,98
	146
	452

	Изолатори НН
	59
	194
	28
	83
	-57.22
	29
	71
	-14,46
	36
	93

	Инсталационен порцелан
	161
	201
	88
	192
	-4.48
	111
	214
	11,46
	125
	264

	Други услуги и продажби
	
	517
	
	297
	-42.55
	
	631
	112,46
	
	483


6. Обем, структура и динамика на активите.

	Дълготрайни материални активи
	2002 г. хил. лв
	2003 г. хил. лв
	Динамика   %
	2004 г. хил. лв
	Динамика   %

	1
	2
	3
	4= (3-2) *100/2
	5
	6= (5-3) *100/3

	I. Дълготрайни активи
	3962
	2588
	-34.68
	2051
	-20,75

	1. ДМА
	3875
	2508
	-35.28
	1979
	21,11

	2. ДНА
	87
	80
	-8.04
	72
	-10,00

	3.Дългосрочни инвестиции
	
	
	
	
	

	4.Дългосрочни вземания
	
	
	
	
	

	5.Положителна репутация
	
	
	
	
	

	II. Краткотрайни активи
	1707
	1655
	-3.05
	2022
	22,17

	1. Краткотрайни материални активи
	1263
	1206
	-4.51
	1057
	-12,35

	2. Краткосрочни вземания
	270
	422
	56.30
	952
	125,59

	3. Краткосрочни инвестиции
	
	
	
	
	

	4. Парични средства
	171
	24
	-85.96
	10
	-58,33

	5. Разходи за бъдещи периоди
	3
	3
	0
	3
	0

	Общо
	5669
	4243
	-25.15
	4073
	-4,01


7. Вземания и задължения на дружеството

А) Вземания
	              Показатели
	     Размер

     Хил. лв.
	Степен на ликвидност

	
	
	До 1 год.
	Над 1 год.

	2002 г.
	         270
	      270
	

	1. Вземания по продажби
	         215
	      215
	

	2. Данъци за възстановяване
	           -
	          -
	

	3. Предоставени аванси
	         11
	        11
	

	Други
	         44
	        44
	

	
	
	
	

	2003 г.
	         422
	       422
	

	1. Вземания по продажби
	         313
	       313
	

	2. Данъци за възстановяване
	
	
	

	3. Предоставени аванси
	           20
	         20
	

	4. Други
	           89
	         89
	

	Други
	         44
	        44
	

	
	
	
	

	2004 г.
	952
	952
	

	1. Вземания по продажби
	748
	748
	

	2. Данъци за възстановяване
	3
	3
	

	3. Предоставени аванси
	19
	19
	

	4. Други
	182
	182
	

	
	
	
	

	Към 31.12.2005 г.
	1322
	1322
	

	2. Вземания по продажби
	792
	792
	

	2. Данъци за възстановяване
	31
	31
	

	3. Предоставени аванси
	18
	18
	

	4. Други
	481
	481
	


Б) Задължения, в хил. лв.
	               Показатели
	      Размер
     Хил. лв.
	Степен на изискуемост

	
	
	До 1 год.
	Над 1 год.

	                   2002 г.
	
	
	

	І. Дългосрочни задължения
	         142
	71
	71

	1. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	         142
	71
	71

	2. Други
	
	
	

	ІІ. Краткосрочни задължения
	        1236
	        1236
	

	1. Задължения към свързани

предприятия
	            18
	            18
	

	2. Задължения към доставчици
	          346
	          346
	

	3. Получени аванси
	              7
	              7
	

	4. Задължения към бюджета
	          275
	          275
	

	5. Задължения към персонала
	          164
	          164
	

	6. Задължения към СО
	          182
	          182
	

	7.Задължения по получени бан-

кови заеми
	              1
	              1
	

	8. Други
	          243
	          243
	

	ОБЩО ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	        1378
	        1307
	         71

	2003 г.
	
	
	

	І. Дългосрочни задължения
	         126
	        55
	        71

	1. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	         126
	        55
	        71

	2. Други
	             -
	
	          -

	ІІ. Краткосрочни задължения
	       1392
	      1392
	

	1. Задължения към свързани

предприятия
	           16
	          16
	

	2. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	             1
	            1
	

	3. Задължения към доставчици
	         423
	        423
	

	4. Получени аванси
	             9
	            9
	

	5. Задължения към бюджета
	         322
	        322
	

	6. Задължения към персонала
	         305
	        305
	

	7. Задължения към СО
	         211
	        211
	

	8. Други
	         105
	        105
	

	ОБЩО ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	1518
	1447
	71

	
	
	
	

	2004 г.
	
	
	

	І. Дългосрочни задължения
	
	
	

	1. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	
	
	

	2. Други
	
	
	

	ІІ. Краткосрочни задължения
	1585
	1585
	

	1. Задължения към свързани

предприятия
	12
	12
	

	2. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	
	
	

	3. Задължения към доставчици
	457
	457
	

	4. Получени аванси
	4
	4
	

	5. Задължения към бюджета
	428
	428
	

	6. Задължения към персонала
	396
	396
	

	7. Задължения към СО
	162
	162
	

	8. Други
	126
	126
	

	ОБЩО ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	1585
	1585
	

	
	
	
	

	        Към 31.12.2005 г.
	
	
	

	І. Дългосрочни задължения
	
	
	

	1. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	
	
	

	2. Други
	
	
	

	ІІ. Краткосрочни задължения
	1720
	1720
	

	1. Задължения към свързани

предприятия
	12
	12
	

	2. Задължения по получени 

банкови и търговски заеми
	
	
	

	3. Задължения към доставчици
	682
	682
	

	4. Получени аванси
	5
	5
	

	5. Задължения към бюджета
	431
	431
	

	6. Задължения към персонала
	435
	435
	

	7. Задължения към СО
	155
	155
	

	8. Други
	309
	309
	

	ОБЩО ЗАДЪЛЖЕНИЯ
	
	
	


8. Данни за финансовото състояние на дружеството за шестмесечието, хил. лв.

а) приходи от обичайната дейност: 1296
б) разходи за обичайната дейност: 1448
в) финансов резултат от обичайната дейност:(-152)
г) общо приходи / раздели I+II+III+ІV от Отчета за приходи и разходи/: 1308
д) общо разходи / раздели I+II+III+ІV от Отчета за приходи и разходи/: 1452
е) счетоводна загуба /общо приходи-общо разходи/: (-144)
9. Показатели за финансово – счетоводен анализ на дружеството.

· коефициент на рентабилност на приходите от продажби: -0.11
· коефициент на рентабилност на собствения капитал: -0.06
· коефициент на рентабилност на пасивите: -0.03
· коефициент на капитализация на активите: -0.02
· коефициент на ефективност на разходите: 0.90
· коефициент на ефективност на приходите: 1.11
· коефициент на обща ликвидност: 1.18
· коефициент на бърза ликвидност: 0.66
· коефициент на незабавна ликвидност: 0.66
· коефициент на абсолютна ликвидност: 0.01
· коефициент на финансова автономност: 1.16
· коефициент на задлъжнялост: 0.86
· времетраене на един оборот в дни: 293,13
· брой на оборотите: 1,23
· заетост на краткотрайните материални активи: 0,81
· период на събиране на вземанията от клиенти: 218,03
10. Брой и квалификация на персонала.

	                     Показатели
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.
	Към 31.
12.2005

	Средно списъчен състав, в т. ч.:
	225
	208
	79
	70

	Ръководни служители
	14
	11
	8
	8

	Аналитични и приложни специалисти
	30
	20
	5
	6

	Помощен персонал
	3
	4
	4
	2

	Квалифицирани производствени 

работници
	69
	65
	18
	15

	Оператори на машини, съоръжения 

и транспортни средства
	69
	76
	29
	17

	Нискокфалифицирани работници
	40
	32
	15
	22

	Други 
	-
	-
	-
	-

	С висше образование
	6
	6
	2
	3

	Със средно-специално образование
	38
	33
	27
	12

	Със средно образование
	90
	90
	39
	39

	С основно образование
	91
	79
	11
	16


IV. Междинен счетоводен отчет.
Приложение
с пояснителни бележки съгласно
изискванията на НСС 34, т.3.2., буква “д”

за четвъртото тримесечие на 2005 год.

1. Счетоводна политика на “ЕЛПО” АД гр. Николаево
· През четвъртото тримесечие на 2005 год. в счетоводната политика на “ЕЛПО” АД не са настъпили съществени изменения в сравнение с предходния отчетен междинен период.

1. Дейността на “ЕЛПО” АД гр. Николаево няма сезонен характер.

2. Необичайни за предприятието (по размер и по характер) активи, пасиви, собствен капитал, приходи, разходи и парични потоци през четвъртото тримесечие на 2005 година – няма такива.

3. Промени в условните активи и пасиви на “ЕЛПО” АД гр. Николаево през четвъртото тримесечие на 2005 година – няма такива.

4. През четвъртото тримесечие на 2005 година не са настъпили промени в приблизителните оценки на отчетените суми през предходния междинен финансов отчет, които да имат съществено отражение върху информацията, представена в междинния финансов отчет.

5. През четвъртото тримесечие на 2005 година не са издавани, погасявани и обратно изкупувани дялови и дългови инструменти.

6. В “ЕЛПО” АД гр. Николаево през четвъртото тримесечие на 2005 година не са начислявани дивиденти.

7. През периода на междинния финансов отчет за четвъртото тримесечие в състава на предприятието не са настъпили промени, които да имат отражение върху финансовото му състояние.


Гл. счетоводител:




Изп. директор:



/Ивелин Иванов/



        /Денко Денков/
Важна информация, влияеща върху цената на ценните книжа съгл. изискванията на чл. 28, ал. 2 от Наредба № 2

Не са налице съществени обстоятелствата по Приложение № 9 към чл. 28, ал. 2 от Наредба № 2, влияещи върху цената на ценните книжа, емитирани от “ЕЛПО” АД.

Гл. Счетоводител:........................

Изп. Директор:...................




/Ивелин Иванов/



     /Денко Денков/

