ОТЧЕТ ЗА УПРАВЛЕНИЕТО

на

“ЗАВАРЪЧНИ МАШИНИ” АД – ПЕРНИК

/Съгласно изискванията на чл. 33 от Закон за счетоводството/

І. ИЗЛОЖЕНИЕ ЗА РАЗВИТИЕТО НА ДЕЙНОСТТА И ЗА СЪСТОЯНИЕТО НА “ЗАВАРЪЧНИ МАШИНИ” АД - ПЕРНИК

1. Преглед на Дружеството 

1.1. Наименование 

“Заваръчни машини” АД – регистрирано с ф.д. 1009/95 г. от ПОС

адрес за контакти: гр.Перник, ул.”Пирин” № 12А тел. 076 2 49 64, факс 076 2 94 08.

1.2. Предмет на дейност

“Заваръчни машини” АД – Перник започва редовна производствена дейност през 1964 г. Дружеството е първият в страната специализиран завод за производство на заваръчни машини. Създаден е по предложение на Централната база по заваряване, с оглед задоволяване нуждите в страната от заваръчни техники.


За кратко време заводската марка “Кракра” става популярна в цялата страна, а с участието си в международни панаири и изложби в Москва, Киев, Лайпциг, Бърно, Брюксел, Техеран, Багдад, Кайро, Пловдив, получава и международни признания.


През 1997 г. Дружеството е приватизирано, като акциите му са предложени, чрез тръжни сесии и централизирани публични търгове.

Основната дейност на дружеството е проектиране, разработване, внедряване и производство на машини; комплектация и средства за заваряване; инженеринг; търговия в страната и чужбина.

Производствената листа обхваща:

· Трансформатори – Т160; Т 200; Т 250; Т 315; Т 500

· Токоизправители – Е 315; Е 315У; ЕТ 315; ЕТ 400; Е500

· Апаратура за аргоно-дъгово заваряване – ВИГ 2х315; ВИГ 3х315

· Полуавтомати – Г 160; Г 250; Г 315; Г 500

· Електросъпротивителни машини – СК2; С 10; С 20; С 32

· Газопламъчни изделия 

1.3. Оборудване

Оборудването е предвидено за голямо серийно производство. Предприятието разполага с някои много специфични

производствени мощности, по-важни от които са:

· технологична линия “Георг” за напречно разкрояване на ламели с висока прецизност;

· линия за вакуумна импрегнация на силови бобини;

· участък за електрохимично поцинковане;

· участък за подготовка на силови кабели;

· участък за прецизна изработка на газопламъчна техника.

1.4. Маркетинг

1.4.1.  Клиенти


Основен клиент на зав.машини до 1989 г. беше “Машиноекспорт”, който продаваше предимно на пазарите на Ирак, Иран, Русия, Египет и Близкия Изток.


В последните десет години традиционните пазари по обективни причини са почти загубени. Продадени са известни количества за Русия, чрез фирма “Спарки” ООД, за Сирия – чрез “Машиноекспорт”, “Сауас Со”, “Ябруди”.
Има инцидентни продажби в Нигерия, Индонезия, Тайланд.


През 1993 г. – 1996 г. беше започнато сътрудничество с два европейски фирми – производители, а именно: “Локерен” – Белгия и Германия и “Електроста” за френския пазар. Коопериране към днешна дата не е осъществено, поради рязкото покачване на цените на основните материали в България, които обикновено се продават в щ.д. и сравнително по-ниското качество на изделията.


Значително са намалели продажбите и на вътрешния пазар, поради липсата на работеща индустрия, нелоялна конкуренция от български и чужди фирми.


През 2002 г. са реализирани незначителни продажби за Сирия и Македония.


Реализацията на вътрешния пазар се осъществяваше основно чрез верига магазини на Мосю Бриколаж гр.София и гр.Пловдив, чрез основния дистрибутор за гр.Пловдив и региона – фирма “Стар-91” и чрез директни продажби от пласмента на дружеството ни.


1.4.2. Конкуренция


Основната конкуренция на Дружеството идва от сравнително малки, но много активни фирми. По-големи производители на нашия пазар са:


- “ГМК” – София, “Росса” – София, “Харко” – София, “Струна” – София, ИЗТ – София. Тъй като за производство на зав.машини, особено от новото поколение на база инвертори или по-голям дял на електроника в управлението не са необходими огромни и тежки за поддържане производствени мощности и инфраструктура, то малки и динамични фирми от порядъка на 10-12 до 25 души производствен персонал успяват да произвеждат продукция с много по-ниска себестойност.


Друг вид конкуренция представляват представителствата в България на няколко световно известни фирми, преди всичко – “Кемпи”, “Есаб” и др., които имат много агресивно отношение и метод на работа към големите потребители – “Марица изток”, “Кремиковци” , “Корабостроителница” в Бургас и Варна и други.


Друг /трети/ тип конкуренция има в лицето на евтините и с много ниско качество италиански заваръчни апарати от малка мощност /до 180 А/.

1.4.3. Цени

Безспорно в професионалните заваръчни машини цените на “Заваръчни машини” АД са изключително конкурентноспособни и представляват добра пропорция между цени и качество. 


Зав.трансформатори от 200 до 630 А, както и зав.токоизправители от 315 до 630 А, така и МИГ-МАГ техниката – особено модели Г 250 и Г 500 са с изключителна надеждност при най-добри цени. Проблемът при тяхната реализация е липсата на търговска служба и представител, които да работят пряко и активно с клиентите. Обикновено продажбите се осъществяват от поста клиент – производител, а не обратното.

1.5. Доставчици
Основните доставчици се определят от основните материали, които формират изделието. Най-голямо количество, съответно и най-много разходи се реализират при закупуване на:

· проводници за изработване на бобините – обикновено това са от типа ПСД F и ПЕТ 2F. Основен доставчик на тях е “Енергокабел” – София, които се закупуват от търговската им фирма “Кабелснаб”.

· Силови и захранващи кабели от типа на ШКГДН и ШКПТ,       производител на тях е “Елкабел” – Бургас и се закупуват от “Кабелснаб”.

· Трансформаторна ламарина – внос предимно от Русия. Голяма част от своята продукция Дружеството използва вторична електротехническа ламарина, останала от ремонти на тежки силови електропреносими трансформатори.

· ПГП, Диоди, Тиристори и т.н. предимно българско производство.

С цел преодоляване на зависимостта от основните доставчици в

посока намаляване на цените на материалите, ръководството на дружеството търси алтернативни доставчици, на първо място на проводници и кабели.

1.6. Финансово-икономически анализ

Общият размер на приходите от дейността за 2002 г. възлизат на 313 х.лева, от които най-голям дял заемат продажбите на готова продукция – 214 х.лева.


Спрямо предходната година приходите от дейността са намалели с 89 х.лева, а разходите за дейността са намалели с 30 х.лева.


За отчетния период е реализирана счетоводна загуба 138 хил.лева


Ниският икономически резултат се дължи на липса на точно установен механизъм за насърчаване на износа. Тежката данъчна система не създава ясноти, не нормализира икономическата криза, както и честата промяна в тази област води до тежки за изпълнение данъчни задължения, при което разчитането с бюджета, НОИ и доставчици се затруднява.

ІІ. ВАЖНИ СЪБИТИЯ, НАСТЪПИЛИ СЛЕД ГОДИШНОТО СЧЕТОВОДНО ПРИКЛЮЧВАНЕ – няма настъпили такива събития

ІІІ. ПРЕДВИЖДАНО РАЗВИТИЕ НА “ЗАВАРЪЧНИ МАШИНИ” АД - ПЕРНИК

С оглед излизане от тежката финансово-икономическа криза, 

ръководството на Дружеството през 2003 г. набележи конкретни мерки в следните направления:

· снижаване на разходите за производство чрез режим на икономии на ел.енергия;

· търсене на нови партньори и възобновяване на стари търговски взаимоотношения;

· пренастройване и предлагане на услуги извън традиционните –изработка на дребни детайли, стругарски, галванични и металообработващи услуги;

· предлагане за продажба или отдаване под наем на част от административната сграда 

· търсене на клиенти за продажба на машини от основното оборудване, които не се използват за производството.

ІV. ДЕЙНОСТ В ОБЛАСТТА НА НАУЧНИТЕ ИЗСЛЕДВАНИЯ И ПРОУЧВАНИЯ – дружеството няма изследователска и развойна дейност.

V. ДВИЖЕНИЕ НА АКЦИИТЕ 

5.1. Капитал

· При учредяването – 106 338 лв. – изцяло внесен

· Промени в капитала и основание за изменението му – няма

· Актуален брой и номинална стойност на акциите – 106 338 бр. с номинална стойност на една акция 1 лв.

5.2. Акции

· Вид и брой на акциите – 106338 бр. поименни безналични

· Класове акции и права по тях – обикновени

· Ограничения по прехвърляне на акции – няма

· Предимства на акционерите по чл.194 и по чл.195 от Търговския закон – няма

5.3. Разпределение на капитала на Дружеството

· Брой акции – общо
 - 106338 бр., в т.ч.:

- държавна собственост
 -   5317 бр. – 5 %

- частна собственост       -   101021 бр. – 95 %

· Данни за акционерите, притежаващи над 10% от гласовете в        общото събрание на Дружеството:     

- ПФ “Континентал холдинг” АД – гр.Перник, ул.”Кракра   Пернишки” 6, БУЛСТАТ 113044040-Ю, ф.д. 290/06.03.1998 г. – Пк ОС – 54,75%

· Мирослава Красенова Порожанова – ЕГН 7508292851
гр.Кюстендил, ул.”Столетов” № 20 – 21,75 %






ПРОКУРИСТ:








/инж.С.Александров/

